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¢ Trabajos y lecturas de clase

e Introduccion

¢ Tema 3. La familia como unidad econdmica. Perspectivas tedricas
e Tema 4. Analisis de la oferta de empleo

e Tema 5. Diferencias de género en la inversion en educacion

e Tema 6. Otras explicaciones por el lado de |a oferta de las diferencias
de género observadas en el mercado laboral

e Tema 7. Discriminacion en el mercado laboral



Lecturas para comentar en clase

Se trata de una serie de articulos o estudios empiricos que hay que leer previamente y que se comentaran en la clase siguiente. Para organizar
este tipo de actividad, un alumno/a puede ocuparse de preparar un resumen del articulo (en power point) y exponerlo en clase, y eso serviria
de base para que el conjunto de la clase comentara los resultados.

Lectura 1. Shelley J. Correll; Stephen Benard; e In Paik (2007): “Getting a Job: Is There a Motherhood Penalty?”, American Journal of
Sociology, 112(5), pp. 1297-1339

Lectura 2. Uri Gneezy; Kenneth L. Leonard; y John A. List (2009): “Gender differences in competition: evidence from a matrilineal and a
patriarchal society”, Econometrica, 77(5), 1637-1664

Lectura 3. C. A. Moss-Racusin; J. F. Dovidio; V. L. Brescollc; M. J. Grahama; y J. Handelsman (2012), “Science faculty’s subtle gender biases
favor male students”, PNAS, http://www.pnas.org/content/early/2012/09/14/1211286109

Lectura 4. Correll, Shelley J. (2004): “Constraints into Preferences: Gender, Status, and Emerging Career Aspirations”, American Sociological
Review, Feb 2004; 69 (1), 93-113 http://asr.sagepub.com/content/69/1/93.abstract

Lectura 5. Vishal K. Gupta; A. Banu Goktan; Gonca Gunay (2014): “Gender differences in evaluation of new business opportunity: A
stereotype threat perspective”, Journal of Business Venturing, 29, 273-288

Lectura 6. Bertrand, M.; Chugh, D.; y Mullainathan, M. (2005): “Implicit Discrimination”, American Economic Review, 95(2), 94-98
http://pages.stern.nyu.edu/~dchugh/articles/2005 AER.pdf

Lectura 7. Asdis A. Arnalds; Gudny Bjork Eydal; y Ingdlfur V. Gislason (2013): “Equal rights to paid parental leave and caring fathers- the case
of Iceland”, Icelandic Review of Politics and Administration , 9(2), 323-344 http://dx.doi.org/10.13177/irpa.a.2013.9.2.4

Lectura 8 . Meil, G. (2014): Andlisis de la encuesta sobre percepcion social de la violencia de género, Delegacion del Gobierno para la
Violencia de Género http://www.msssi.gob.es/ssi/violenciaGenero/publicaciones/estudiosinvestigaciones/PDFS/Percepcion Social VG .pdf

Lectura 9 . Goldin, C. and Shim, M. (2004): “Making a Name: Women’s Surnames at Marriage and Beyond”, Journal of Economic Perspectives,
18(2), 143-160 http://scholar.harvard.edu/files/goldin/files/making a name womens surnames at marriage and beyond.pdf

Lectura 10. World Economic Forum, The Global Gender Gap Report 2015 http://www3.weforum.org/docs/WEF_GenderGap_Report 2013.pdf

Lectura 11. Milagros Sainz Ibafiez, “Sacando los pies del tiesto”, en Castaiio, Cecilia y Webster, Juliet (ed.), “Género, ciencia y tecnologias de
la informacion”, Aresta, http://www.editorialaresta.com/cataleg.php?lang=en&LLIBRE |ID=86 3
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Lectura 12. Bertrand, M.y Mullainathan, S. (2004): “Are Emily and Greg more employable than Lakisha and Jamal? A field experiment on
labormarket discrimination”, The American Economic Review, 94(4), pp. 991-1013.
http://www.aeaweb.org/articles.php?doi=10.1257/0002828042002561

Lectura 13. Benard, S. and Correll, S. J. (2010): “Normative Discrimination and the Motherhood Penalty”, Gender & Society 2010 24: 616
https://sociology.stanford.edu/sites/default/files/publications/normative discrimination and the motherhood penalty.pdf

Lectura 14. Castario, C. y Webster, J. (2014): “Entender el género en la ciencia y la tecnologia”, en Castaiio, Cecilia y Webster, Juliet (ed.),
“Género, ciencia y tecnologias de la informacion”, Aresta, http://www.editorialaresta.com/cataleg.php?lang=en&LLIBRE ID=86

Lectura 15. Rudman, L.A. y Mescher, K. (2013): “Penalizing Men Who Request a Family Leave: Is Flexibility Stigma a Femininity Stigma?,
Journal of Social Issues, Vol. 69, No. 2, 2013, pp. 322—340 http://onlinelibrary.wiley.com/doi/10.1111/josi.12017/epdf

Lectura 16. Vandello, J. A.; Hettinger, V. E.; Bosson,J. K.; and Siddiqi, J. (2013): “When Equal Isn’t Really Equal: The Masculine Dilemma of
Seeking Work Flexibility”, Journal of Social Issues, Vol. 69, No. 2, 2013, pp. 303—321
http://onlinelibrary.wiley.com/doi/10.1111/josi.12016/epdf

Lectura 17. Cebrian, I. y Moreno, G. (2015): “The Effects of Gender Differences in Career Interruptions on the Gender Wage Gap in
Spain”, Feminist Economics, 21(4), 1-27.

Lectura 18. Abril, P; Jurado, T.; y Monferrer, J. M. (2015): “Paternidades en construccion”, en Padres y madres corresponsables: una utopia
real, M. José Gonzalez y Teresa Jurado (eds.), Catarata, 2015. http://www.catarata.org/libro/mostrar/id/1060

Lectura 19. Diaz-Aguado, M. J. et a. (2013): La juventud universitaria ante la igualdad y la violencia de género, Delegacion del Gobierno
para la Violencia de Género

Lectura 20. Moral-Arce, |.; Sperlich, S.; Ferndndez-Sainz, A.; y Roca, M. J. (2012): “Trends in the Gender Pay Gap in Spain: A
Semiparametric Analysis”, Journal of Labor Research, 33(2) - June 2012 http://link.springer.com/article/10.1007%2Fs12122-011-9124-7

Lectura 21. De la Rica, S.; Dolado; J. J.; y Vegas, R. (2010): “Performance Pay and the Gender Wage Gap: Evidence from Spain, IZA DP No.
5032, June 2010 http://ftp.iza.org/dp5032.pdf
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Posibles trabajos a realizar

Se trata de una serie de trabajos empiricos sobre temas relacionados con los diferentes ambitos de la desigualdad de género. Los
resultados se expondran en clase.

Trabajo 1. Analisis de la brecha salarial de género en Espafia con datos de la La Encuesta de Estructura Salarial (INE)
http://www.ine.es/jaxi/menu.do?type=pcaxis&path=/t22/p133&file=inebase&L=0

Trabajo 2. Situacidén actual de la segregacion de género en el ambito de estudios en Espafia. FP y estudios universitarios
http://www.mecd.gob.es/servicios-al-ciudadano-mecd/estadisticas.html

Trabajo 3. Analisis de la evolucidn en las tasas de actividad, ocupacion y paro de las mujeres y los hombres en Espafia con datos de la
EPA http://www.ine.es/inebaseDYN/epa30308/epa_inicio.htm

Trabajo 4. Division del trabajo doméstico y de cuidados entre los miembros de la pareja en Espaia con datos de la Encuesta de
Empleo del Tiempo 2009-10

http://www.ine.es/jaxi/menu.do?type=pcaxis&path=%2Ft25%2Fe447&file=inebase&L=0

Trabajo 5. Analisis de la presencia femenina en los puestos directivos en Espafia con datos de la EPA y de la CNMV
https://www.cnmv.es/portal/Publicaciones/PublicacionesGN.aspx?id=22
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Trabajo de campo a realizar entre todos

Se trataria de realizar un experimento tipo “amenaza del estereotipo”, a pequefia escala, entre
alumnos de la facultad. El fendmeno concreto a investigar y el disefio del experimento se irian
determinando a lo largo del curso.
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Tema 3

La familia como unidad econdmica.
Perspectivas tedricas

Bibliografia:
Capitulo 3 de Blau, Ferber y Winkler (2014)
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El modelo neoclasico sencillo: especializacion y division del trabajo

3.1. El modelo neoclasico sencillo: especializacion y divisidon del trabajo (Becker)

e Supuestos:

- La unidad de analisis y de decision es la familia
- La familia maximiza la utilidad

- La utilidad depende del consumo de bienes basicos (commodities)

- Tiempo de trabajo doméstico

- Bienes y servicios comprados en el
(Ver ejemplos de “commodities”) | mercado usando ingresos provenientes del
mercado laboral .

- Estos bienes se producen combinando

- Por tanto, la familia tiene que decidir cdmo asigna el tiempo de trabajo de cada
miembro entre trabajo doméstico y trabajo remunerado.

13



El modelo neoclasico sencillo: especializacion y division del trabajo

* Ventaja comparativa (absoluta y relativa).

La producciéon de “bienes” va a ser mas eficiente si uno de los miembros de la pareja se
especializa (al menos en parte) en el trabajo fuera del hogar para conseguir renta y asi
poder comprar los productos del mercado mientras que el otro se especializa en
produccion doméstica.

[Con frecuencia es la mujer la que tiene la ventaja comparativa en el trabajo doméstico
(critica: “argumento circular”...)]

e El argumento es exactamente el mismo que el de la teoria de la ventaja comparativa
de David Ricardo, aplicada al comercio internacional entre paises (ver anexo).

e \Véanse los dos ejemplos siguientes, con dos miembros de la pareja (en lugar de dos
paises). Para desarrollar estos dos ejemplos, se simplifica respecto al planteamiento de
Becker, y se supone que los individuos obtienen utilidad solamente de DOS posibles
bienes: bienes domésticos (cuyo Unico input es tiempo dedicado al trabajo doméstico) y
bienes de mercado (comprados con la renta obtenida en el mercado laboral).
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m El modelo neoclasico sencillo: especializacion y division del trabajo

Ejemplo 1. Cada Produccion separada

uno de los Valor de los bienes  Valor de los bienes | Renta total

miembros tiene una de mercado domeésticos

ventaja ABSOLUTA Carlos (6h x 10$) (2h x 5$)

en una de las 2

actividades 605 10$ 705
o Ana (7h x 58) (1h x 109)

(Tiempo diario

disponible = 8 horas) 355 10S 455

Total (Carlos y Ana) 95$ 205 115$

Carlos puede ganar
10S por hora y puede
producir bienes
domeésticos (por hora)
valorados en 5S;

Ana puede ganar 55
por hora y puede
producir bienes
domeésticos (por hora)
valorados en 105

15



El modelo neoclasico sencillo: especializacion y division del trabajo

Ejemplo 1. Cada
uno de los
miembros tiene una
ventaja ABSOLUTA
en una de las 2
actividades

(Tiempo diario
disponible = 8 horas)

Carlos puede ganar
10S por hora y puede
producir bienes
domeésticos (por hora)
valorados en 5S;

Ana puede ganar 55
por hora y puede
producir bienes
domeésticos (por hora)
valorados en 105

Produccion separada

Valor de los bienes  Valor de los bienes | Renta total
de mercado domésticos
Carlos (6h x 109) (2h x 59)
60S 105 705
Ana (7h x 58) (1h x 109)
35S 105 455
Total (Carlos y Ana) 95$ 205 115$

Especializacion (y puesta en comun)

Valor de los bienes  Valor de los bienes | Renta total
de mercado domeésticos
Carlos (8h x 108) (Oh x 59)
80$ 0$ 805
Ana (5h x 59) (3h x 109)
25$ 30S 555
Total (Carlos y Ana) 105S 30S 135$
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m El modelo neoclasico sencillo: especializacion y division del trabajo

Ejemplo 2. Uno de Produccion separada

los miembros tiene Valor de los bienes Valor de los bienes | Renta total
una ventaja de mercado domésticos

absolutaenlas 2 “pp el (6h x 108) (2h x 58)

actividades; pero

cada uno de ellos 605 105 70$
tiene una ventaja Maria (7h x 158) (1h x 158)

RELATIVA en una de 1054 154 1208
las 2 actividades

Total (Manuel y Maria) 165S 25S _

Manuel puede ganar
10S por hora y puede
producir bienes
domeésticos (por hora)
valorados en 5S;

Maria puede ganar 155
por hora y puede
producir bienes
domeésticos (por hora)
valorados en 155

17



m El modelo neoclasico sencillo: especializacion y division del trabajo

Ejemplo 2. Uno de Produccion separada

los miembros tiene Valor de los bienes Valor de los bienes | Renta total
una ventaja de mercado domésticos

absolutaenlas 2 “pp el (6h x 108) (2h x 58)

actividades; pero

cada uno de ellos 605 105 70$
tiene una ventaja Maria (7h x 159) (1h x 159)

RELATIVA en una de 1054 154 1208
las 2 actividades

Manuel puede ganar

Total (Manuel y Maria) 165S 25S _
10S por hora y puede
producir bienes Especializacion (y puesta en comtun)

\o/l:g;s;lc;cso;fpsosr.hora) Valor de los bienes  Valor de los bienes | Renta total
' de mercado domeésticos
Maria puede ganar 155 Manuel (8h x 108) (Oh x 59)
por hora y puede
producir bienes 80S 0S 805
domeésticos (por hora) Maria (6h x 153) (2h x 153)
valorados en 155
90$ 305 120%

Total (Manuel y Maria) 170S 30S _
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Market Goods ($)

Market Goods ($)

4]
o

Graficamente: fronteras de posibilidades de produccion separadasy
combinadas (ejemplo en el que Jim tiene una ventaja comparativa en bienes

del mercado y Kathy en bienes del hogar)

(a) JIM

/ 2,7S market goods
por uno mas de
home goods; 0,4...

H,

Y

30
Home Goods (§)

(b) KATHY

0,6S market goods

por uno mas de
home goods; 1,8...

Home Goods ($)
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Graficamente: fronteras de posibilidades de produccion separadasy

A
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m El modelo neoclasico sencillo: especializacidon y division del trabajo

e Las ganancias de la especializacidn seran mayores cuanto mas difieran los miembros

de la pareja en sus ventajas comparativas

Market goods

Y

0 Home goods
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m El modelo neoclasico sencillo: especializacidon y division del trabajo

e Las ganancias de la especializacidn seran mayores cuanto mas difieran los miembros

de la pareja en sus ventajas comparativas
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Curvas de indiferencia (suponemos que ambos miembros de
la pareja tienen idénticas preferencias)

Market Goods ($)

Market Goods ($)

<

0 2025 50 70 .
Home Goods ($) Home Goods ($)

(a) RELATIVELY STRONG PREFERENCES (b) RELATIVELY STRONG PREFERENCES
FOR MARKET GOODS FOR HOME GOODS
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El papel de las preferencias
en la determinacion de la
division del trabajo dentro

del hogar

Market Goods ($)

Home Goods ($)

{a) RELATIVELY STRONG PREFERENCES
FOR MARKET GOODS

Market Goods ($)

<

Market Goods ($)

=

Y

0 Hy H
Home Goods ($}

(b) RELATIVELY STRONG PREFERENCES
FOR HOME GOOGDS

Y

Home Goods ($)
{c} INTERMEDIATE PREFERENCES



El papel de la frontera de posibilidades de produccion en la determinacion
de la division del trabajo dentro del hogar

Dadas las preferencias (una curva de indiferencia
gue no varia), una frontera de posibilidades de
produccion diferente también puede afectar a la
division del trabajo resultante (caso 1: aumenta
la ratio productividad en los bienes de mercado
respecto de los bienes domésticos de la mujer)

Market Goods (S)

Y

0 Home Goods (S)



El papel de la frontera de posibilidades de produccion en la determinacion
de la division del trabajo dentro del hogar
Dadas las preferencias (una curva de indiferencia

gue no varia), una frontera de posibilidades de
produccion diferente también puede afectar a la

0 division del trabajo resultante (caso 1: aumenta
\M' la ratio productividad en los bienes de mercado
\ respecto de los bienes domésticos de la mujer)
v
)
©
(@)
(@)
(oT0]
D
g
[g°)
=
0 Home goods ($)
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El papel de la frontera de posibilidades de produccion en la determinacion
de la division del trabajo dentro del hogar

Dadas las preferencias (una curva de indiferencia

gue no varia), una frontera de posibilidades de
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El papel de la frontera de posibilidades de produccion en la determinacion
de la division del trabajo dentro del hogar

Dadas las preferencias (una curva de indiferencia

gue no varia), una frontera de posibilidades de

produccion diferente también puede afectar a la
() division del trabajo resultante (caso 2: aumenta la
ratio productividad en los bienes de domésticos
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EVIDENCIA EMPIRICA: ¢ Coémo podemos medir el tiempo que dedican las personas al
trabajo remunerado y al no remunerado?
A través de las encuestas de empleo del tiempo

En Espana disponemos de:
- Encuesta de Empleo del Tiempo 2009-2010, INE

- Encuesta de Empleo del Tiempo 2002-2003, INE
http://www.ine.es/jaxi/menu.do?type=pcaxis&path=%2Ft25%2Fed447&file=inebase&L=0
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Instrucciones de cumplimentacion
Como se debe cumplimentar el diario?

|

Sirealizd més de una actividad simultan saments, escriba la que congidere principal.
Sirealizd mds de una actividad consscutiva en el intervalo de 10 minutos, ineluyala qua lellewvd mastiempo.
Si estaba haciendo algo que considera demasi ado privadoregistrelo como personal.

Estar acompanade no implica que se eote
realizando s actividad conjuntaments, sine que
Is p=rocna s=encuentrs cerca fisicaments. Noes
necesaric contestar esta pregunta  para el

L]
tiernpo que pass durmi=nda.
Hora (1) 2 Qué estaba haclendo? o [2) ;0ueée mas estaba haciendo? o _ e ~
Ezscriba su actividad principal para cada | = Registre la mas importante de las (= |( !
intarvala de 10 minutos. Una actividad en |2 w | actividades querealizaba al mismotismpo = -
cada linea. 2 2| quelaactividad principal. 2@ R
= E = E [2) JDénde estaba? JEstaba solo o an compafiia de Hora MO
A qus hora comenz6 esta actividad? 12131 bk 110 men| | S £ S 2| | [#note el lugar o &l medio de | alguien conocido? U
/ @ @ transporte. por ejemplo | Marque con una eruz el recuadro ES
ﬂ':' t LI ice u_lrl-. a g::ﬁélgagif?:i nlfam?uagglrlg?j% mrria-spl:-ndlanta. Puede poner masdeuna X co
- - Ll —— flecha o comillas —— 2la, B | rlinea.
oe:oc-os:10 | Dormir _ e para indicar que — [ | | [trabajo, tienda, a pie, en e _ —
08:10—08:20 . —— D una actividad D— caoche an el autobils. Folo Con otros mismnmbros del hogar - Con otros
dura mas de 10 Parsja Padref Menores  Crros concoidos -
06 20-06:30 - ] minutos | Madre de 10 ancs
DE:30-08:40 | Ases, ducha _ O Detalle si lee fa | L] Casa O o O |l O O | oswoose| ||
06:40-06:60 Despertar a los nifios || prensa, libros, | | 0O O O 0 0 0 061 0-08: 20
pEE-07:00 | Westirme [ | Escuchar la radic  "V¥*5% 1 y O O O ] O [l : =
07:00-07:10 Desayunar [] | Leer una revista—" ] 08:20-08:30 I_L
f Mo =& necesario que detalle lo que estaba haci=ndo &n &l trabajo pere anote lo que hace durarts los descansos o las I:I I:I D I:l I:l QE:30-08:40 |_|_
pausas para la oomida en =1 trabajo,. por ejernplo: comer, dar un paseo... 5i se lleva trabsjo 8 casa, menoioneslo, I:I I:I I:I E I:l I:l 08 40-08: 5O I_I_
10:60-11:00 Traba jo = (| O Od 1 [l [l oE:E-07:00| ||
11:00-11:10 . = _ | ] O O O O O oToe-o70| ||
11:10-11:20 Tamar café [ | Charlar con los compafieros (|
e los despl iontos de | vidad te el B B o inar hasta | d #* i considera que la actividad que realiza es ayuda de algdn tipe [totalmente o en partel para
Separe los desplazamientos de la actividad causante de los mismos, por ejemplo: caminar hasta la parada hesgar higalo constar. Por ajemplo, ” Syudar s amigos enla reparacion de su casa”.
deal sutohds, ir en autobds hasta el centro comercial, eomprar ir en autobls a casa... I:l I:l |:| I:l I:l
P . . ) Oficina x 10:60-11:00
18001810 Autobds del trabajo al colegio [ | Escuchar la radia | LL
1810-18:20 Hablar con la maestra (| (| - 1 ol L] L] 11001110 LL
18:20-18:30 Ir a pie al supermercado B ehackr con los nifias [ Cafeteria externa O O | [l J Teo-reze ) |
18301840 | Comprar parami vy el vecino [ - | Anote =l medio de tronsports
18401850 - [l - [l =n la eolumne ;Dénds estaba?
1850-12:00 Vuelta a casa a pie 0| Hablando por el mévil ]
Y9:0079:90 | Entregor ha compra.af vecing L1 | Hoblar con e wecino O Autobiis O O [l O OO | eoeeasae|] |
19:10-19: 20 Colocar compra en la nevera [ | Escuchar la radio (] Colegio O 0O Od | ] a8z |
19:20-12:30 | Comprar entrodas por internet - O A pie O O O 1] [ [ 18:20-18:30| ||
/ Supermercado O O Od 1} O O 1e:30-18:40( | |
e B P ‘ o L
actividad utiliza a0 - ' : . .
estaba haciendo, por ejemplo: hacer ordenador o internet estudios: ""*9'8"!*_“1 f'l'gflm fﬂlﬂln A pie O 0O O L] L] TEso-1e00| | |
1 2 | lait lenta primaria. formaciéon profesional, . - .
l:ﬂﬁ;md.rnr:a.r ‘:.:ngr B-usl.,wwn_"r_:unt estudios universitarios..) o no En casa del vecina O O g (| [ [z Teoo-tacta| ||
acostarlos, cortar el céspad, limpiar L Iadu@t_[pmtut:n_, ”I"u?'“i 'ds“_""lﬂ‘- En casa O O Od [ I I 1acto-1gzo | ||
al coche, karrer la casa, limpiar 2l [iarSTicH,  ROtale... . I oS -
. SN estudios son parte de wun trabajo O @ Od | J J Teca0-1mE0 | ||

patio...

EE OO0CsC

remunerado. anotelo.

Pdgina

Mod. EETTE-




Distribucion de actividades en un dia promedio (nimero promedio de horas
dedicada a cada actividad)

Mujeres Hombre Ratio Muj/hom
0. Cuidados personales 11:26 11:33 99.0
1. Trabajo remunerado 1:54 3:04 62.0
2. Estudios 0:39 0:39 100.0
3. Hogar y familia 4:07 1:54 216.7
4. Trabajo voluntario y reuniones 0:16 0:12 133.3
"TOTAL WORK" (1 + 3 +4) 6:17 5:10 121.6
5. Vida social y diversion 1:01 1:04 95.3
6. Deportes y actividades al aire libre 0:37 0:52 71.2
7. Aficiones e informatica 0:24 0:44 54.5
8. Medios de comunicacion 2:30 2:43 92.0
9. Trayectos y tiempo no especificado 1:06 1:14 89.2

Notas: muestra de personas con 10 y mas afios que rellenaron el diario de actividades en un dia concreto
de la semana.

Fuente: Encuesta de Empleo del Tiempo 2009-2010, INE
http://www.ine.es/jaxi/menu.do?type=pcaxis&path=%2Ft25%2Fe447&file=inebase&L=0 33
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% personas que realizan la actividad principal en el transcurso del dia y duracién
media diaria dedicada a la actividad principal por dichas personas. Espafia 2009-2010

Actividades Principales Total personas Varones Mujeres

% de Duracién % de Duracion % de Duracion

personas media personas media personas media

diaria diaria diaria

0 Cuidados personales 100,0 11:30 100.,0 11:33 100,0 11:26
1 Trabajo remunerado 33,3 7:24 38,7 7:55 282 6:43
2 Estudios 12,6 5:09 12,5 5:13 12,7 5:05
3 Hogar y familia 83,4 3:38 74,7 2:32 91,9 4:29
4 Trabajo voluntario y reuniones 12,1 1:58 94 2:10 14,8 1:51
5 Vida social y diversion 57,7 1:49 56,0 1:54 59,3 1:43
6 Deportes y actividades al aire libre 39,8 1:562 42,7 2:03 36,9 1:40
7 Aficiones e informatica 29,7 1:54 35,6 2:05 23,9 1:38
8 Medios de comunicacion 88,3 2:57 88,0 3:06 88,7 2:49
9 Trayectos y tiempo no especificado 84,2 1:23 86,8 1:25 81,6 1:21

Notas: muestra de personas con 10 y mas afios que rellenaron el diario de actividades en un dia concreto
de la semana.

Fuente: Encuesta de Empleo del Tiempo 2009-2010, INE
http://www.ine.es/jaxi/menu.do?type=pcaxis&path=%2Ft25%2Fe447&file=inebase&L=0
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Diferencias en horas y minutos de la distribucién de actividades en un dia promedio por
sexo. Espaia, afhos 2002-2003 y 2009-2010

Trayefgtos y tiempo no 00:08
glspecificado 00:10

00:13

Medios de comunicacion
00:17

ODiferencia 2009-2010

00:20

Aficiones e inform atica D0-15 W Diferencia 2002-2003

Deportes y agtividades al aire 00:15

libre 00:17
) ) ) iy 00:03
Vida qocial y diversion 00-05
) . . oo:04
Trabajo velunfario y reunione 00:05

Diferenfcia positiva en hombres
(en horgs y minutos)

02:54
) . - ) . 00:00
Diferencia positiva en myjeres Estudios g hn-04
{en horas|y minutos)
_ 01:10
TrabBajoremunerado 01-53
) 0o:07
Cuidpdos personales 00-03
03:00 02:00 01:00 00:00 01:00 02:00

Notas: se refiere a n2 medio de horas y minutos dedicados a cada una de estas actividades por parte de todas las personas
encuestadas, incluidas las que no realizaron esa actividad ese dia. 35
Fuente: Encuesta de Empleo del Tiempo 2009-2010, INE http://www.ine.es/jaxi/menu.do?type=pcaxis&path=%2Ft25%2Fe447&file=inebase&L=0
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Diferencias de uso del tiempo por
género y edad
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Tiempo medio (unidades de 10 min.)

invertido en tareas del hogar

Tiempo medio invertido en las tareas del hogar en funcién de la edad
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Minutos de trabajo no

remunerado
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Usos del tiempo en “hogares de doble ingreso”

Grafico 8: Tiempo medio de trabajo diario de varones y mujeres, total dias de la semana,

hogares de doble ingreso (1.741)
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Usos del tiempo en “hogares de doble ingreso”

Grafico 9: Tiempo total de tareas del hogar, por sexo y edad media de la pareja. .

Tiempo total de tareas del hogar
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Usos del tiempo en “hogares de doble ingreso”

Grafico 10: medio de tareas domeésticas y familiares de hombres y mujeres por
presencia de hijos menores de 10 anos y tipo de dia de la semana. Seleccionados

hogares de doble ingreso (1.741)
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Fewer chores, more bedtime stories
Average number of hours per week in America spent on:

Mothers* Fathers*
60 i 60
child care
50 d 50
30 30
20 paid work [REa%
paid work (i) 10
0 0
196570 75 80 85 90 95200005 11 196570 75 80 85 90 95200005 11
Sources: Pew Research Centre; *Adults aged 18-64 with at least one
Bureau of Labour Statistics child under 18 living in househ&i

http://www.economist.com/blogs/graphicdetail/2014/07/daily-chart-19 43
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m Tendencia a la reduccidn de las diferencias en ventajas comparativas

3.2. Tendencia a la reduccion de las diferencias en ventajas comparativas y el
alejamiento respecto de la familia tradicional

Existe a una tendencia a que se reduzcan o desaparezcan las diferencias en las ventajas
comparativas que existen (en promedio) entre hombres y mujeres:

44



m Tendencia a la reduccidn de las diferencias en ventajas comparativas

3.2. Tendencia a la reduccion de las diferencias en ventajas comparativas y el
alejamiento respecto de la familia tradicional

Existe a una tendencia a que se reduzcan o desaparezcan las diferencias en las ventajas
comparativas que existen (en promedio) entre hombres y mujeres:

e Aumento del salario femenino

- El nivel de educacidén y la experiencia profesional de las mujeres han aumentado
considerablemente

- Se ha reducido el grado en que se discrimina laboralmente a las mujeres
(incremento del salario femenino)
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m Tendencia a la reduccidn de las diferencias en ventajas comparativas

3.2. Tendencia a la reduccion de las diferencias en ventajas comparativas y el
alejamiento respecto de la familia tradicional

Existe a una tendencia a que se reduzcan o desaparezcan las diferencias en las ventajas
comparativas que existen (en promedio) entre hombres y mujeres:

e Aumento del salario femenino

- El nivel de educacidén y la experiencia profesional de las mujeres han aumentado
considerablemente

- Se ha reducido el grado en que se discrimina laboralmente a las mujeres
(incremento del salario femenino)

e El valor relativo del tiempo de no mercado se ha reducido
- Introduccion de los electrodomésticos

- Incremento en el consumo de productos de mercado que sustituyen a la
produccidn doméstica (comida rapida o precocinada en lugar de comida casera, etc.)

- Mayor disponibilidad de servicios de cuidados infantiles externos (guarderias, etc.)

e La direccion de la causalidad no esta clara; y los efectos se refuerzan mutuamente.
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m Tendencia a la reduccion de las diferencias en ventajas comparativas

Ejemplos de direccion de causalidad:

- Avance nivel educacion mujeres - reduce su ventaja comparativa para el trabajo
doméstico

- El deseo de no adherirse a la division del trabajo tradicional de muchas mujeres -
explica que avancen en su nivel de educacion.

- Una mayor disponibilidad de comida rapida - reduce la ventaja comparativa de las
mujeres para el trabajo doméstico

- El deseo de no adherirse a la division del trabajo tradicional y el consecuente aumento
de la participacion laboral de las mujeres - mayor disponibilidad de comida rapida
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m Desventajas de la especializacion

3.3. Desventajas de la especializacion

e El modelo de Becker no considera algunos problemas (sobre todo para la mujer)
derivados de la total especializacion

- El modelo considera que un miembro de la pareja tiene una ventaja comparativa
(sobre el otro) en todas las tareas del hogar. Y ello no es asi (incluso en los hogares
tradicionales). En los hogares tradicionales hay una serie de tareas feminizadas (las
mas rutinarias...) y otras masculinizadas (reparaciones, bricolaje, etc.)

Distribuciéon en un dia Mujeres Varones Ratio
promedio de actividades , _ Mujer/varén
.. . . Horas Minutos [Horas Minutos
flz dIgItOS) mc_lyldas en~ 33 Confeccion y cuidado de ropa 0 23 0 1 2300
hogar Yy familia. Espana, 30 Actividades para el hogar y la familia no especificadas 0 15 0 4 375
2009-10 31 Actividades culinarias 1 24 0 26 323
32 Mantenimiento del hogar 0 49 0 17 288
39 Ayudas a adultos miembros del hogar 0 4 0 2 200
38 Cuidado de nifios 0 32 0 18 178
Fuente: Encuesta de 36 Compras y servicios 0 31 0 20 155
Empleo del Tiempo 2009- 37 Gestiones del hogar 0 1 0 1 100
10, INE 34 Jardineria y cuidado de animales 0 7 0 18 39
35 Construccidn y reparaciones 0 1 0 6 17
3 Hogar y familia 4 7 1 54 217




Desventajas de la especializacion

- La utilidad obtenida puede ser mayor diversificando que haciendo solamente una
actividad muchas horas.
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m Desventajas de la especializacion

- La utilidad obtenida puede ser mayor diversificando que haciendo solamente una
actividad muchas horas.

e Cambios en el ciclo vital de los miembros del hogar (suponiendo que la madre tiene
una ventaja comparativa para el trabajo en el hogar, ésta puede ser mayor en el periodo
en que se tienen hijos pequefios que posteriormente; ademas la especializacidén puede

ser eficiente a corto plazo, pero no a largo plazo...)
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m Desventajas de la especializacion

- La utilidad obtenida puede ser mayor diversificando que haciendo solamente una
actividad muchas horas.

e Cambios en el ciclo vital de los miembros del hogar (suponiendo que la madre tiene
una ventaja comparativa para el trabajo en el hogar, ésta puede ser mayor en el periodo
en que se tienen hijos pequefios que posteriormente; ademas la especializacidén puede

ser eficiente a corto plazo, pero no a largo plazo...)

e Costes de la interdependencia (mas problemas si quien esta especializado en el trabajo
fuera del hogar se queda en paro; mas problemas en caso de divorcio, etc.)
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m Desventajas de la especializacion

- La utilidad obtenida puede ser mayor diversificando que haciendo solamente una
actividad muchas horas.

e Cambios en el ciclo vital de los miembros del hogar (suponiendo que la madre tiene
una ventaja comparativa para el trabajo en el hogar, ésta puede ser mayor en el periodo
en que se tienen hijos pequefios que posteriormente; ademas la especializacidén puede
ser eficiente a corto plazo, pero no a largo plazo...)

e Costes de la interdependencia (mas problemas si quien esta especializado en el trabajo
fuera del hogar se queda en paro; mas problemas en caso de divorcio, etc.)

* Preferencias y poder de negociacion
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m Desventajas de la especializacion

- La utilidad obtenida puede ser mayor diversificando que haciendo solamente una
actividad muchas horas.

e Cambios en el ciclo vital de los miembros del hogar (suponiendo que la madre tiene
una ventaja comparativa para el trabajo en el hogar, ésta puede ser mayor en el periodo
en que se tienen hijos pequefios que posteriormente; ademas la especializacidén puede
ser eficiente a corto plazo, pero no a largo plazo...)

e Costes de la interdependencia (mas problemas si quien esta especializado en el trabajo
fuera del hogar se queda en paro; mas problemas en caso de divorcio, etc.)

* Preferencias y poder de negociacion

* Violencia doméstica (la especializacion tradicional limita las posibilidades de escapar a
una situacion de maltrato, como consecuencia de la situacién de dependencia
econdmica...)

Sobre violencia de género, véase
La juventud universitaria ante la igualdad y la violencia de género (2013), Maria José

Diaz-Aguado Jaldn (directora)
http://www.msssi.gob.es/ssi/violenciaGenero/publicaciones/estudiosinvestigaciones/PDFS/juventud universitaria.pdf 53
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m Otras ventajas de la familia...

3.4. Otras ventajas de la familia, diferentes de las derivadas de la especializacion
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m Otras ventajas de la familia...

3.4. Otras ventajas de la familia, diferentes de las derivadas de la especializacion

» Economias de escala (una vivienda de 120m? mas barata que dos de 60m?; una cena para
dos mas barata que hacer dos cenas...)
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m Otras ventajas de la familia...

3.4. Otras ventajas de la familia, diferentes de las derivadas de la especializacion

» Economias de escala (una vivienda de 120m? mas barata que dos de 60m?; una cena para
dos mas barata que hacer dos cenas...)

 Bienes publicos (no rivales en su uso: ver la tv; paisaje desde la ventana; conexién wifi...)

56



m Otras ventajas de la familia...

3.4. Otras ventajas de la familia, diferentes de las derivadas de la especializacion
» Economias de escala (una vivienda de 120m? mas barata que dos de 60m?; una cena para
dos mas barata que hacer dos cenas...)
 Bienes publicos (no rivales en su uso: ver la tv; paisaje desde la ventana; conexién wifi...)

e Externalidades en el consumo (positivas: cuando el marido estrena un traje nuevo se
incrementa su satisfaccion, pero también se incrementa la satisfaccidon de la mujer; cuidar
al otro incrementa la satisfaccion del otro, pero también la del que cuida...)
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m Otras ventajas de la familia...

3.4. Otras ventajas de la familia, diferentes de las derivadas de la especializacion
» Economias de escala (una vivienda de 120m? mas barata que dos de 60m?; una cena para
dos mas barata que hacer dos cenas...)
 Bienes publicos (no rivales en su uso: ver la tv; paisaje desde la ventana; conexién wifi...)

e Externalidades en el consumo (positivas: cuando el marido estrena un traje nuevo se
incrementa su satisfaccion, pero también se incrementa la satisfaccidon de la mujer; cuidar
al otro incrementa la satisfaccion del otro, pero también la del que cuida...)

e Ganancias derivadas del consumo conjunto (hacer actividades con alguien con quien se
comparte alguna aficidon o interés suele generar mas utilidad)
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m Otras ventajas de la familia...

3.4. Otras ventajas de la familia, diferentes de las derivadas de la especializacion

» Economias de escala (una vivienda de 120m? mas barata que dos de 60m?; una cena para
dos mas barata que hacer dos cenas...)

 Bienes publicos (no rivales en su uso: ver la tv; paisaje desde la ventana; conexién wifi...)

e Externalidades en el consumo (positivas: cuando el marido estrena un traje nuevo se
incrementa su satisfaccion, pero también se incrementa la satisfaccidon de la mujer; cuidar
al otro incrementa la satisfaccion del otro, pero también la del que cuida...)

e Ganancias derivadas del consumo conjunto (hacer actividades con alguien con quien se
comparte alguna aficidon o interés suele generar mas utilidad)

* Inversiones especificas relacionadas con el matrimonio (habilidades, competencias y otro
tipo de inversiones que valen mas dentro del matrimonio que fuera de él: aprender a
cocinar lo que le gusta a tu pareja; aprender juntos a hacer esqui de travesia; criar y educar
juntos a los hijos: por ejemplo, si se divorcian, a |la nueva pareja de la madre no le va a
satisfacer tanto esta actividad...)
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m Otras ventajas de la familia...

3.4. Otras ventajas de la familia, diferentes de las derivadas de la especializacion

» Economias de escala (una vivienda de 120m? mas barata que dos de 60m?; una cena para
dos mas barata que hacer dos cenas...)

 Bienes publicos (no rivales en su uso: ver la tv; paisaje desde la ventana; conexién wifi...)

e Externalidades en el consumo (positivas: cuando el marido estrena un traje nuevo se
incrementa su satisfaccion, pero también se incrementa la satisfaccidon de la mujer; cuidar
al otro incrementa la satisfaccion del otro, pero también la del que cuida...)

e Ganancias derivadas del consumo conjunto (hacer actividades con alguien con quien se
comparte alguna aficidon o interés suele generar mas utilidad)

* Inversiones especificas relacionadas con el matrimonio (habilidades, competencias y otro
tipo de inversiones que valen mas dentro del matrimonio que fuera de él: aprender a
cocinar lo que le gusta a tu pareja; aprender juntos a hacer esqui de travesia; criar y educar
juntos a los hijos: por ejemplo, si se divorcian, a |la nueva pareja de la madre no le va a
satisfacer tanto esta actividad...)

e “Risk pooling” (seguro en caso de desempleo de uno de los dos; mas margen para que
uno de los dos haga un master, etc.)
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3.4. Otras ventajas de la familia, diferentes de las derivadas de la especializacion

» Economias de escala (una vivienda de 120m? mas barata que dos de 60m?; una cena para
dos mas barata que hacer dos cenas...)

 Bienes publicos (no rivales en su uso: ver la tv; paisaje desde la ventana; conexién wifi...)

e Externalidades en el consumo (positivas: cuando el marido estrena un traje nuevo se
incrementa su satisfaccion, pero también se incrementa la satisfaccidon de la mujer; cuidar
al otro incrementa la satisfaccion del otro, pero también la del que cuida...)

e Ganancias derivadas del consumo conjunto (hacer actividades con alguien con quien se
comparte alguna aficidon o interés suele generar mas utilidad)

* Inversiones especificas relacionadas con el matrimonio (habilidades, competencias y otro
tipo de inversiones que valen mas dentro del matrimonio que fuera de él: aprender a
cocinar lo que le gusta a tu pareja; aprender juntos a hacer esqui de travesia; criar y educar
juntos a los hijos: por ejemplo, si se divorcian, a |la nueva pareja de la madre no le va a
satisfacer tanto esta actividad...)

e “Risk pooling” (seguro en caso de desempleo de uno de los dos; mas margen para que
uno de los dos haga un master, etc.)

e Ventajas institucionales...



m Modelos de negociacion

3.5. Modelos de negociacion

¢ La unidad de anadlisis es el individuo, no la familia

e Se trata de superar el modelo “caja negra” o “modelo unitario” de la familia de Becker
e El marido y la mujer tienen preferencias diferentes

e Lo determinante ahora (para decidir gué “commodities” se producen en el hogar) es la
capacidad de negociaciéon de cada uno de ellos

e La capacidad de negociacion de cada uno depende de sus correspondientes “puntos de
amenaza” (“threat points”): el nivel de vida, el salario, etc. que cada uno puede alcanzar
si se disuelve la pareja

e Otros factores externos a la familia también pueden afectar a los puntos de amenaza
de los miembros: leyes que regulan la disolucidon del patrimonio familiar, probabilidad de
volverse a emparejar, elegibilidad para programas de la seguridad social, etc.

e Modelos desarrollados por autores como Manser y Brown 1980; McElroy y Horney
1981; Sen 1990; Lundberg and Pollack 1996
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ANEXO 1

Planteamiento formal del hogar en el modelo de Becker

Becker modeliza la familia como una unidad de produccidn e inversién multipersonal (una “pequena factoria”). La familia produce cosas
(que generan utilidad) como almuerzos, salud, cualificaciones, nifios, auto-estima, etc., a partir de una serie de factores productivos como
son los bienes producidos en el mercado, y el tiempo, las habilidades y el conocimiento de sus diferentes miembros.

En términos formales, la teoria de Becker modifica sustancialmente lo que seria una funcién de utilidad de la familia inspirada en el
concepto de funcién de utilidad del consumidor, de manera que se pasaria de maximizar una funcién del tipo:

U=UX,X,...X,)

donde U es la funciéon de utilidad del hogar y X los bienes o servicios de mercado comprados por la economia doméstica, a maximizar una
funcidn de utilidad como esta:

U=U(Z,Z,...Z,)

donde Z, es un “bien basico” (una “commodity”). Z es un bien que no se compra ni se vende en el mercado sino que es producido por los

miembros de la familia utilizando el tiempo y los bienes comprados en el mercado como factores de produccién. Es decir, que se tiene
una funcidn de produccidon como

Z=Z(X, T),

donde:
X es un vector de bienes de mercado y

T’ es un vector de inputs de tiempo utilizados para producir el bien basico i-ésimo.

Estos “bienes bdsicos” no tienen un precio de mercado; por esta razdn se les asignan unos precios sombra basados, en parte, en el coste
de oportunidad.

Las economias domésticas tienen que resolver dos problemas de maximizacion: cémo producir a minimo coste y cdmo obtener la
maxima utilidad. Bajo esta premisa, se ha pasado de que los bienes de mercado son productos finales a que son productos intermedios,
pues toda actividad de consumo requiere de tiempo para realizarla. Asi, por ejemplo, se puede observar que el coste de ir al cine no es
igual para todos los miembros de una familia pues el tiempo de cada miembro no tiene el mismo precio. Por ejemplo, bienes que
requieren poca inversidén monetaria pero mucha inversién en tiempo son poco consumidos por personas con alto poder adquisitivo y
poco tiempo disponible.
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Ill

Becker hace depender el “precio total” de un bien basico del precio (coste de oportunidad) del tiempo, de la cantidad de tiempo
necesario para producir dicha commodity, del precio de los bienes de mercado empleados y del estado de la tecnologia de la economia
domeéstica.

A partir de aqui se puede definir la siguiente restriccion presupuestaria:
m
E 7Z'iZi =S y
i=1

en donde:
TT; es el precio total de una unidadde Z;y

S es la renta total de la economia doméstica (que no es constante, sino que depende de cuanto tiempo se haya decidido dedicar al

mercado laboral, multiplicado por w, y de las rentas del capital disponibles).

A su vez JT, esta definido como:
U, =ap; + bw,
donde:
D, es el precio de mercado por unidad del bien de mercado i-ésimo,
w; es el precio (coste de oportunidad) por unidad del tiempo necesario para la produccién/consumo del bien basico y

a;y b, son los coeficientes que miden las cantidades necesarias del bien de mercado y de tiempo, respectivamente.

Becker, G. (1981): A Treatise on the Family. Cambridge, MA, Harvard University Press.
http://www.hup.harvard.edu/catalog.php?isbn=9780674906990

Becker, G. (1985): Human Capital, effort and the sexual division of labor. Journal of Labor Economics 3(1). 64


http://www.hup.harvard.edu/catalog.php?isbn=9780674906990

ANEXO 2

En autarquia:

Ejemplo del principio de la ventaja
comparativa aplicado al comercio

internacional 6 vinos 6vinos 5 quesos 2vinos 2 vinos 4 quesos
- . . > 5 & > » @

Principio de ventaja comparativa en un - .

caso ficticio que confronta a dos grupos Riqueza:

de individuos (paises): uno mas eficiente 12 vinos * 4 vinos #

que el otro en los dos tipos de produccion 5 quesos [0 4 quesos )

(el queso y el vino). La especializacion de — _ _
En situacion de ithre cambio

cada uno de los grupos en la produccién '
para la cual disponen de una ventaja

comparativa y el recurso al comercio

libre beneficia a ambos.

(En autarquia, el coste de oportunidad de 6vinos 6vinos 6vinos 4quesos 4 qguesos 4 quesos

producir una unidad més de queso para el > w > - 1 -
pais de la izquierda es de 1,2 unidades de
vino; para el pais de la derecha es de 0,5
unidades de vino: el primero tiene una
ventaja comparativa en vino y el segundo
en queso)

intercambio de 5 vinos por 7 quesos
(por ejemplo)

Rigueza:
13 vino: ®
7 quesos L

bvinos »
5 quesos



ANEXO 3

Clasificacion de actividades utilizada en la EET espanola

0  CUIDADOS PERSONALES 3 HOGAR Y FAMILIA
o1 DORMIR 30 ACTIVIDADES PARA EL HOGAR Y LA FAMILIA NO ESPECIFICADAS
011 Dormir 300 Actividades para al hogar y la familia no especificadas
02 Enfermo en cama 31 ACTIVIDADES CULINARIAS
02 COMIDAS ¥ BEBIDAS 3N Preparacion de comidas y consaervacion de alimentos
021 Comidas y bebidas 312 Fregar la vajilla
03 OTROS CUIDADOS PERSONALES 32 MANTENIMIENTO DEL HOGAR
031 Aseo y vestido 3 Limpieza de la vivienda
039 Otros cuidados personales, especificados o no 322 Limpieza del jardin y exteriores de la vivienda
323 Calefaccion y abastecimiento de agua
1 TRABAJO REMUNERADO 324 Tareas diversas de organizacion
1 TRARAJO PRINCIPAL ¥ SECUNDARIO 329 Otros mantenimientos del hogar, especificados o no
111 Trabajo principal y secundario 33 CONFECCION Y CUIDADO DE ROPA
12 ACTIVIDADES RELACIONADAS CON EL TRABAJO 331 Colada
121 Pausa para la comida 332 Planchado
122 Basqueda de empleo 333 Confeccién de ropa
129 Otras actividades relacionadas con el trabajo, espacificadas o no 339 Otras actividades de confeccidon y cuidado de ropa, especificadas o no
34 JARDINERIA ¥ CUIDADO DE ANIMALES
2 ESTUDIOS LY Jardineria
20 ESTUDIOS SIN ESPECIEICAR 342 Cuidado de animales domésticos
200 Estudios sin aspecificar 343 Cuidado de mascotas
21 COLEGIO, INSTITUTO O UNIVERSIDAD 343 Pasearal perro
- Clases, cursos y conferencias 349 Otras actividades de jardineria y cuidado de animales, especificadas o no
212 Deberes y biblioteca = ______
— ESTUDIOS DURANTE EL TIEMPO LIBRE 351 Construccion, renovacion de la vivienda
iy | Estudios durante el tiempo libre 352 Reparaciones de la vivienda
353 Fabricacion, reparacion y mantenimiento del equipamiento del hogar
354 Mantanimiento de vehiculos
359 Otras actividades de construccion y reparaciones, especificadas o no
36 COMPRAS Y SERVICIOS
361 Compras
362 Servicios comerciales y administrativos
363 Servicios personales
369 Otras compras y servicios, aspecificados o no




37 GESTIONES DEL HOGAR 52 DIVERSION Y CULTURA
3an Gastiones del hogar 521 Cine
38 CUIDADO DE NINOS 522 Teatro y conciertos
381 Cuidados fisicos y vigilancia de ninos 523 Exposiciones de arte y museos
382 Ensenar a les ninos 524 Bibliotecas
383 Leer, jugar, hablar o conversar con los ninos 525 Espectaculos deportives
384 Acompanar a los nifos 529 Otras actividades de diversion y cultura, especificadas o no
389 Otros cuidados de ninos, especificados o no 53 oclo PASIVO
39 AYUDAS A ADULTOS MIEMEROS DEL HOGAR 531 Ocio pasivo
391 Cuidados fisicos de adultos dependientes miembros del hogar
392 Otras ayudas a adultos dependientes miembros del hogar b DEPORTES Y ACTIVIDADES AL AIRE LIBERE
399 Ayudas a adultos miembros del hogar no dependientes &1 EJERCICIO FiSICO
611 Andar, pasear, caminar
4 TRABAJO VOLUNTARIO Y REUNIONES 612 Correr
41 TRABAJO VOLUNTARIO AL SERVICIO DE UNA ORGANIZACION 613 Ciclismo, esqui y patinaje
411 Trabajo veluntario al servicio de una organizacidon 614 Deportes con balén o pelota
42 AYUDAS INFORMALES A OTROS HOGARES 615 Gimnasia, fitness y culturismo
421 Ayuda para la construccion y las reparaciones 616 Deportes acuaticos
422 Ayuda en el trabajo y en la agricultura 619 (Otras actividades de ejercicio fisico, especificadas o no
423 Cuidado de hijos que viven en otro hogar 62 EJERCICIO PRODUCTIVO
424 Ayuda en el cuidado de ninos de otro hogar 621 Ejarcicio productivo [Caza, pasca...)
425 Ayuda a adultos de otros hogares 63 ACTIVIDADES RELACIONADAS CON LOS DEPORTES
429 Otras ayudas informales. especificadas o no 631 Actividades relacionadas con los deportes
43 ACTIVIDADES PARTICIPATIVAS
41 Rouniones 7 AFICIONES E INFORMATICA
432 Practicas religiosas — ARTES ¥ NES
439 Otras actividades participativas, especificadas o no . L.
1 Aficiones artisticas
- 712 Coleccionismo
5 VIDA SOCIAL Y DIVERSION .
713 Cormrespondencia
51 VIDA SOCIAL . .
719 Otras artes y aficiones, especificadas o no
511 Vida social en familia — INEORMATICA
512 Visitar y recibir visitas . .
. i 721 Programacion informatica
513 Fiestas y celebraciones
722 Busqueda de informacion por ordenador
514 Conversaciones telefonicas
723 Comunicacion por ordenador
519 Otras actividades de vida social, especificadas o no
729 Otras actividades informaticas, especificadas o no




73 JUEGOS CODIGOS AUXILIARES
FES Juagos en solitario, apuestas 995 Rellenar el diario de empleo del tiempo
732 Juegos de sociedad 996 Actividades relacionadas con otras ancuestas
733 Juegos informaticos 997 Otras actividades informales
739 Otros juegos, especificados o no 998 Tiempo libre no especificado
999 Otro empleo del tiempo no especificado
8 MEDIOS DE COMUNICACION
81 LECTURA
811 Lectura de prensa
812 Lactura de libros
819 (Otras lecturas, especificadas o no
82 VER TELEVISION, DVD 0 VIDEOS
821 Ver television
822 Ver DVD o videos
829 Ver television, DVD o videos, especificados o no
83 ESCUCHAR LA RADIO O GRABACIONES
831 Escuchar la radio
832 Escuchar grabaciones
839 Escuchar la radio o grabaciones, especificadas o no
9 TRAYECTOS Y EMPLEO DEL TIEMPO NO ESPECIFICADO
TRAYECTOS CON UN PROPOSITO
900 Otros trayectos con un proposito, especificados o no
910 Trayectos de ida o vuelta al trabajo
920 Trayectos debidos a los estudios
930 Trayectos debidos a otras actividades de hogar y familia
936 Trayectos debidos a compras y servicios
938 Trayectos debidos al cuidado de ninos
939 Trayectos debidos a ayudas a adultos miambros del hogar
940 Trayectos debidos al trabajo voluntario y las reuniones
950 Trayectos debidos a las actividades de vida social
960 Trayectos debidos a otras actividades de tiempo libre
990 Trayectos debidos a cambios de localidad
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Tema4

Analisis de la oferta de empleo

Bibliografia:
Capitulo 6 de Blau, Ferber y Winkler (2014)
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Anadlisis de la oferta de empleo

4.1. La decision de ofertar trabajo

e Analizamos cdmo asigna su tiempo la persona entre el hogar y el mercado laboral
(modelo neoclasico)

e El individuo decide si participa o no en el mercado laboral comparando
- el valor del tiempo que dedica al mercado laboral que viene dado por el salario por
hora (w)
- con el valor que le da al tiempo dedicado al hogar (w*)

e Si w>w* - decide participar en el mercado laboral

e Si w<w* - decide no participar en el mercado laboral

Los individuos se supone que obtienen su utilidad del consumo de bienes basicos
(“commodities”)

- Tiempo de trabajo domeéstico
Estas commodities se obtienen combinando - - Bienes y servicios comprados en el

mercado
Ejemplo: preparaciéon de la cena
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Anadlisis de la oferta de empleo

e Para simplificar el modelo se afnaden los siguientes 3 supuestos:

12 Suponemos que toda la renta obtenida en el mercado laboral se gasta en bienes
del mercado

22 Suponemos que todo el tiempo dedicado al hogar se dedica a la produccién de
commodities (produccion de barras de pan, una casa limpia, unos nifios sanos, una

partida de tenis...).

32 Nos centramos en el individuo mas que en la familia como un todo.
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Anadlisis de la oferta de empleo

e Restriccion presupuestaria

(Por ejemplo, analizamos el caso de la Mary, una mujer casada). La restriccion
presupuestaria muestra las diferentes combinaciones de tiempo de no-mercado(NM) y
de bienes de mercado (M) entre las que Mary puede elegir, dados su salario de mercado
(w) y la renta no-laboral de que dispone (ingresos del esposo, rentas del capital, etc.)

A

Por ejemplo, 100 LC

* Mary dispone de
16 horas diarias

para asignar entre
las dos actividades

* Renta no
laboral=70S al dia

* w=7,5$ por hora

Market Goods ($)

~J
o
m

Figural
PendientesegmentoCB :

AM A
=W (=-7,59%) -
ANM 0 16 — Hours of Nonmarket Time

16 Q0 —-— Hours of Market Time




Anadlisis de la oferta de empleo

e Curvas de indiferencia

Curvas de indiferencia convexas = relacion marginal de sustitucion (RMS) entre bienes
del mercado (M) y tiempo de no-mercado (NM) decreciente...

A délares de market goods

RMS =
M NM Alhen el hogar

u=U

Figura 2

Market Goods ($)

0 16 — Hours of Nonmarket Time
16 0 -— Hours of Markat Time



Anadlisis de la oferta de empleo

e COmo se interpreta un movimiento a lo largo de una curva de indiferencia:

- Sustitucion en consumo: sustitucion de una commodity intensiva en bienes (de
mercado) por una commodity intensiva en tiempo (de no-mercado), o al revés; por
ejemplo, el individuo puede estar indiferente entre estar unos pocos dias en un
resort hotelero de lujo (commodity intensiva en bienes) y estar durante mas dias
haciendo montanismo/senderismo (commodity intensiva en tiempo)

- Sustitucion en produccion: una misma commodity se puede producir con una
técnica relativamente intensiva en bienes de mercado o en tiempo. Por ejemplo, la
cena se puede preparar en casa (intensiva en tiempo) o de puede cenar en un
restaurante (intensiva en bienes del mercado); la limpieza del hogar la puede hacer
uno mismo o contratar alguien; los hijos pequenos los puede cuidar uno mismo o
contratar un servicio de cuidados.

- Sustitucion entre bienes de mercado y tiempo de no-mercado: curvas de
indiferencia mas verticales significa que la persona prefiere relativamente bienes
intensivos en tiempo y al revés si son relativamente planas

- Normas sociales y preferencias: las preferencias y los comportamientos estan
influidos por las normas sociales.



Anadlisis de la oferta de empleo

¢ La decision de participar en el mercado laboral
- Decision optima...

- “Salario de reserva” o “valor del tiempo de no-mercado” (w*): es la pendiente de |a
curva de indiferencia para el caso de cero horas de tiempo en el mercado laboral (punto A)

-Regla de decision:
w>wW* = en el m. laboral

wsw* = fuera del m. laboral

190
&
@
8 130 y
3 3
&
)
= 70 U,
Caso (a) Figura 3

w > w* = participa en
el mercado laboral :

v
16 — Hours of Nonmarkst Time

16 0 -— Hours of Market Time



Anadlisis de la oferta de empleo

Figura 4
A Vs
UE
S ~— "
-

A
190
&
th
e
o
(o]
]
2
s
70
Caso (b)
w < w* = no participa
en el mercado laboral
0
16

168 — Hours of Nonmarket Time
0 -«—— Hours of Market Time
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Anadlisis de la oferta de empleo

e Qué variables afectan al valor del tiempo de no-mercado (w*)

- Como ya se dijo anteriormente, el valor de w* estd influido por las preferencias de la persona,
incluidas las demandas y presiones impuestas sobre el tiempo de no-mercado individual (por
ejemplo, si tienen cierta adhesion a la division del trabajo tradicional, la presencia de hijos
pequenos puede influir en la decision de participar en el mercado laboral de algunas mujeres)

- Otro factor que influye en |la
decision de participar es la
disponibilidad de renta no-

laboral Figura 5

Un aumento de la renta no
laboral reduce la participacion
en el mercado de trabajo

150

Eijemplo,

* w=7,5$ por hora

* Renta no laboral (marido en
paro)=30$ al dia

Market Goods (S)

67,5

30

0 11 16 - H.no’nmarket time
16 5 0 < H.of market time



Anadlisis de la oferta de empleo

e Qué variables afectan al valor del tiempo de no-mercado (w*)

- Como ya se dijo anteriormente, el valor de w* estd influido por las preferencias de la persona,
incluidas las demandas y presiones impuestas sobre el tiempo de no-mercado individual (por
ejemplo, si tienen cierta adhesion a la division del trabajo tradicional, la presencia de hijos
pequenos puede influir en la decision de participar en el mercado laboral de algunas mujeres)

- Otro factor que influye en |la
decision de participar es la

disponibilidad de renta no- 500
laboral Figura 5
Un aumento de la renta no
laboral reduce la participacion ‘{} 150
en el mercado de trabajo §
. O
Eiemplo, +
Xz
* w=7,5$ por hora go 80
. 67,5
* Renta no laboral (marido en ’
paro)=30$ al dia
* Renta no laboral (marido 30
encuentra empleo)=80S al dia
0 11 16 - H.nonmarket time

16 5 0 < H.of market time



Anadlisis de la oferta de empleo

e Qué variables afectan al valor del tiempo de no-mercado (w*)

- Como ya se dijo anteriormente, el valor de w* estd influido por las preferencias de la persona,
incluidas las demandas y presiones impuestas sobre el tiempo de no-mercado individual (por
ejemplo, si tienen cierta adhesion a la division del trabajo tradicional, la presencia de hijos
pequenos puede influir en la decision de participar en el mercado laboral de algunas mujeres)

- Otro factor que influye en |la
decision de participar es la

disponibilidad de renta no- 500
laboral Figura 5
Un aumento de la renta no
laboral reduce la participacion ‘{} 150
en el mercado de trabajo §
. O
Eiemplo, +
Xz
* w=7,5$ por hora go 80
* Renta no laboral (marido en 67,5
paro)=30$ al dia
* Renta no laboral (marido 30
encuentra empleo)=80S al dia
El paso deDaPB’ representa 0 11 16 - H.nonmarket time

un “efecto renta” 16 5 0 < H.of market time



4.1 Anadlisis de la oferta de empleo

- Estar casada (indicador de tener mas renta no-laboral) baja la participacién laboral

- Tener hijos mas pequefios (cambia la inclinacién de las curvas de indiferencia) baja
la participacion laboral

Age of Youngest Child

Marital Status Total bto 17 Under 6
1960

Never-Married M.a. n.o. n.a.
Married, Husband Present 27.6 39.0 18.6
Other Ever-Married 56.0 659 40.5
2011

Never-Married 70.0 76.4 65.8
Married, Husband Preseni &69.1 749 62.3
Qther Ever-Married 79.8 81.9 74,2

Notes: Data are for March of each year and include women 16 years of age and over in 2011, and 14 years
of age and over in 1960; n.a, = Not available,
Sourrces: U5, Census Bureau, Statistical Abstract of the United States: 1395, Table 638; and unpublished data

from the Bureau of Labor Statistics. -



m Anadlisis de la oferta de empleo

Tasas de participacion laboral de las mujeres con hijos de menos de 18 afios, EEUU, 1960-
2011

0

80

70~

Percent

= = Maveriarred
50 ﬁ- — flarried
e Oiher Ever-Married

20 |lIi]lll|liJll|1ﬁn1||tJliJ|t||lr||‘||1|||1ﬁ|t|r|;|

1960 1965 1970 1975 1980 1985 1990 1995 2000 2005 2010
Year

Source: Statistical Abstract of the United States (varicus issues); BLS Bullefin 2340 [August 198%9); Bernan Press,
Handbook of U.S. labor Statistics, 1st ed. {1997); and unpublished data from the BLS.
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Anadlisis de la oferta de empleo

¢ La influencia del salario (w) sobre la participacion en el mercado laboral

- La participacion laboral también esta influenciada por las oportunidades laborales de que
dispone la persona, particularmente el salario disponible en el mercado laboral.

Figura 6

Un aumento del salario
aumenta la
participacion en el
mercado de trabajo

228

Market Goods (S)

Por ejemplo,

* Renta no laboral=100$ 100
al dia

* w=8S$ por hora

* w'=12S$ por hora A

0 16 - H.no’nmarket time
16 0 < H.of market time



m Anadlisis de la oferta de empleo

¢ La influencia del salario (w) sobre la participacion en el mercado laboral

- La participacion laboral también esta influenciada por las oportunidades laborales de que
dispone la persona, particularmente el salario disponible en el mercado laboral.

CI

292

Figura 6

Un aumento del salario
aumenta la
participacion en el
mercado de trabajo

228

Market Goods (S)

Por ejemplo,

* Renta no laboral=100$ 100
al dia

* w=8S$ por hora
* w'=12S$ por hora

A

0 16 - H.no’nmarket time
16 0 < H.of market time



m Anadlisis de la oferta de empleo

¢ La influencia del salario (w) sobre la participacion en el mercado laboral

- La participacion laboral también esta influenciada por las oportunidades laborales de que
dispone la persona, particularmente el salario disponible en el mercado laboral.

CI

292

Figura 6

Un aumento del salario
aumenta la

& 228
participacion en el e
mercado de trabajo g 160

E 1

: C .
Por ejemplo, = i u,
* Renta no laboral=100% 100 N L
al dia | !
* w=8S$ por hora
* w'=12S$ por hora | A
0 11 16 - H.nonmarket time

16 5 0 < H.of market time
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m Anadlisis de la oferta de empleo

¢ El impacto de un aumento en w sobre la oferta de trabajo (de una persona que ya
estaba trabajando): efectos renta y sustitucion
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Anadlisis de la oferta de empleo

- CON UN POCO MAS DE DETALLE...

Market Goods ($)
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Anadlisis de la oferta de empleo

- Si el efecto renta domina sobre el
efecto sustitucion, entonces tPw - L

Market Goods ($)

Figura 9

Y
16 — Hours of Nonmarket Time

O
e
-t
—_

16 5 0 ——— Hours of Market Time

88



Market Goods ($)

Anadlisis de la oferta de empleo
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Anadlisis de la oferta de empleo

¢ Evidencia empirica sobre la respuesta de la oferta de trabajo a los salarios y a la renta
no laboral (elasticidades de la oferta de trabajo)

% cambioenhorastrabajadas
% cambiosalarios

Elasticidal salario=

% cambioenhorastrabajadas
% cambiorentanolaboral

Elasticidadrentanolaboral=

Estudios empiricos llevados a cabo en EEUU
Afos 70 y 80 S.XX Afo 2000
Mujeres Varones Mujeres Varones
Elasticidad salarios 0,8 0,08 0,4 -
Elasticidad renta no laboral -0,4 -0,01a0,04 -0,2 -

- Ambas elasticidades son mayores (en valor absoluto) para las mujeres...
- Sin embargo, esa alta sensibilidad al propio salario y al salario del marido tienden a
reducirse con el paso del tiempo
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Anadlisis de la oferta de empleo

¢ Efectos de la coyuntura econdmica sobre la oferta de trabajo

Dos efectos opuestos de una situacion de crisis econdmica sobre la oferta de trabajo

- Efecto “trabajador adicional”, que sostiene que durante los periodos de crisis, si el
primer perceptor de renta se queda en paro, otros miembros de la familia pueden
entrar en el mercado laboral (o posponer su salida) para asi intentar mantener la
renta familiar. Obsérvese que, en términos de la figura 5, este hecho se describiria
como un movimiento del punto B’ al punto D (baja la renta no laboral de la mujery
ésta decide entrar en el mercado laboral). Algunas de estas personas puede que
abandonen nuevamente el mercado laboral al recuperarse la economia.

- Efecto trabajador desanimado, que establece que durante periodos de alto
desempleo, cuando las personas pierden su trabajo, algunas pueden desanimarse tras
un periodo infructifero de busqueda y por ello dejan de ser activas. Y otras que
planeaban entrar en el mercado laboral posponen esa decisién. El desanimo es
equivalente a una reduccidn en la compensacion esperada por participar en el
mercado laboral (w) , debido a las dificultades para encontrar un empleo aceptable.
En términos de la figura 6, este hecho se describiria como un movimiento desde el
punto E al punto B.
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m Algunas aplicaciones de la teoria...

4.2. Algunas aplicaciones de la teoria: impuestos, costes de los cuidados
infantiles y oferta de trabajo

¢ Impuestos y la decision de trabajar

- Los ingresos provenientes del mercado laboral estas gravados mientras que el valor de
la produccion domeéstica no lo esta, y ello puede desincentivar la participacion laboral de
algunas mujeres casadas (que hasta el presente quienes se ocupan en mayor medida del
trabajo doméstico).

- La progresividad de la imposicion sobre la renta y el hecho de que en muchos paises (de
manera obligatoria o voluntaria) la unidad a quien se aplica este impuesto en la familia y
no el individuo (declaracion conjunta en Espaina), en un contexto en el que con frecuencia
la mujer casada es considerada como una perceptora secundaria de ingresos, hacen que
con frecuencia la mujer casada soporte una carga fiscal de sus rentas del trabajo mayor
que si no estuviera casada y tributara individualmente. Y un mayor tipo impositivo (un
menor salario neto) puede desincentivar a algunas mujeres a participar en el mercado
laboral.

Esta situacion es ilustrada por la figura 6. Cuando no hay impuestos Ana gana 125 por hora
y se enfrenta a la restriccion presupuestaria ABC’. Si se introduce un impuesto del 33,3% su
salario neto pasaria a ser de 85 por hora. Su nueva restriccion presupuestaria seria ABC. A
este salario Ana decide no trabajar. 92



m Algunas aplicaciones de la teoria...

¢ Ayudas del gobierno en materia de cuidados infantiles y participacion de las mujeres en
el mercado laboral

- Las ayudas del gobierno a los servicios formales de cuidados infantiles reducen el coste de los
cuidados infantiles, y como consecuencia de ello cabe esperar que aumente la oferta de trabajo
de las madres.

La figura 6 representa la situacidon de Eva, una mujer con un hijo pequeno. El coste por hora de
los cuidados infantiles formales (guarderia, escuela infantil, ...) se puede equiparar al caso de un
impuesto por hora. Suponemos que la restriccidon presupuestaria muestra el salario por hora de
Eva después de descontar el coste por hora de los servicios de cuidados infantiles. Por ejemplo,
Eva gana un salario de 14S por hora pero debe pagar 6S por hora de coste de los cuidados
infantiles. De ello resulta un salario neto de 85, dado por el segmento BC. A este salario neto Eva
decide no participar en el mercado laboral. Sin embargo, si se introduce un subsidio a los
cuidados de 4S (nuevo coste por hora de los cuidados de 2S), ahora su salario neto seria de 125,
dado por el segmento BC'. A este nuevo salario neto Eva decide participar en el mercado laboral.

- La evidencia empirica apoya esta proposicion.

- Una bajada de los costes de los cuidados infantiles también tiene efectos a largo plazo sobre la
oferta de trabajo y sobre el salario de las madres. Al experimentar menos interrupciones
laborales y mas cortas, las madres acumularan mas experiencia laboral, lo que impulsara sus
carreras profesionales y sus ingresos.
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m Algunas aplicaciones de la teoria...

e Otros factores que afectan al coste de los cuidados infantiles y a la participacion laboral
de las mujeres

Servicio doméstico. Evidencia empirica. Destacar un estudio (para EEUU) en donde se obtiene
gue una mayor concentracion de trabajadores inmigrantes de baja cualificacidén en algunas
ciudades incrementa la oferta de trabajo de mujeres con alta cualificacidn y salarios en esas
ciudades. Los inmigrantes de baja cualificacidon tenderian a proporcionar cuidados infantiles a
domicilio de una manera mas barata y con mas flexibilidad horaria que los trabajadores nativos.
(Cortés y Tessada 2011, http://www.aeaweb.org/articles.php?doi=10.1257/app.3.3.88).

Ayuda de abuelos y otros familiares. Evidencia empirica. Destacar un estudio (para EEUU) en
donde se analizdé en qué medida las mujeres de la muestra (madres casadas con hijos pequefios)
vivian en las cercanias de sus madres o suegras. Tener en las cercanias a estos familiares
permitiria obtener de ellos tanto unos servicios de cuidados regulares durante la jornada de
trabajo, como una ayuda flexible para situaciones imprevistas (la nifia se pone enferma en el
colegio, etc.) Este estudio obtuvo evidencia acerca de que tener a la madre/suegra en las
proximidades se asocia positivamente con una mayor participacion laboral de las madres con
hijos pequenos.

(Crompton y Pollak 2011 http://www.nber.org/digest/apr12/w17678.html)
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m Analisis del crecimiento a largo plazo de la participacion laboral femenina

4.3. Analisis del crecimiento a largo plazo en la participacion laboral de las
mujeres

¢ Factores que han hecho que tienda a aumentar el valor del tiempo en el mercado
laboral (w)

¢ Factores que han hecho que tienda a bajar el valor del tiempo en el hogar (w*)
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m Analisis del crecimiento a largo plazo de la participacion laboral femenina

4.3. Analisis del crecimiento a largo plazo en la participacion laboral de las
mujeres

e Factores que han hecho que tienda a aumentar el valor del tiempo en el mercado
laboral (w)

- Aumento de la cualificacion: educacion y experiencia
Las mujeres obtienen mds educacion - Ttw = Mparticipacion en el mercado laboral -
mas deseo de mejorar el nivel de educacion, y de estudiar carreras mas orientadas al

mercado.
Mas acceso a los estudios universitarios y reducciéon en la segregacion de género en

titulaciones (pero se mantiene una importante inercia en esta ultima)

TABLE 8-3 Degrees Awarded to Women by Level, 1929-1930 to 20102011 {Selected Years)

Associate Bachelor’s Master’s Ph.D. First Professional
Years {%) s} (%) (%) (%)
1929-1930 n.a. 39.9¢ 40.4 15.4 na.
19260-1961 n.o. 38.5 31.7 10.5 27
1970-1971 42.9 43.4 40,1 14.3 6.3
1980-1981 S54.7 49.8 50.3 311 24.6
1920-1991 58.8 539 53.6 37.0 391
2000-2001 60.0 57.3 58.5 449 46,2

2010-2011 61.7 57.2 60.1 5] 4° 490




m Analisis del crecimiento a largo plazo de la participacion laboral femenina

- Aumento de la demanda de trabajo femenino

Al pasar de una economia mas industrial a una economia mas basada en los servicios
aumenta relativamente la demanda de empleos tradicionalmente asociados con las
mujeres (y ello hace aumentar relativamente sus salarios)

La legislacion anti-discriminacion también puede haber ayudado facilitando aspectos como
la incorporacion de mujeres a ocupaciones tradicionalmente masculinizadas.

Durante el ultimo tercio del s.XX tienden a demandarse mas empleos de alta cualificacion,
en un contexto en el que la cualificacion femenina es cada vez mayor.

- Aumento secular de la productividad del trabajo
Las trabajadoras (al igual que los trabajadores varones) se benefician del crecimiento a
largo plazo de la productividad del trabajo debida al crecimiento del stock de capital y de la

productividad total de los factores (progreso técnico, etc.), lo cual tiende a aumentar los
salarios reales a largo plazo.
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m Analisis del crecimiento a largo plazo de la participacion laboral femenina

¢ Factores que han hecho que tienda a bajar el valor del tiempo en el hogar (w*)

- Disponibilidad de sustitutos provenientes del mercado y de electrodomeésticos (el papel
del progreso técnico)

Alimentos y comidas preparadas; textil ya no se produce en el hogar; electrodomésticos;
avances en la sanidad; servicios de cuidados (guarderias etc.); leche maternal artificial; etc.
Todos estos aspectos tienden a sustituir a la produccion doméstica de commodities y, por
tanto, tienden a bajar el valor (w*) del tiempo de no-mercado.

Estos cambios tiende a hacer mas planas las curvas de indiferencia (como en la figura 3);
es decir, tienden a generar unas preferencias mas proximas hacia la produccion de
commodities intensivas en bienes adquiridos en el mercado.
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m Analisis del crecimiento a largo plazo de la participacion laboral femenina

- Cambios demograficos

Bajadas en las tasas de natalidad y en el nUmero promedio de hijos por mujer.
(Nétese que la natalidad es en gran medida una variable endégena...)
Aumento de la inestabilidad matrimonial...

4,000
Evolucion de
la tasa de 3.000
fecundidad ®
en EEUU, @ 25007
e,
1940-2011 % 20004
|18
=
2 1500+
2
1,000_ _____________________________________________________________________
500 .......................................................................
0 T T T T T T T T T O T T T T T T T T
1940 1945 1950 1955 1960 1965 1970 1975 1980 1985 1990 1995 2000 2005 2010

Year

Source: U.S. Department of Heolth and Human Services, National Vital Statistics Report [various years).



Tendencia al aumento de la edad media (envejecimiento) de la poblacidn

Evolucion de la edad media, 1990-2011
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Ejemplo de etapas y transiciones demograficas...

Tasa de natalidad (nacimientos /1.000 hab.)
Tasa de mortalidad (muertes /1.000 hab.)
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Ejemplo de etapas y transiciones demograficas...

Tasa de natalidad (nacimientos /1.000 hab.)
Tasa de mortalidad (muertes /1.000 hab.)
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Ejemplo de etapas y transiciones demograficas...

Tasa de natalidad (nacimientos /1.000 hab.)
Tasa de mortalidad (muertes /1.000 hab.)
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Ejemplo de etapas y transiciones demograficas...

Tasa de natalidad (nacimientos /1.000 hab.)
Tasa de mortalidad (muertes /1.000 hab.)
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Ejemplo de etapas y transiciones demograficas...

Tasa de natalidad (nacimientos /1.000 hab.)

Tasa de mortalidad (muertes /1.000 hab.)
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m Analisis del crecimiento a largo plazo de la participacion laboral femenina

- Bajada en la influencia negativa de la renta del marido sobre la oferta de empleo
femenina

Como ya se ha analizado anteriormente, una mayor renta del marido tiende a hacer
aumentar el valor de w* y a bajar la participacion laboral de la mujer casada.

Este efecto ha podido ser relevante durante una parte del siglo XX. Sin embargo, el
estancamiento de los salarios masculinos en EEUU desde los afios 70 del S.XX puede haber
frenado este fendmeno.

Pero, sobre todo, lo que muestra la evidencia empirica es un cambio en las actitudes y en
los roles de género, que hace que la elasticidad de la oferta de trabajo femenina respecto
de los ingresos del marido haya bajado considerablemente.

- Preferencia y cambios en las actitudes de género

El desarrollo econdmico y la vida en zonas urbanas ha ido cambiando las preferencias hacia
el consumo de bienes y de actividades de ocio mas intensivos en bienes adquiridos en el
mercado.

Por otra parte, se ha venido dando un cambio en las normas sociales, hacia unas actitudes
de género mas igualitarias (parece que en EEUU ese avance se detiene a mediados de los
anos noventa del S.XX).
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m ¢Esta detenido al avance de la participacion laboral de la mujer...

4.4. ¢Esta detenido al avance de la participacion laboral de la mujer desde
mediados de los anos noventa?

S0

Tendencias en la
evolucion de las tasas 50
de participacion laboral
de mujeres y hombres,
EEUU, 1947-2011

~J
Lan’
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Year

Source: Labor Force Statistics from the Current Populafion Survey available al www.bls.gov; and
Employment and Earnings [various issves).



Figure 1: Female Labor Force Participation
(as a Percent of the Female Population Age 15+), 1990-2011

Global female labor force particpation has stagnated at around 50 percent,
masking different levels and trends in participation rates across regions.
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Source: World Bank, World Development Indicators, 2013;
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Elborgh-Woytek, K.; Newiak, M.; Kochhar, K.; Fabrizio, S.; Kpodar, K.; Wingender, P.; Clements, B.; and Schwartz, G. (2013): Women, Work, and the

Economy: Macroeconomic Gains from Gender Equity, IMF Staff Discussion Note.
http://www.imf.org/external/pubs/ft/sdn/2013/sdn1310.pdf
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m ¢Esta detenido al avance de la participacion laboral de la mujer...

Evolucidon de las tasas

de actividad de mujeres

y hombres, Espaia,
2005-2013
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Fuente: Encuesta de Poblacidon Activa (EPA), INE http://www.ine.es/inebaseDYN/epa30308/epa_inicio.htm

109



http://www.ine.es/inebaseDYN/epa30308/epa_inicio.htm

m ¢Esta detenido al avance de la participacion laboral de la mujer...

Evolucidon de las tasas de actividad en Islandia, 1920-2010
(En % de la poblacién 16-74 aios)
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Fuente: Gender Equality in Iceland (2012), Jafnréttisstofa (The Center for Gender Equality Iceland)
http://eng.flarmalaraduneyti.is/media/Gender Equality in Iceland 012012.pdf



http://eng.fjarmalaraduneyti.is/media/Gender_Equality_in_Iceland_012012.pdf

ANEXO 1. Tener hijos baja la participacion laboral de las madres y no de los padres

Tener hijos baja la participacion laboral: reduccion en el porcentaje de madres que
trabajaban de manera efectiva tras tener un primer hijo (Islandia 1997 y 2003)
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Nota: se trata de una muestra de madres (y sus parejas) que han tenido un primer hijo/a.
Fuente: Eydal, G. B. (2009): “Equal legal rights to paid parental leave —the case of Iceland”, ESPANET
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ANEXO 1. Tener hijos baja la participacion laboral de las madres y no de los padres

Tener hijos baja la participacion laboral: bajada de |la jornada media semanal efectiva de
las madres que siguieron trabajando tras tener un primer hijo (Islandia 1997 y 2003)
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Fuente: Eydal, G. B. (2009): “Equal legal rights to paid parental leave —the case of Iceland”, ESPANET
http://thjodmalastofnun.hi.is/sites/thjodmalastofnun.hi.is/files/skrar/paper g eydal espa sept 2009.pdf
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ANEXO 1. Tener hijos baja la participacion laboral de las madres y no de los padres

Tener hijos baja la participacion laboral: bajada de |la jornada media semanal efectiva de
las madres que siguieron trabajando tras tener un primer hijo (Espana 2012)

Aproximadamente, ¢qué n2 de horas efectivas dedicaba a su trabajo en cada
uno de estos momentos, antes y después del nacimiento de su hijo/a?
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Nota: muestra de 1.130 parejas con hijos pequenos en la Comunidad de Madrid, 2012.
Fuente: Escot y Fdez Cornejo (2013),“Una evaluacién de la introduccién del permiso de paternidad de 13 dias...”, Instituto de la Muﬁr3
http://www.inmujer.gob.es/areasTematicas/estudios/estudioslinea2013/docs/EvaluacPermisoPaternidad.pdf
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ANEXO 1. Tener hijos baja la participacion laboral de las madres y no de los padres

Evolucidn de la situacion laboral de las mujeres tras tener un primer hijo (para aquellas que tenian
empleo en el momento del nacimiento). Espafia: cohorte de niflos/as nacidos en 2005 y 2006.
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Source: Irene Lapuerta (2014): “First-time Mothers' Employment Transitions after Childbirth in Spain: Is Part-
time Parental Leave an Alternative?”, Sex Roles, (forthcoming) 114



ANEXO 1. Tener hijos baja la participacion laboral de las madres y no de los padres

Evolucién de la situacion laboral de los varones tras tener un primer hijo (para aquellos que tenian
empleo en el momento del nacimiento). Espafia: cohorte de nifios/as nacidos en 2005 y 2006.
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ANEXO 1. Tener hijos baja la participacion laboral de las madres y no de los padres

Permisos remunerados en Islandia y en Espafia

Paid leaves Iceland Spain
Maternity leave 3 months 4 months
Paternity leave 3 months 2 weeks

The mother can
transfer up to 10

Other paid leaves 3 months to share weeks of her
maternity leave to the
father
1 1 . Icelan in
Mothers's and fathers' takeup of paid parental leaves celand Spa
(2009) (2011)
Mothers 4,010 318,607
Fathers 3,874 269,715
Ratio Fathers/Mothers 96.6% 84.7%
Average number of days used by fathers® 99 17
Average number of days used by mothers? 178 117
Ratio Fathers/Mothers 55.6% 14.5%

(1) Se refiere al n2 medio de dias de permiso calculados para los sub-conjuntos de madres y padres que se tomaron el permiso.
Icelandic data: Arnalds et al. (2013): “Equal rights to paid parental leave and caring fathers- the case of Iceland”, Icelandic Review of
Politics and Administration , 9(2), 323-344 http://dx.doi.org/10.13177/irpa.a.2013.9.2.4

SpaniSh data: Segu ridad SOCiaI, Estadisticas \ Estudios. http://www.seg-social.es/Internet _1/Estadistica/Est/Otras Prestaciones de la_Seguridad Social/Maternidad/index.htm
Escot et al. (2013): “Una evaluacion de la introducciéon del permiso de paternidad de 13 dias...”, Instituto de la Mujer,
http://www.inmujer.gob.es/areasTematicas/estudios/estudioslinea2013/docs/EvaluacPermisoPaternidad.pdf
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Padres y madres corresponsables: una utopia real,
M. José Gonzdlez y Teresa Jurado (eds.),
Catarata, 2015. http://www.catarata.org/libro/mostrar/id/1060
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e Tipologias de madres y padres que emplean en su estudio:

- cuidadoras convencidas
Madres | _ . idadoras conciliadoras

- cuidadoras corresponsables

- ocasionales
Padres _| - ayudantes

- comprometidos

e Tres dimensiones de la implicacion (Lamb, Pleck, Charnov, and Levine (1985,
1987):

- Participacion
- Accesibilidad
- Responsabilidad
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ANEXO 2. Segregacion de género vertical y techo de cristal

Piramide estadounidense. Presencia de las mujeres en las empresas
del S&P 500 (2014)

CEOS
4.6%

BOARD SEATS
19.2%

EXECUTIVE/SENIOR-LEVEL
OFFICIALS AND MANAGERS

25.1%

FIRST/MID-LEVEL
OFFICIALS AND MANAGERS

36.8%

S&P 500 LABOR FORCE
45.0%

WOMEN IN S&P 500 COMPANIES

Fuente:
Catalyst http://www.catalyst.org/knowledge/women-sp-500-companies
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ANEXO 2. Segregacion de género vertical y techo de cristal

Presencia femenina en varios tipos de ocupaciones de las empresas del sector privado.
Espafia 2013. Porcentaje de mujeres respecto del total de trabajadores de cada grupo.

60
50,9
50 46,9
40
33,3
30 ———
22,3
20 ———
13,5
10 +—— ——— —
0 4
Asalariados sector Técnicosy Directores de Directores Consejeros del IBEX
privado profesionales departamentos generalesy 35
cientificos e administrativosy presidentes

intelectuales(2) comerciales(12) ejecutivos(112)

Notas: el gréfico se ha construido a partir de los datos de la Encuesta de Poblacion Activa (EPA) del 12 trimestre de 2013. El grupo de referencia es el de
asalariados del sector privado, y las agrupaciones de ocupaciones se han hecho a partir de la CNO-11. A estos datos se ha afiadido el porcentaje de mujeres en
los consejos del IBEX 35, correspondiente a 2012, proveniente da la CNMV.

Fuente: Encuesta de Poblacidn Activa (EPA) http://www.ine.es/inebaseDYN/epa30308/epa inicio.htm ;
y CNMV http://www.cnmv.es/portal/home.aspx
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ANEXO 2. Segregacion de género vertical y techo de cristal

Presencia de las mujeres en los consejos de administracion de
las grandes empresas de varios paises, segun Catalyst 2014.

l

http://www.catalyst.org/knowledge/2014-catalyst-census-women-board-directors

PARIDAD

"= EN ACCION

l

http://www.paridad.eu/ibex35/

El Pais

|

http://elpais.com/elpais/2014/06/04/media/1401907612 254950.html
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ANEXO 2. Segregacion de género vertical y techo de cristal

Presencia femenina en el profesorado en Espaiia, segin en nivel de ensefanza
impartido. Curso 2012-2013. Porcentaje de mujeres profesoras respecto del total del
profesorado de cada nivel.

90

80

70

60

50

40

30

20

10

83,7
61,7
1 56,1
| 21,8
Total E.infantily ESO, Personal  Titularesde Catedraticos
primaria  bachilleratoy contratado universidad de
F. profesional universidad universidad

Notas: los datos sobre el profesorado universitario corresponden a las universidades publicas; en el profesorado de ensefanza
infantil, primaria, ESO, bachillerato y FP se incluyen centros publicos y privados.

Fuente: Ministerio de Educacion, Cultura y Deporte.http://www.mecd.gob.es/servicios-al-ciudadano-mecd/estadisticas.html
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ANEXO 2. Segregacion de género vertical y techo de cristal

Bibliografia presencia femenina en consejos de administracion:

Gender Diversity on European Banks’ Boards of Directors, Ruth Mateos de Cabo, Ricardo Gimeno, Maria J.
Nieto, Journal of Business Ethics, 109(2), 145-162
http://link.springer.com/article/10.1007%2Fs10551-011-1112-6

Disentangling Discrimination on Spanish Boards of Director. Ruth Mateos, Ricardo Gimeno y Lorenzo
Escot, Corporate Governance: An International Review, 19(1): 77-95, 2011.
http://onlinelibrary.wiley.com/do0i/10.1111/j.1467-8683.2010.00837.x/abstract
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Tema5s

Diferencias de género en la inversion en
educacion

Bibliografia:
Capitulo 8 de Blau, Ferber y Winkler (2014)
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Introduccidn: explicaciones por el lado de la oferta y de la demanda

5.1. Explicaciones por el lado de la oferta y de la demanda

- Explicaciones por el lado de la oferta y de la demanda de los desiguales resultados
alcanzados en el mercado laboral por mujeres y hombres

Lado de la oferta: inversidon en educacién (mas o menos afios de educacion; ingenieria o
filologia...); experiencia profesional (interrumpir la participaciéon en el mercado laboral tras
tener un hijo, o tener una dedicacidon mas continua...); preferencias (mayor o menor
tolerancia a las condiciones de trabajo duras y con riesgo, ... diferencias salariales
compensatorias)

Lado de la demanda: discriminacion en el mercado laboral...

- Estas diferencias de género que se dan por el lado de la oferta, éson consecuencia de
elecciones individuales voluntarias o son consecuencia de una discriminacion social
(“societal discrimination”) previa a la entrada en el mercado laboral? (juicio de valor
implicito...)

- Diferencias entre discriminacion en el mercado laboral y discriminacion social...
- Distinguir entre factores de oferta y de demanda no es tan sencillo: la expectativa de

una futura discriminacion en el mercado laboral (factor de demanda) puede que reduzca el
incentivo a invertir en el presente en educacién (factor de oferta) 125



m Qué es el capital humano

5.2. Qué es el capital humano

- A semejanza de las inversiones en capital fisico de las empresas, Schultz, Becker o Mincer
suponen que los individuos invierten en capital humano. En este caso, se invierten hoy una
serie de recursos (incluido tiempo) en una persona con objeto de incrementar su
productividad y sus ingresos en el futuro.

- Aungue la analogia con el capital fisico esta clara, hay algunas diferencias:

- Las inversiones en capital fisico esta mas influidas por factores puramente
pecuniarios que las de capital humano (éstas estdn también influidas por aspectos no
pecuniarios como la vocacion, las preferencias por determinados estilos de vida
ligados al trabajo, etc.).
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5.2. Qué es el capital humano

- A semejanza de las inversiones en capital fisico de las empresas, Schultz, Becker o Mincer
suponen que los individuos invierten en capital humano. En este caso, se invierten hoy una
serie de recursos (incluido tiempo) en una persona con objeto de incrementar su
productividad y sus ingresos en el futuro.

- Aungue la analogia con el capital fisico esta clara, hay algunas diferencias:

- Las inversiones en capital fisico esta mas influidas por factores puramente
pecuniarios que las de capital humano (éstas estdn también influidas por aspectos no
pecuniarios como la vocacion, las preferencias por determinados estilos de vida
ligados al trabajo, etc.).

- En ausencia de intervencion del sector publico normalmente es mas dificil obtener
un préstamo para financiar la inversidn en capital humano que la inversién en capital
fisico.
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m Qué es el capital humano

5.2. Qué es el capital humano

- A semejanza de las inversiones en capital fisico de las empresas, Schultz, Becker o Mincer
suponen que los individuos invierten en capital humano. En este caso, se invierten hoy una
serie de recursos (incluido tiempo) en una persona con objeto de incrementar su
productividad y sus ingresos en el futuro.

- Aungue la analogia con el capital fisico esta clara, hay algunas diferencias:

- Las inversiones en capital fisico esta mas influidas por factores puramente
pecuniarios que las de capital humano (éstas estdn también influidas por aspectos no
pecuniarios como la vocacion, las preferencias por determinados estilos de vida
ligados al trabajo, etc.).

- En ausencia de intervencion del sector publico normalmente es mas dificil obtener
un préstamo para financiar la inversion en capital humano que la inversién en capital
fisico.

- El mercado laboral no es igual que el resto de mercados, en gran medida porque los

servicios productivos del factor trabajo no pueden ser separados de la persona que
los proporciona.
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m Evidencia sobre diferencias de género en los estudios realizados

5.3. Evidencia sobre diferencias de género en los estudios realizados

Avances en la educacion femenina en EEUU

TABLE 8-1 Educalional Atiainment of the Population by Gender: 1970 and 2011 (Ages 25-64)

1970 2011
Males (%}  Females (%) Males (%}  Females (%)
less Than Four Years of High School 39.3 38.2 10.4 8.8
Four Years of High School Only 33.5 42.3 32.6 28.7
Some College 11.9 10.5 25.8 29.4
Four or More Yeors of College 15.3 9.0 313 33.1
Toltal 100.0 100.0 100.0 100.0

Source: Tabulated from the 1970 and 2011 microdata files of the March Current Population Survey (CPS)

129



m Evidencia sobre diferencias de género en los estudios realizados

La desigualdad de género en la educacion en EEUU, es en la actualidad inferior a la
desigualdad entre grupos étnicos

TABLE 8-2 Educafional Attainment of the Population by Gender, Race, and Hispanic Origin, 2011 (Ages 25-64)

Non-Hispanic Whites Blacks Hispanics Asians

Males [%) Females (%) Males (%) Females (%) Males (%) Females (%) Moales (%) Females (%}
Less Than Four 5.5 4.4 11.5 10.0 31.9 29.7 6.5 79
Years of High
School
Four Years of 31.2 27.7 41.3 33.2 35.8 31.2 21.1 22.7
High School Only
Some College 27.3 30.6 28.7 338 19.5 22.9 17.4 18.0
Four or More 36.0 37.2 18.5 23.0 12.8 16.3 54.8 51.4
Years of College
Total 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0

Source: Tabulated from the 2011 microdata file of the March CPS
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m Evidencia sobre diferencias de género en los estudios realizados

TABLE B-3 Degrees Awarded to Women by level, 19291930 to 2010-2011 [Selecied Years)
Associate Bachelor’s Master's  Ph.D. First Professionol

Years {%) (%) (%) (%) (%)
1929-1930 n.a. 39.9° 40.4 15.4 n.a.
1960-1961 n.a. 38.5 31.7 10.5 2.7
1970-1971 42.9 43.4 40.1 14.3 6.3
19801981 54.7 49.8 50.3 31.1 26.6
1990-1991 58.8 539 53.6 37.0 39.1
2000-2001 60.0 57.3 58.35 449 46.2
2010201 61.7 57.2 60.1 S51.4° 49.0

Source: 1929-2000 data: U.S. Department of Education, National Center for Education Statistics, Digest of
Education Statistics, 2007, Table 258; 2010 data: U.S. Department of Education, National Center for Education
Statistics, Digest of Education Statistics, 2012, Tables 283 and 295, from hitép:f/nces.cd govfprograms/digest/,
accessed November 2012.
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m Evidencia sobre diferencias de género en los estudios realizados

Han bajado los TABLE 8-4 Bachelor’s Degrees Awarded to Women by Field, 1965-1966 and
niveles de 2010-2011 (Selected Fields)
segregacion 1965-1966  2010-2011
educacional, pero Discipline {%6) (%)
todavia persisten
niveles importantes Agricullure and Natural Resources 2.7 48.7
(EEUU) Architecture and Related Services 4.0 42.1
Biological Sciences/Life Sciences 28.2 59.0
Business Management, Administrative Sciences, and Marketing 8.5 43.8
Computer and Information Sciences 13.0¢ 17.6
Education 75.3 79.6
Engineering 0.4 17.2
English and English Literature 66.2 67.9
Foreign Longuages 0.7 62.0
Health 769 85.0
Home Economics 97.5 97.3
Mathematics 33.3 43.1
Physical Sciences and Science Technologies 13.6 40.2
Psychology 41.0 77.0
Social Sciences 35.0 51.5
Economics 9.8 29.8
History 34.6 40.5
Sociology 59.6 69.6

Source: US. Department of Health, Education and Welfare, Office of Education, Earned Degrees Conferred:
1965-66; U.S. Department of Education, National Center for Education Statistics, Digest of Education
Statistics, 2012, Table 290, from http.ffaces.ed.gov/programs/digest, accessed November 2012,



Evidencia sobre diferencias de género en los estudios realizados

Ocupaciones que requieren de un periodo de practicas (abogacia, medicina, etc.), EEUU

TABLE 8-5 First Professional Degrees Awarded 1o Women by Field, 1966, 1981,
and 2011 (Selected Fields)

1966 1981 2011
Field {%) {%) {%)
Business” 2.6 25.0 458
Dentistry 1.1 14.4 45.5
Medicine 6.7 24.7 48.4
Pharmacy 16.4 42.6 61.8
Velerinary Medicine 8.0P 35,2 77 4
Law 3.8 324 47.1
Theology 4.1 14.0 3.6

Source: U.S. Department of Health, Education and Welfare, Office of Education, Earied Degrees Conferred:

1965-66; U.S. Department of Education, National Center for Educational Statistics, Digest of Education
Statistics, 1983 and 2012, from http:/fnces.ed gov/programs/digest, accessed November 2012,
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m Evidencia sobre diferencias de género en los estudios realizados

Participacion
femeninaen los
estudios
universitarios en
Espaia. Total y
14 titulaciones.
Porcentaje de
alumnas respecto
del total del
alumnado

Participacion femenina en 14 titulaciones universitarias (curso
Evolucion de la participacion femenina 2011-2012)
en el conjunto de los estudios
universitarios Trabajo social 81,2

Lenguas extranjeras 74,7

Psicologia 743
Bellas artes
547 544 543 54354% 541 Medicina
5 . Biologia y Bioquimica
Derecho
Total
Administraciony gestion de empresas
Matematicas
Arquitecturay urbanismo
Ingenieria civil
Deportes
0 Ingenieria informatica
2007-08 200809 2009-10 2010-11 2011-12 Ingenieria mecanica/metalurgia

Nota: Se refiere a estudiantes matriculados en estudios de grado y de las antiguas licenciaturas o diplomaturas. Es
decir, no se incluyen los estudios de masteres oficiales.
Fuente: Ministerio de Educacion, Cultura y Deporte

En Espafia, a lo largo del periodo 2007-12, las mujeres constituian alrededor del 54,5% del alumnado
matriculado en estudios universitarios, y el 59% del total de egresados en cada curso.




Persistencia a nivel internacional
(paises de la OCDE) de las diferencias
de genero en el ambito de los
estudios

Source: OCDE (2013): Closing the Gender Gap.
Act Now, http://www.oecd.org/inclusive-
growth/Closing%20the%20Gender%20Gaps.pdf

Proportion of degrees awarded to women (at the tertiary level), 2009

Engineering,
. . . Health &
Computing | manufacturing Education
& construction welfare
Slovak Rep. 10,6 31,1 78,2 85,9
Finland 27,0 22,8 83,6 85,6
Iceland 21,1 35,3 84,5 85,4
Estonia 28,8 37,6 92,1 84,0
Canada 17,8 23,5 76,8 83,2
Ireland 23,4 21,2 74,2 83,1
Norway 13,1 24,5 74,5 82,4
Sweden 24,1 28,4 79,3 82,3
Czech Rep. 13,3 25,6 78,5 81,1
Hungary 19,5 24,2 78,7 80,4
Denmark 20,2 31,8 72,5 80,1
New Zealand 23,0 29,8 81,2 79,5
us 20,8 21,4 77,7 79,3
Portugal 26,9 29,4 85,3 78,5
Spain 19,7 33,9 78,7 75,9
Australia 19,6 24,8 74,0 75,6
Netherlands 10,2 18,7 81,1 75,2
Brazil 17,9 28,8 79,7 75,2
OECD 18,9 26,3 76,8 74,8
UK 19,0 22,5 76,3 74,1
Slovenia 10,4 31,0 84,2 72,9
Poland 16,3 33,6 77,8 72,8
Chile 22,1 27,5 74,3 70,4
Germany 15,6 22,3 72,5 68,4
Switzerland 8,9 19,1 74,3 68,3
Austria 17,5 25,5 80,3 67,1
Belgium 6,8 27,2 75,8 64,1
Mexico 36,4 28,3 72,0 64,1
Korea 20,1 22,5 71,6 63,0
Turkey 23,3 26,7 54,6 62,6
France 16,5 28,8 74,6 59,3
Japan 8,0 10,8 59,3 56,6
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m La educacion como decision de inversion

5.4. La educacion como decision de inversion
- El individuo tiene ya el bachillerato y tiene que decidir si invierte en realizar estudios
universitarios.

- Nos fijamos en los costes y beneficios pecuniarios de invertir en realizar los estudios
universitarios

- La decisién de invertir o no conlleva comparar los “perfiles experiencia-ingresos”
asociados con tener estudios universitarios o bachillerato.

- Si entra directamente en el mercado laboral (estudios de bachillerato) esperara seguir la
trayectoria DCF de la figura 1. Si decide hacer los estudios universitarios esperara seguir la
trayectoria ABCEG.

- Obsérvese que en ambos casos se espera que los ingresos del individuo se incrementen
con los ainos de experiencia.

- Para decidir qué hace, el individuo considera:
- Los costes de estudiar (costes directos y coste de oportunidad)

- Los beneficios de estudiar (el exceso de los ingresos esperados al estudiar respecto
de lo que ingresaria si no hubiera estudiado)

- Para que se decida a estudiar los beneficios de hacerlo tienen que estar suficientemente
por encima de los costes: el valor presente de la corriente de los beneficios tiene que ser
mayor que el valor presente de los costes (descontados al tipo de interés del mercado).
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La decision de invertir en educacion
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m La educacion como decision de inversion

- Regla de decision: si [VP(B) — VP(C) | > 0, entonces se lleva a cabo la inversidn.
VP(B) = valor presente descontado de los beneficios
VP(C) = valor presente descontado de los costes.

- Un factor que puede condicionar la rentabilidad de invertir en capital humano es la
fase del ciclo econdmico. La recesion baja el coste de oportunidad de estudiar (las
posibilidades de trabajar y el salario son bajos). Es cierto que, al tener menos recursos
los padres, algunos alumnos no podran acudir a la universidad, pero la evidencia
empirica muestra que en las fases recesivas aumenta el numero de personas que
realizan estudios universitarios.

- Existe una extensa evidencia empirica sobre la rentabilidad positiva de la inversion
individual en educacion, y en particular sobre el premium salarial universitario (college
wage premium). )
- Alguien que comenzara sus estudios del grado en
2010 se espera que gane durante su vida activa
- Ejemplos de rentabilidad en EEUU: 450.000S mas que alguien que solo tuviera el
- bachillerato.
- Rentabilidad educacidon: 15%
- Rentabilidad bolsa: 6,8%

- Rentabiliad bonos: 2,9% 138




m La educacion como decision de inversion

- Ademas, los titulados universitarios tienen una probabilidad considerablemente
mayor de tener empleo

Tasas de empleo
(% ocupados
respecto activos)
para cada nivel de
formacion.

Grupo de
poblacién 25-49
afos de ambos

sexos. Espana,
4°TR 2013

Fuente: EPA

% ocupados respecto poblacion activa (25-49 aios)

Ensefianza universitaria tercer ciclo (Doctorado) & QL,G%

Estudios oficiales especializacion profesional [ 83,3%

Ensefianza universitaria primer y segundociclo [ 84,6%

Ensefianzas técnico-profesionales grado superior __ 81,6%
Segunda etapa educacién secundaria (bachillerato...) _ 74,8%

Primera etapa educacion secundaria _ 67,6%

Educacién primaria _ 57,1%

Analfabetos _ 49,0%

Total | 7 5,0%

0% 20% 40% 60% 80% 100%
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Mean Earnings (2011 Dollars)

FIGURE 8-2(a) Age-Farnings Profiles of Year-Round, Full-Time Workers by

La educacion como decision de inversion

Relacion empirica entre inversion en educacion y salarios en EEUU

$100,000

$70,000

$60,000

$50,000

$40,000

$20,000

$10,000

Males, 4 Years College

Males, 4 Years High School

1 1
18-24 25-34 35-44 45-54 55-64

Age

Gender and Education, 1974 {2011 Dollars)

140
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m El aumento del premium salarial universitario

5.5. El aumento del premium salarial universitario

- A'lo largo de las ultimas décadas, en EEUU ha aumentado el premium salarial
universitario, en un contexto de aumento de la desigualdad salarial (los salarios mas altos
de la distribucidn crecen; los salarios mas bajos de la distribucidon bajan)

- Los salarios femeninos han aumentado relativamente mas.

Evolucion del TABLE 8-6 Mean Earnings of Education Groups Relative fo High School Graduates,

premium salarial 1974 and 2011 {%)

de.Ios o 1974 2011

universitarios

entre 1974 y Education Men Women Men Women
1-3 Years §8.9 85.3 76.3 72.7
4 Years 100.0 100.0 100.0 100.0

College

1-3 Years 113.6 112.6 119.5 121.3
4 or Maore Years 155.0 147.2 2064 203.3

Source: U.8. Census Bureau Historical Income Tables—People, Table P-32, from hittp:/Aavtow.census, gov/hhes/
www/incomefdatafhistorical/people/, accessed November, 2012,
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5.5. El aumento del premium salarial universitario

- A'lo largo de las ultimas décadas, en EEUU ha aumentado el premium salarial
universitario, en un contexto de aumento de la desigualdad salarial (los salarios mas altos
de la distribucidn crecen; los salarios mas bajos de la distribucidon bajan)

- Los salarios femeninos han aumentado relativamente mas.

Evolucion del
premium salarial

TABLE 8-6 Mean Earnings of Education Groups Relative fo High School Graduates,
1974 and 2011 {%)

de los
. o 1974 2011

universitarios

entre 1974 y Education Men Women Men Women
1-3 Years g8.¢ 85.3 76.3 72.7
4 Years 100.0 100.0 100.0 100.0

College

1-3 Years 113.6 112.6 119.5 121.3
4 or More Years 155.0 147.2 206.4 203.3

Source: U.8. Census Bureau Historical Income Tables—People, Table P-32, from hittp:/Aavtow.census, gov/hhes/
www/incomefdatafhistorical/people/, accessed November, 2012,
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5.5. El aumento del premium salarial universitario

- A'lo largo de las ultimas décadas, en EEUU ha aumentado el premium salarial

universitario, en un contexto de aumento de la desigualdad salarial (los salarios mas altos

de la distribucion crecen; los salarios mas bajos de la distribucion bajan)

- Los salarios femeninos han aumentado relativamente mas.

Evolucion del TABLE 8-6 Mean Earnings of Education Groups Relative fo High School Graduates,

premium salarial 1974 and 2011 {%)

de.Ios o 1974 2011

universitarios

entre 1974 y Education Men Women Men Women
1-3 Years §8.9 85.3 76.3 72.7
4 Years 100.0 100.0 100.0 100.0

College

1-3 Years 113.6 112.6 119.5 121.3
4 or Maore Years 155.0 147.2 2064 203.3

Source: U.8. Census Bureau Historical Income Tables—People, Table P-32, from hittp:/Aavtow.census, gov/hhes/

www/incomefdatafhistorical/people/, accessed November, 2012,




m El aumento del premium salarial universitario

Variacion entre 1974 y 2011 en los ingresos en términos reales de hombres y mujeres en funcién del
nivel de formacion, en EEUU.

TABLE 8-7 Change in Real Mean Earnings of Men and Women by Education, 1974-2011

Men Women

Education {%) {%)
High School

1-3 Years 20.8 4.2

4 Years 7.7 12.5
College

1-3 Years 2.9 21.2

4 or More Years 22.9 554

Souice: U.S. Census Bureau Historical Income Tables—People, Tables P-32 and P-35, from hitp:/fwww.census
govfthesfwwiv/income/datahistoricalfpeople/, accessed November 2012,
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m El aumento del premium salarial universitario

Variacion entre 1974 y 2011 en los ingresos en términos reales de hombres y mujeres en funcién del
nivel de formacion, en EEUU.

TABLE 8-7 Change in Real Mean Earnings of Men and Women by Education, 1974-2011

Men Women

Education {%) {%)
High School

1-3 Years 20.8 4.2

4 Years 7.7 12.5
College

1-3 Years 2.9 21.2

4 or More Years 22.9 554

Souice: U.S. Census Bureau Historical Income Tables—People, Tables P-32 and P-35, from hitp:/fwww.census
govfthesfwwiv/income/datahistoricalfpeople/, accessed November 2012,
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Variacion entre 1974 y 2011 en los ingresos en términos reales de hombres y mujeres en funcién del
nivel de formacion, en EEUU.

TABLE 8-7 Change in Real Mean Earnings of Men and Women by Education, 1974-2011

Men Women

Education {%) {%)
High School

1-3 Years 20.8 4.2

4 Years 7.7 12.5
College

1-3 Years 2.9 21.2

4 or More Years 22.9 554

Souice: U.S. Census Bureau Historical Income Tables—People, Tables P-32 and P-35, from hitp:/fwww.census
govfthesfwwiv/income/datahistoricalfpeople/, accessed November 2012,
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m Educacion y productividad

5.6. Educacion y productividad
- La teoria del capital humano postula que la inversion en educacion incrementa la productividad
del individuo (incrementa sus conocimientos, capacidades, etc.), y ello incrementa su salario.

- Interpretacion alternativa: la educacion como seinal (screening device; signal), que es una
hipdtesis propuesta por Michael Spence:

- Los empleadores estan en un entorno de informacidn incompleta sobre la productividad
de los candidatos.

- Se supone que las personas mas capaces (mas productivas) se encuentran con menos
costes para estudiar (costes psiquicos y monetarios), porque les cuesta menos estudiar,
pueden obtener becas, etc.

- La inversidon en educacidn resultara mas rentable para los mas capaces, con lo que seran
éstos y no tanto los menos capaces, quienes estudiaran.

- En la version mas extrema, la educacion seria mejor remunerada solamente porque
sefaliza a trabajadores de mas productividad y no por las habilidades que estos hayan
adquirido.

- Implicaciones de género: si los empresarios creen que un determinado nivel de educacion
senaliza menos productividad (p. ej., menor compromiso con la empresa...) para las mujeres que
para los hombres, puede que ellas necesiten credenciales mas altas para conseguir el mismo

puesto que ellos (seria un caso especial de discriminacidn estadistica) s



Diferencias de género en la inversion en educacion

5.7. Diferencias de género en la inversion en educacion

- El factor mas destacado por la teoria del capital humano es la expectativa de vida laboral
(duracion e interrupciones esperadas de la vida laboral)

- Cuando los roles de género tradicionales tienen fuerza en la familia, algunas mujeres anticipan
una vida laboral mas corta y con interrupciones que los hombres.

- Supdngase que Adela, tras terminar el grado universitario, espera estar 6 anos en el mercado
laboral, tras lo cual realizara una interrupcion de 10 afios para dedicarse en exclusiva al cuidado
de sus hijos pequenos; luego espera reincorporarse y trabajar hasta los 65. - (Analizar figura 2).

- De la figura 2 se deduce que para Adela es menos rentable invertir en hacer estudios
universitarios, por lo que es posible que no los haga.

- La teoria del capital humano muestra cdmo la adhesidn a los roles de género tradicionales
explica por qué en el pasado las mujeres realizaban estudios universitarios en menor medida que
los hombres.

- Pero también explica la segregacion de género en las areas de estudio. En algunas disciplinas,
como las ciencias y las ingenierias, la tasa de progreso técnico es elevada, comparado con otras
disciplinas, como la historia o la filologia. Una persona que espere interrumpir su carrera laboral
tendera a elegir carreras correspondientes a este segundo ambito.
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Diferencias de género en la inversion en educacion

El impacto de un abandono temporal del mercado laboral

Returns of a
Discontinuous Worker

Earnings (+)
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A B Figura 2
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Q16. After having a child, how could you try to balance family and work? What would be your level of agreement with

each of these statements? (1=strongly disagree; 5=strongly agree)

After having or adopting a child...

Kenya Iceland Spain
N Mean S.D. p-val* | N Mean S.D. p-val* N Mean S.D. p-val*
Q16a) | would consider the possibility of
. . . Female | 245 3.6735 1.0555 321 3.9844 0.9793 741 3.0472 1.1597
interrupting my career for some time to
] 0.000 0.000 0.012
devote myself exclusively to the care of
. Male 266  3.0301 1.1019 160 3.4563 0.9702 553 2.8843 1.1488
my small children
Q16b) If possible in my work, | would take | remale | 243  3.7695  1.0777 321 3.6698  1.1976 741 37031 1.1393
unpaid leave to care for children during 0.000 0.000 0.000
the first months or years of my child’s life Male | 264  3.2500 1.1124 160 3.3000 1.0919 553 3.3942 1.1563
Q16¢) If possible in my work, | would Female | 240  3.4083  1.0900 322 3.3602  1.1603 738 3.1125  1.2002
. . 0.000 0.002 0.000
change to working part-time
Male 262 2.9504 1.1519 160 3.0063 1.2000 550 2.8600 1.1453
Q16d) If possible in my work, | would
. Female | 240  4.0333 0.9456 320 3.8906 1.0341 738 3.8184 1.0285
reduce my working hours by one or two
. . 0.000 0.004 0.030
hours a day during the first months or
. . Male 265 3.6038 1.0064 159 3.6541 0.9545 550 3.6964 1.0663
years of my child's life
Q16e) | will hire someone to take careof | Female | 240 3.5833 11395 323 31455 12363 742 3.1038  1.2189
. ) 0.186 0.350 0.894
my child while | work
Male 263 3.4867 1.0801 159  3.0252 1.2525 551 3.1107 1.1538
Q16f) I hope | can count on the help of Female | 239  2.9372  1.2703 322 33758  1.2298 741  3.6559  1.1918
grandparents to care for my child while | 0.499 0.301 0.497
work Male 260 3.0192 1.2316 160 3.5438 1.0208 549 3.7359 1.0694
Q16g) I think my partner will be very Female | 240 3.3667  1.2404 322 4.0590  0.9825 741  3.8259  1.0846
involved in the care of my child while | 0.001 0.001 0.000
work Male 262 3.7290 1.0390 159  3.7799 0.9253 551 3.4755 1.0352

* Mann—-Whitney U test for differences in the distributions of women and men
Fuente: “Survey on social values and labor expectations of university students”.
http://www.funcas.es/publicaciones/Sumario.aspx?IdRef=7-05758



http://www.funcas.es/publicaciones/Sumario.aspx?IdRef=7-05758
http://www.funcas.es/publicaciones/Sumario.aspx?IdRef=7-05758
http://www.funcas.es/publicaciones/Sumario.aspx?IdRef=7-05758

Diferencias de género en la inversion en educacion

Efectos del estereotipo sobre las diferencias de género en las habilidades
matematicas

- Otro factor que alguna vez se ha sefalado para justificar por qué las mujeres eligen menos las
carreras cientificas e ingenierias es que las mujeres obtienen una menor calificacion media en los
test de habilidades matematicas (informe PISA...)

- Esta diferencia media es muy reducida. Ademas existe un debate cientifico abierto sobre las
causas de esa diferencia (causas innatas versus ambientales y culturales).

- Fue muy sonado el caso de las declaraciones sexistas de Lawrence Summers...
http://en.wikipedia.org/wiki/Lawrence Summers

- La diferencia se puede dar en |la media de la puntuacidn o en el extremo superior de la
distribucion (por ejemplo, del percentil 95 0 99 hacia arriba). En este 22 caso las diferencias suelen
ser mas importantes.

- Algunas explicaciones en linea con las causas ambientales/culturales son las siguientes:

- Las diferencias en media han desaparecido en muchos casos (en EEUU entre los alumnos/as de
bachillerato...)

|II

- Si fuera un fendmeno “natural” no deberia haber variabilidad geografica. En cambio, en un
estudio en EEUU, se observé que en algunos estados los chicos estaban particularmente
sobrerrepresentados en la parte mas alta de la distribucién de matematicas y, al mismo tiempo, en
estos estados las chicas estaban sobrerrepresentadas en la parte mas alta de la distribucion de los
test de lectura (sélo puede ser debido a una mayor estereotipacion de género en esos estadosf


http://en.wikipedia.org/wiki/Lawrence_Summers

Diferencias de género en la inversion en educacion

- Ademas, a escala internacional se observa también una importante variabilidad. Por ejemplo,

en los paises ndrdicos las chicas suelen superar a los chicos en la puntuacién media (Suecia,

Islandia); e incluso, en Islandia, las chicas estan mas representadas que los chicos en la parte

mas alta de la distribucion.

PISA scores Mathematics
(2012) Boys Girls Difference (B - G)
Mean score | Mean score Score difference
Finland 517 520 -3
Sweden 477 480 -3
Norway 490 488 2
Iceland 490 496 -6
OECD 499 489 11
Spain 492 476 16
Italy 494 476 18
Chile 436 411 25
Colombia 390 364 25

OECD: http://www.oecd.org/pisa/pisaproducts/PIF-2014-gender-international-version.pdf
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5.7 Diferencias de género en la inversion en educacion

- Algunos estudios han ofrecido alguna evidencia de que cuanto mas igualdad de género existe
en la sociedad menor es la diferencia en los resultados de matematicas:

http://scienceblogs.com/startswithabang/wp-content/blogs.dir/311/files/2012/04/i-9a2054428fdc4377e036ceb3327ff8ed-rtx120100010p.pdf

https://www.sciencemag.org/content/320/5880/1164.full

- Otros estudios atribuyen el gap en matematicas al hecho de que con frecuencia las chicas
presentan actitudes diferentes que los chicos en cuanto al hecho de competir o a la presion
competitiva.

- El fendmeno de la “amenaza del estereotipo” (Steele y Aronson) (la creencia de que las chicas
son peores en matematicas puede hacer que éstas se condicionen negativamente a la hora de
realizar los test).

http://en.wikipedia.org/wiki/Stereotype threat

http://www.youtube.com/watch?v=failylROnrY

http://books.wwnorton.com/books/detail-inside.aspx?ID=20604&CTYPE=G

Lesko, A. C.y Corpus, J. H. (2006): “Discounting the Difficult: How High Math-ldentified Women Respond to Stereotype Threat”,
Sex Roles, 54(1-2), pp 113-125. http://link.springer.com/article/10.1007%2Fs11199-005-8873-2
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La teoria de la Amenaza al Estereotipo sostiene que los aspectos negativos del
estereotipo que define a un grupo social pueden producir una peor ejecucion en
determinadas conductas asociadas a este estereotipo negativo.

Por ejemplo, una vez que el estereotipo negativo ha sido activado:
- Las mujeres mostrarian un peor rendimiento en pruebas de matematicas,
- Los afroamericanos mostrarian un peor rendimiento en tareas intelectuales

- Las personas mayores mostrarian un peor rendimiento en pruebas de
memoria,

Entender que estos efectos se producen muchas veces de forma automatica, implica
la comprensidn de que la conducta individual se encuentra afectada desde los
niveles grupal y cultural, sin que los individuos sean conscientes de esa activacion.

Stereotype Threat: A Conversation with Claude Steele
https://www.youtube.com/watch?v=failylROnrY



https://www.youtube.com/watch?v=failylROnrY

Research by psychologists Diane M. Quinn, Steven ). Spencer, and Claude M. Steele

Spencer, S. J.; Steele, C. M.; suggesls that cultural stereofypes, such as the belief that girls and women have better verbal
i skilfs while boys and men are betler ot mathematics and science, may negatively offect girls'

and Quinn, M. (1999): performance on math exoms. Quinn explains how such “siereatype threat” situations can

“Stereotype Threat and adversely affect girls’ test perfformance and summoarizes some of their findings:

’ In the case of gender and math, imagine o boy and girl sitting down to take
Women’s Math the SAT for the first time. They have equivalent math experience. Taking the
Performance”, Journal Of SAT is a lense, sometimes frusirating experience for both of them, However,

) ] as the girl is taking the test she has an extra worry o contend with thot the
Experimental Social boy does not: A stereotype that she, as a girl, has inferior math skills. As she
_ experiences frustration and difficulty with the problems, she has the burden

Psychology, 35, 4-28 (1999) ‘ of knowing that her difficulty could be judged as proof of the veracity of the
http://www.leedsbeckett.ac.uk/carnegie/learnin stereotype. The boy has none of these doubis or thoughts 1o interrupt his per-
5 EIEL e Ly P i eeni i eres formance. It is important fo note that in this situation neither the girl nor the
typeThreat.pdf boy have to believe that the stereotype is irue.... Just the knowledge of the

stereotype itsalf is enough to offect performance in the situation. How do we
know this occurs?

My colleagues and | have tested the stereotype threat hypothesis in o series of
studies.... In all of our experiments we bring university men and women maiched
for equivalent math backgrounds and interest into the laboratory. In the first
of these studies we simply gave parlicipants an easy or difficult math test. We
found that women only performed worse than men on the difficult math test. To
demonstrote that it was the threat of the stereotype thot caused this underperfor-

Women, Math, and Stereotype mance, we gave a second group of men and women the same difficult maih fest.
In order to make stereotypes about math explicit, half of the participants were
threat, told that the test had shown gender differences in the past. In order io eliminate
a stereolype based interpretation of the situation, the other half of the partici-
(Recuadro pag. 218 de Blau et panis were told that the test had been shown to be gender fair—that men and

women performed equally on this lest. In line with our predicfions, when the ste-

al.) reotype was not applicable to the situation, when men and women were simply
T fold that they were taking a gender fair fest, men and women performed equally

on the test. When old that the exact same test had shown gender differences in

the past, women scored lower on the test than men. Just a simple change in the

situation—a different line in the instructions—changed on ouvicome that many

believed infraciable.... Wa have also conducted studies where we have a condi-

fian in which we do nat mention gender ot all—wa simply describe the math test

as a standardized test. In this situation, women also score lower on the test than

men, suggesting that slandardized mathematical festing situations are implicitly
stereotype threat situafions....


http://www.leedsbeckett.ac.uk/carnegie/learning_resources/LAW_PGCHE/SteeleandQuinnStereotypeThreat.pdf
http://www.leedsbeckett.ac.uk/carnegie/learning_resources/LAW_PGCHE/SteeleandQuinnStereotypeThreat.pdf
http://www.leedsbeckett.ac.uk/carnegie/learning_resources/LAW_PGCHE/SteeleandQuinnStereotypeThreat.pdf

When we look at what women and men are actually doing when working on the
difficult test, we found that woman and men primarily used the same strategies
to sclve the problems, howaver, women in stereotype threat situations wera less
likely to think of any way 1o solve a problem. That is, women were more likely to
“blank out” or “choke” on a problem when they were in a sterectype threat con-
dition. Thus research results so far point 1o the following scenario: When women
with a strong interest and identification with math are in a situation in which their
math skills could be negatively judged, their performance is undermined by the
cognitive activation of gender stereotypes combined with some feelings of stress
or anxiely. Women are not alone in being affected by negative stereotypes.
Research on stereclype threat has demonstraled its effect on African-Americans
and Latinos in intellectual situations, on the elderly in memory testing situations
and even on White men in sporis situations.

Quinn also offers some suggestions to reduce stereotype threat and level the playing
field for all students. For instance, stereolype threat is likely to be reduced when women [or
minoritias) are reassured that everyone struggles with difficult concepls and are assured that
the exam is fair. Even small measures, such as these, may make a real difference.

‘Reprinted from Dione M. Quinn, “Women, Math, and Stereotype Threat,” Newsletter of the American
Economic Association Committea on the Status of Women in the Economics Profession (Winter 2004):

10-11, available ot m&m@ R;rrinrod by permission of the cuthor. See also Diane M. Quinn
and Slaven Spencer, “The Interference of Siereolype Threat on Women's Generalion of Mathematical
Problem-Solving Strategies,” Journal of Social Issues 57, no, 1 {Spring 2001): 55-71; and Steven J.

Spancer, Claude M. Siesle, ond Diane M. Quinn, “Stereotype Threal and Women's Math Performance,
Journal of Exparimental Social Psychology 35, no. 1 (1999): 4-28.
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Spencer, S. J.; Steele, C. M.; and Quinn,M. (1999): “Stereotype Threat and Women’s Math Performance”, Journal of Experimental Social
Psychology, 35, 4—28 (1999)
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FIG. 2. Performance on a difficult math test as a function of sex of subject and test characterization

Spencer, S. J.; Steele, C. M.; and Quinn,M. (1999): “Stereotype Threat and Women’s Math Performance”, Journal of Experimental Social
Psychology, 35, 4—28 (1999)

http://www.leedsbeckett.ac.uk/carnegie/learning_resources/LAW_ PGCHE/SteeleandQuinnStereotypeThreat.pdf



http://www.leedsbeckett.ac.uk/carnegie/learning_resources/LAW_PGCHE/SteeleandQuinnStereotypeThreat.pdf

35

MNo-Gender-Difference

Test Characterization

mMen . Women

FIG. 3. Performance on a difficult math test as a function of sex of subject and test characterization

Spencer, S. J.; Steele, C. M.; and Quinn,M. (1999): “Stereotype Threat and Women’s Math Performance”, Journal of Experimental Social
Psychology, 35, 4—28 (1999)
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Estudio de Moss-Racusin et al. (2012):

Moss-Racusin, C. A.;: Dovidio, J. F.; Brescollc, V. L.; Grahama, M. J.; & Handelsman,
J. (2012)

“Science faculty’s subtle gender biases favor male students”,
PNAS, http://www.pnas.org/content/early/2012/09/14/1211286109

- Muestra de 127 profesores/investigadores de varias facultades de ciencias de EEUU
(intensivas en investigacion)

- Tenian que evaluar una candidatura para un puesto de responsable de laboratorio de |la
facultad.

- A esa candidatura (carta de presentacion y cv) se le asignaba nombre de hombre o de
mujer
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http://www.pnas.org/content/early/2012/09/14/1211286109

Algunos resultados del estudio de Moss-Racusin:

Table 1. Means for student competence, hireability, mentoring and salary conferral by student gender condition
and faculty gender

Male target student Female target student

Male faculty Female faculty Male faculty Female faculty
Variable Mean SD Mean SD Mean SD Mean SD d
Competence 4.01, (0.92) 4.1, (1.19) 3.33, (1.07) 3.32, (1.10) 0.71
Hireability 3.74, (1.24) 3.92, (1.27) 2.96y, (1.13) 2.84;, (0.84) 0.75
Mentoring 4.74, (1.11) 473, (1.31) 4.00, (1.21) 3.91, (0.91) 0.67
Salary 30,520.83, (5,764.86) 29,333.33, (4,952.15) 27,111,111, (6,948.58) 25,000.00, (7,965.56) 0.60

Scales for competence, hireability, and mentoring range from 1 to 7, with higher numbers reflecting a greater extent of each
variable. The scale for salary conferral ranges from $15,000 to $50,000. Means with different subscripts within each row differ
significantly (P < 0.05). Effect sizes (Cohen's d) represent target student gender differences (no faculty gender differences were
significant, all P > 0.14). Positive effect sizes favor male students. Conventional small, medium, and large effect sizes for d are 0.20,
0.50, and 0.80, respectively (51). Nyale student condition = 63, Niemale student condition = 64. ***P < 0.001.
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Algunos resultados del estudio de Moss-Racusin:

Table 1. Means for student competence, hireability, mentoring and salary conferral by student gender condition
and faculty gender

Male target student

Female target student

Nale faculty Female faculty | Male facultyl Female faculty
Variable Mean SD Mean SD Mean SD Mean SD d
Competence 4.01, (0.92) 4.1, (1.19) 3.33, (1.07) 3.32, (1.10) 0.71
Hireability 3.74, (1.24) 3.92, (1.27) 2.96y, (1.13) 2.84;, (0.84) 0.75
Mentoring __4.74 (1.11) 4.73, (1.31) 4.00,, (1.21) 3.91, (0.91) 0.67
Salary | 30,520.83, | (5,764.86) 29,333.33, (4,952.15) | 27,111,11,,| (6,948.58) 25,000.00, (7,965.56) 0.60

Scales for competence, hireability, and mentoring range from 1 to 7, with higher numbers reflecting a greater extent of each
variable. The scale for salary conferral ranges from $15,000 to $50,000. Means with different subscripts within each row differ
significantly (P < 0.05). Effect sizes (Cohen’s d) represent target student gender differences (no faculty gender differences were
significant, all P > 0.14). Positive effect sizes favor male students. Conventional small, medium, and large effect sizes for d are 0.20,
0.50, and 0.80, respectively (51). Nmaie student condition = 63, Mfemale student condition = 64. ***P < 0.001.
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and faculty gender

Male target student

Female target student

Male faculty I_Fr-:-malr-:- faculty| Male faculty Female faculty
Variable Mean SD Mean SD Mean SD Mean SD d
Competence 4.01, (0.92) 4.1, (1.19) 3.33, (1.07) 3.32, (1.10) 0.71
Hireability 3.74, (1.24) 3.92, (1.27) 2.96y, (1.13) 2.84;, (0.84) 0.75
Mentoring 4.74, (1.11) 473 (1.31) 4.004 (1.21) 3.91, (0.91) 0.67
Salary 30,520.83, (5,764.86) |29,333.33, | (4,952.15) 27,111,111, (6,948.58) |25,000.00,| (7,965.56) 0.60

Scales for competence, hireability, and mentoring range from 1 to 7, with higher numbers reflecting a greater extent of each
variable. The scale for salary conferral ranges from $15,000 to $50,000. Means with different subscripts within each row differ
significantly (P < 0.05). Effect sizes (Cohen’s d) represent target student gender differences (no faculty gender differences were
significant, all P > 0.14). Positive effect sizes favor male students. Conventional small, medium, and large effect sizes for d are 0.20,
0.50, and 0.80, respectively (51). Nmaie student condition = 63, Mfemale student condition = 64. ***P < 0.001.

164



m Diferencias de género en la inversion en educacion: influencias sociales

5.8. Diferencias de género en la inversion en educacion: influencias sociales

- Costes y beneficios pecuniarios y no pecuniarios de la inversién en capital humano.

- En las areas de estudios mas masculinizadas, la influencias sociales pueden aumentar el
coste o reducir el beneficio de los estudios para las mujeres en relacién con los hombres.
Por ejemplo, al estudiar una carrera masculinizada:

- las reacciones negativas de amigos, familia, pueden incrementar los costes no
pecuniarios.

- los beneficios esperados pueden ser menores porgue el profesorado mayoritaria o
totalmente masculino es posible que apoye mas a los estudiantes varones...

- Ello reduce la rentabilidad y los incentivos para que las chicas estudien estas carreras.

- Si ademas las chicas anticipan que en el futuro pueden ser discriminadas en las
ocupaciones a las que dan acceso esas carreras, el incentivo para estudiar en esos campos
es aun menor.
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m Diferencias de género en la inversion en educacion: influencias sociales

- Socializacidn. (Proceso por el que la influencia de la familia, amigos, profesores, medios de
comunicacion, etc., moldean las actitudes y los comportamientos individuales). Esa
socializacion influye en la autoestima de hombres y mujeres, asi como en las percepciones que
éstos tienen sobre lo que son competencias y comportamientos apropiados de hombresy
mujeres.

- Véase Akerlof y Kranton (2010): /dentity Economics. How our identities shape our work, wages,

and well-being, Princeton University Press, Princeton, New Jersey.
http://book.taalipasand.com/MNG&ECON-General/Akerlof%20-
%20Ildentity%20Economics%20How%200ur%20ldentities%20Shape%200ur%20Work%20Wages%20and%20Well-Being.pdf

- Evaluaciones sesgadas. Incluso cuando una mujer tenga todas las actitudes y competencias
para trabajar en una ocupacién masculinizada, eso no le garantiza el éxito en ella. Algunos
estudios experimentales muestran que, a igualdad de condiciones, los trabajos de clase o las
candidaturas a un empleo de las mujeres son devaluados respecto de los de los hombres.

- Ejemplo de candidaturas evaluadas por alumnos/as universitarios...

- Ejemplo de seleccidn de cv por parte de expertos...

- Véase Moss-Racusin et al. (2012) http://www.pnas.org/content/early/2012/09/14/1211286109

- Role models, mentoriaje y networking...

Pelicula recomendada: “Jagten” (La Caza), 2012. http://es.wikipedia.org/wiki/Jagten
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http://es.wikipedia.org/wiki/Jagten

Tema b6

Otras explicaciones por el lado de la oferta de
las diferencias de género observadas en el
mercado laboral

Bibliografia:
Capitulo 9 de Blau, Ferber y Winkler (2014)
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Inversion en formacion en el trabajo

6.1. Inversion en formacion en el trabajo

- Experiencia laboral (en general): tiempo acumulado que la

* Experiencia laboral | persona ha estado en el mercado laboral

- Antigliiedad: antigliedad en la empresa

- Formacion general (que incrementa la productividad del

* Formacion en el individuo de la misma manera en cualquier empresa)

rabajo ] : 2 e i ivi
trabaj - Formacion especifica (que incrementa la productividad del

individuo sdlo en la empresa que le proporciona la formacion)
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Inversion en formacion en el trabajo

¢ Formacion general

Normalmente la formacion general que recibe el trabajador la tiene que financiar éste en la
forma de un menor salario durante el tiempo de formacion. La empresa no tiene incentivos a
pagar dicha formacién (no bajandole el sueldo durante la formacién), ya que la formacion
recibida por el trabajador es completamente transferible a las otras empresas.

- Como en el caso de la educacion,

el individuo decide si invierte en # Figura 1
formacidén comparando costes y
beneficios. E

- UU’: perfil experiencia-ingresos
cuando no se recibe una formacidén
general.

Gross Benefits

"--.-v.- - e

-

- GG’: perfil cuando se recibe una

Earnings ($)
<

D

formacion general :
G s

La decision de llevar a cabo una E
inversion en formacion general o :

R

Experience



Inversion en formacion en el trabajo

¢ Formacion especifica

GG’ es el perfil de ingresos que obtendria el individuo en el caso de que se hubiera tratado de

una formacién general (que coincide con la evolucidn en su productividad cuando se recibe
formacion)

UU’ es el perfil cuando no se recibe una formacion general.

SS’ es el perfil de ingresos del * Figura 2
individuo cuando realiza la Employer's Share of
formacidn especifica. Por un lado, Gross Benefits B
el empleador y el empleado tienen Worker's Share il
incentivos a compartir el coste de of Costs Y
. .7 .7 ’ \ o
la inversion (durante la formacion, i \\ !
no se le baja tanto el sueldo al & K \\ N
i ’ 0 g &\‘\k\\\\\ . &\\\\\ 3 L
trabajador como antes); por otro S U ” /
lado, se comparten los beneficios 'g s Worker's Shar_e of
de esa inversion (no se le aumenta S : Gross Benefits

tanto el sueldo al trabajador en el \
futuro como en el caso de la

c Eniployer’s Share
formacion general)

of Costs

La decision de llevar a cabo una

m i rEpreasecn ===

inversion en formacion especifica
Experience



Inversion en formacion en el trabajo

¢ Algunas matizaciones al analisis de la formacion en el trabajo que realiza la teoria del
capital humano:

- ¢ Por qué algunas empresas pagan las matriculas de sus trabajadores para que realicen
cursos generales como un MBA?...

- En cuanto a la relacién entre |la antigliedad en la empresa y los mayores salarios, la teoria
del capital humano sostiene que la formacion en el trabajo aumenta la productividad del
trabajador, lo que aumenta su salario. Sin embargo algunos autores senalan que algunas
veces esa relacion puede deberse a esquemas rigidos de compensacién de la antigliedad
(trienios...); o que la causalidad puede ser inversa (el aumento del salario con la antigliedad
estimula la motivacién del trabajador y ello hace aumentar su productividad...)
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Inversion en formacion en el trabajo

¢ Diferencias de género en inversion en formacidn en el trabajo

Cuando los roles de género tradicionales tienen fuerza, algunas mujeres anticipan una vida
laboral mas corta y con interrupciones que los hombres. Ello reduce los inventivos a invertir

en formacion en la empresa.

- Si se trata de una inversion en
formacidn general, la interrupcion #
laboral conlleva que el beneficio
bruto de la inversion se quede tan
solo en las areas sombreadas del
grafico.

- Si se trata de una inversion en

Figura

Returns of a
Discontinuous Worker

3

formacion especifica, la situacion
en aun peor: al volver, la
trabajadora se encuentra con el
perfil de ingresos UU’, luego el unico T
beneficio bruto de la inversién es el

area sombreada de la izquierda.

Earnings (3$)
<

El impacto de una interrupcién laboral sobre

I

f."

Uf

.., ) ., 0
la decisidn de llevar a cabo una inversidon en

formacion en el trabajo

=
:J T E R I E N T (e S e
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Inversion en formacion en el trabajo

¢ Ocupaciones masculinizadas/feminizadas e ingresos

Cuando predominan roles de género tradicionales (las mujeres en promedio esperan realizar
interrupciones laborales y tienen una experiencia laboral mas corta):

- Perfil experiencia-ingresos de los
varones: M-M’ (se tiende a trabajar en A

sectores masculinizados en los que es B
mas importante la formacion en el :
trabajo)

- Perfil de las mujeres: F-F’ (se tiende a
trabajar en sectores mas feminizados...)

Ef """""""""" . ==

- Los ingresos medios de las mujeres E;

Earnings ()

estan por debajo de los de los varones E,, F : :

porque: 5 :
a) En promedio las mujeres tienen M : E
menos experiencia : :
b) En promedio las mujeres se E
mueven a lo largo de una curva mas , ':
plana. 0 '

X; X
Experience



m Roles de género, familia, y estatus de perceptora de renta secundaria

6.2. Roles de género, familia, y estatus de perceptora de renta secundaria

La adhesién a los roles de género tradicionales en la familia (ser perceptora de renta
secundaria,...) puede reducir el salario femenino respecto al masculino por varias vias
(aparte de las consideradas al analizar |a teoria del capital humano):

¢ Roles de género tradicionales y brecha salarial de género:

Es importante tener en cuenta que las decisiones que toman las mujeres en los ambitos
laborales/familiares reflejan tanto decisiones voluntarias como presiones sociales. Por
otra parte, en la medida en gue existe discriminacidon contra las mujeres en el mercado
laboral (que reduce sus salarios respecto de los correspondientes a sus maridos) los roles
de género tradicionales se refuerzan (la discriminacion reduce el coste de oportunidad de
que la madre sacrifique su carrera, comparado con el caso del padre).

- Mayor responsabilidad asumida por las mujeres en las tareas domésticas y en los

cuidados:
- El tener que dedicar mas horas de trabajo doméstico puede reducir el esfuerzo que se pone en
el mercado laboral = menor salario
- Mayor necesidad de usar medidas de conciliacion - diferencias salariales compensatorias
(se aceptan menores salarios a cambio de tener mas flexibilidad horaria, vivir mas cerca del
trabajo, etc. )
- Aspecto como la falta de flexibilidad en los horarios puede hacer que algunas madres tengan
unas mayores tasas de absentismo (ver caso de Espafia a continuacion...) 174



Sobre diferencias salariales compensatorias... Ejemplo de pregunta sobre este tema
en una encuesta sobre aspiraciones laborales/familiares

15. Pensando en tus aspiraciones familiares, ¢ cual seria tu grado de acuerdo con cada una de estas afirmaciones?

Ni acuerdo Bastante
. . . . . .- . Nada de Pocode . Muy de
Suponiendo que tengas una familia e hijos en el futuro... (si ya tienes familia e hijos ni de
acuerdo = acuerdo acuerdo

contesta también segun tu experiencia) desacuerdo| acuerdo

a) Me pareceria muy importante poder tomarme varios meses de baja en el trabajo tras el
nacimiento de mi hijo/a

b) Me pareceria muy importante disponer de tiempo para dedicar al cuidado de mi bebé

c) Preferiria tener un salario neto mensual de 2.000S en una empresa en donde se pudiera
conciliar facilmente la vida laboral y la familiar, que tener un salario neto mensual de 4.000$ en
una empresa en donde fuera muy dificil conciliar la vida laboral y la familiar

d) Me parece muy importante implicarme plenamente en los cuidados y en la educacion de mis
hijos pequefios

e) Yo me consideraria a mi mismo/a como relativamente mas orientado/a al ambito doméstico y
al cuidado de la familia que al ambito profesional

f) Yo antepondria las necesidades de mi familia o pareja, aunque ello tuviera resultados
negativos para mis intereses o carrera profesional

g) Sinceramente, me sentiria “mas comodo/a” si yo tuviese unos ingresos del trabajo mas
elevados que mi pareja

Fuente:

http://www.ucm.es/aedipi/comparative-analysis-of-professional-aspirations-of-female-and-male-university-students-from-kenya,-spain-
and-iceland
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Sobre tasas de absentismo... Ejemplo de investigacidn sobre este tema con datos de la EPA:

) N° dehorasde ausencialdurantelasemanadereferencia
Tasadeabsentismo= x100

N° dehorashabitualmatetrabajadassnlasemanadereferencia

i i Tasade absentismo (ausencial) de mujeresy hombres.
asas de absentismo de mujeres y
~ . Espaia, 22 tr. 2009
hombres en Espafia. 22 trimestre spana, s7ir

2009 5%

4%

3.50%

3%

2.28%

2%

1%

0%
Varones Mujeres

Nota: el absentismo laboral (ausencial): el trabajador no ha acudido, o ha acudido menos horas de lo habitual,
a su trabajo en la semana de referencia, por alguna de las siguientes cuatro causas:

- enfermedad, accidente o incapacidad temporal;

- razones personales o responsabilidades familiares;

- otros motivos; no sabe. Fuente: EPA



Tasas de absentismo y gap mujer-hombre segun se tengan, o no, hijos menores de 16

anos. Espana. 22 trimestre 2009.

Tasa de absentismo (ausencial) segtlin sexo. Grupo de
trabajadores(as) CON HIJOS de menos de 16 afios. Espaiia, 22 tr. 2009

5,0%

4,5%

4,0% 3,90%

3,5%

3,0%

2,5%

2,0% 1,82%

1,5%

1,0%

Varén con hijos < 16 Mujer con hijos < 16

Tasa de absentismo (ausencial) seglin sexo. Grupo de

trabajadores(as) SIN HIJOS menores de 16 afios. Espaiia 22 tr. 2009

5,0%

4,5%

4,0%

3,5% 3,27%

3,0%

2,56%

2,5%

2,0%

1,5%

1,0%

Varon sin hijos < 16 Mujer sin hijos < 16

Fuente: EPA
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Tasas de absentismo (ausencial) de mujeres y hombres. Solteros(as), de 16-29 y 60-64 afios, y
sin hijos menores de 16 afios. Espafia. 22 trimestre 20009.

Tasade absentismo (ausencial) de mujeresy hombres.

Grupo de solteros(as) de 16-29 y 60-64 afios sin hijos menores de
16 afios. Espana, 22 tr. 2009

5.0%

4.0%

3.0%

20— 1.78%

1.32%

1.0%

0.0%
Varones Mujeres

Fuente: EPA



Roles de género, familia, y estatus de perceptora de renta secundaria

- Diferencias de género en abandono del trabajo

- Algunos estudios detectan algun tipo de diferencia de género en las tasas de abandono del
empleo. En concreto, en promedio las mujeres abandonan mas sus empleos por razones
familiares (lo cual repercute negativamente en sus trayectorias profesionales y en sus salarios),
mientras que los varones abandonan mas sus empleos por razones relacionadas con el empleo
(lo cual repercute positivamente en sus trayectorias profesionales y en sus salarios)

- Género y residencia de la familia

- Si a la hora de elegir el lugar de residencia del hogar se le da prioridad a la carrera del marido
respecto de la carrera de la esposa - los ingresos de ella tenderian a reducirse. Ella podria ser:

“tied mover”

“tied stayer”.
- Ademas, anticipar este tipo de problemas puede llevar a elegir ocupaciones que estan
facilmente disponibles en cualquier mercado laboral = restriccidn de las opciones de
ocupacion.
- Una manera de limitar estos dilemas/conflictos dentro de la pareja es vivir en una gran
ciudad...
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m Roles de género, familia, y estatus de perceptora de renta secundaria

¢ penalizaciones y premiums asociados con el matrimonio y la maternidad/paternidad

- Premium por matrimonio o paternidad (varones)
- Se refiere a que los varones casados podrian tener en promedio unos ingresos mayores que los
de los varones no casados/emparejados.

- Estos premium masculinos se derivan de la especializacidon dentro de la familia: la esposa tiene la
responsabilidad principal del hogar y los cuidados y el marido se concentra relativamente en su
carrera profesional...

- Si solamente la carrera de uno de los dos es prioritaria, los dos miembros se centraran en
potenciar esa carrera.

- La asociacion positiva entre estar casado y el salario también puede reflejar algunas
caracteristicas personales que tienen en promedio los hombres casados (ser mas equilibrados,
sociables, etc.)

- Cuando los roles de género tradicionales son importantes, la asociacidon positiva entre estar
casado y el salario también puede reflejar el hecho de que algunas esposas eligen como esposos a
hombres de mayor potencial de ingresos...

- La presencia de hijos parece que potencia los premiums por matrimonio: posiblemente porque al
tener hijos/as muchos padres tienen incentivos a trabajar mas duro para sostener el hogar. Algun
estudio senala que jeste efecto es mayor cuando se tiene un hijo que cuando se tiene una hija!
Lundberg y Rose (2002) http://www.mitpressjournals.org/doi/abs/10.1162/003465302317411514
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Roles de género, familia, y estatus de perceptora de renta secundaria

- Penalizacion por maternidad

- Existe una considerable evidencia empirica acerca de que las mujeres con hijos ganan menos en
promedio que las mujeres sin hijos.

- Parte importante de la penalizacion proviene de tener menos experiencia laboral, como
consecuencia de hacer interrupciones en la vida laboral o de trabajar a tiempo parcial.

- Algunas madres que abandonan el mercado laboral durante un periodo no retornan al empleo
con el mismo empleador, de manera que pierden la antigtiedad...

- Algunas madres, aunque trabajen a tiempo completo, siguen siendo las principales responsables
de las tareas del hogar y de cuidados...

- Discriminacion (discriminacidn estadistica): tratamiento diferencial sobre la base del estatus de
madre (devaluacion de su cv...)

Correll et al. (2007) http://www.jstor.org/stable/pdfplus/10.1086/511799.pdf?acceptTC=true&acceptTC=true&jpdConfirm=true
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Sobre penalizacion profesional por maternidad... Ejemplo proveniente del
estudio:

Una evaluacion de la introduccion del permiso de paternidad de 13 dias. ¢ Ha fomentado
una mayor corresponsabilidad en el ambito del cuidado de los hijos pequefios?

http://www.inmujer.gob.es/areasTematicas/estudios/estudioslinea2013/docs/EvaluacPermisoPaternidad.pdf

Encuesta a padres y madres de hijos entre 3 y 7 afos residentes en la Comunidad de
Madrid. Enero-mayo 2012.

Distribuimos 2500 cuestionarios a padres y madres en colaboracién con 25 colegios de
primaria y primer ciclo de educacién infantil elegidos al azar.

El cuestionario estaba dividido en tres partes, con un total de 92 preguntas: 7 comunes al
padre y la madre; 39 para la madres; y 46 para el padre.

Muestra final de 1.130 cuestionarios completados (la tasa de respuesta se situd en el
50.2%). Error muestral del 2.91% al 95% confianza.
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Coste o penalizacion profesional al tener un hijo: diferencias entre madres y padres en

la reincorporacion tras la baja por nacimiento

Al finalizar el periodo de baja por nacimiento:

Sereincorpord a su trabajo anterior

Conservando su empleo anterior, empalmad con otro periodo
de permiso o excedencia

Quedo en paro

Tras periodo de desempleo encontrd otro empleo

No se reincorpord al mercado laboral (se hizo ama/o de casa)

Otra opcidn

0%

20%

80%

100%

81,3%

| 1,4%
0,0%

8,2%
1,5%

4,3%
1,6%

¥ 3,4%
0,3%

1,4%
1,6%

m Madres

[] Padres

Fuente: Una evaluacion de la introduccion del permiso de paternidad de 13 dias. ¢ Ha fomentado una mayor
corresponsabilidad en el dmbito del cuidado de los hijos pequefios?
http://www.inmujer.gob.es/areasTematicas/estudios/estudioslinea2013/docs/EvaluacPermisoPaternidad.pdf

(o]

5,0%
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Coste o penalizacion profesional al tener un hijo: diferencias entre madres y padres en
la variacion de la jornada semanal entre antes y después del nacimiento/adopcién

Jornada laboral media

41,6
Padre

42,0 M Jornada laboral en la actualidad

[0 Jornadalaboral en el momento
34,4 del nacimiento/adopcion
Madre |
37,6
10 20 30 40 50

Horas semanales

Fuente: Una evaluacion de la introduccion del permiso de paternidad de 13 dias. ¢ Ha fomentado una mayor
corresponsabilidad en el dmbito del cuidado de los hijos pequefios?
http://www.inmujer.gob.es/areasTematicas/estudios/estudioslinea2013/docs/EvaluacPermisoPaternidad.pdf
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Coste o penalizacion profesional al tener un hijo: Diferencias entre madres y padres en

dedicacidn efectiva al trabajo remunerado antes y después del nacimiento

Aproximadamente, iqué n2 de horas efectivas dedicaba a su trabajo en cada
uno de estos momentos, antes y después del nacimiento de su hijo/a?

5 \/

50
45
39,8 39,7 38,7 39,0 39,1 39,0 39,0 39,0 39,3

40 -—.TU— ° — o= =0 ® *— —
2 35 &
g 30,1 29'0 29,4 30,1
g 30 76,1 272 —®
Q 23,9
@ 25
i =
: \ /[
I 20

15 \ / —e— Madres
10 \ / —e—Padres

Y 25

0 . . . . . .
1 afo 3meses 3 meses 6meses 9 meses 1ano lanfoy 2 ainos 3 afos
antes antes después después después después medio  después después
después

Fuente: Una evaluacion de la introduccion del permiso de paternidad de 13 dias. ¢ Ha fomentado una mayor

corresponsabilidad en el dmbito del cuidado de los hijos pequefios?

http://www.inmujer.gob.es/areasTematicas/estudios/estudioslinea2013/docs/EvaluacPermisoPaternidad.pdf
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Coste o penalizacion profesional al tener un hijo: diferencias entre madres y padres en
materia de modificacion de sus ingresos después del nacimiento/adopcion

En la actualidad, su nivel de ingresos

Ha mejorado respecto al que tenia cuando nacio el
nino/a

Permanece aproximadamente igual al que tenia
cuando nacio el nifio/a

Ha bajado respecto al que tenia cuando nacid el
nifo/a

Fuente: Una evaluacion de la introduccion del permiso de paternidad de 13 dias. ¢ Ha fomentado una mayor
corresponsabilidad en el dmbito del cuidado de los hijos pequefios?
http://www.inmujer.gob.es/areasTematicas/estudios/estudioslinea2013/docs/EvaluacPermisoPaternidad.pdf

0% 20% 40% 60%
|
26,9% [ Padres
37,1%
39,4%
46,9%
33,6%
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Coste o penalizacion profesional al tener un hijo: diferencias entre madres y padres en materia
de penalizacion en la promocion profesional como consecuencia de la maternidad/paternidad

En su opinidn, el hecho de ser madre/padre, ¢ ha perjudicado o
ralentizado sus posibilidades de desarrollo o promocion profesional?

0% 20% 40% 60% 80%

20,
En gran medida 3%

M Madres
1%
1 Padres

En escasa medida

En absoluto

67,2%

Fuente: Una evaluacion de la introduccion del permiso de paternidad de 13 dias. ¢ Ha fomentado una mayor
corresponsabilidad en el dmbito del cuidado de los hijos pequefios?
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Coste o penalizacion profesional al tener un hijo: diferencias entre madres y padres en el
sacrificio (relativo a la pareja) de oportunidades profesionales

éQuién cree que ha sacrificado mas oportunidades profesionales por el hecho de tener un hijo/a?

Opinidon de la madre Opinidn del padre

0% 20% 40% 60% 80% 0% 20% 40% 60% 80%

El I 3,5% El 7,5%

dos dos

Fuente: Una evaluacion de la introduccion del permiso de paternidad de 13 dias. ¢ Ha fomentado una mayor
corresponsabilidad en el dmbito del cuidado de los hijos pequefios?
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m Diferencias de género en atributos psicoldgicos

6.3. Diferencias de género en atributos psicoldgicos

- Aunque una considerable evidencia empirica apoya la idea de que las variables
econdmicas son muy importantes a la hora de explicar las conductas y los resultados en el
mercado laboral, casi siempre sucede que una parte de esos comportamientos o
resultados no pueden ser explicados por esas variables econdmicas.

- Atributos psicoldgicos / competencias no cognitivas / (“soft skills”, tal y como las

denomina Heckman) http://en.wikipedia.org/wiki/James Heckman
http://heckmanequation.org/content/resource/hard-facts-behind-soft-skills

- Observaciones:

- Incluso cuando se observen diferencias en promedio en algunos atributos psicoldgicos, no es
posible saber en ese punto qué ha causado esa diferencia (“nature or nurture”)

189


http://en.wikipedia.org/wiki/James_Heckman
http://heckmanequation.org/content/resource/hard-facts-behind-soft-skills
http://heckmanequation.org/content/resource/hard-facts-behind-soft-skills
http://heckmanequation.org/content/resource/hard-facts-behind-soft-skills
http://heckmanequation.org/content/resource/hard-facts-behind-soft-skills
http://heckmanequation.org/content/resource/hard-facts-behind-soft-skills
http://heckmanequation.org/content/resource/hard-facts-behind-soft-skills
http://heckmanequation.org/content/resource/hard-facts-behind-soft-skills
http://heckmanequation.org/content/resource/hard-facts-behind-soft-skills
http://heckmanequation.org/content/resource/hard-facts-behind-soft-skills

m Diferencias de género en atributos psicoldgicos

6.3. Diferencias de género en atributos psicoldgicos

- Aunque una considerable evidencia empirica apoya la idea de que las variables
econdmicas son muy importantes a la hora de explicar las conductas y los resultados en el
mercado laboral, casi siempre sucede que una parte de esos comportamientos o
resultados no pueden ser explicados por esas variables econdmicas.

- Atributos psicoldgicos / competencias no cognitivas / (“soft skills”, tal y como las

denomina Heckman) http://en.wikipedia.org/wiki/James Heckman
http://heckmanequation.org/content/resource/hard-facts-behind-soft-skills

- Observaciones:

- Incluso cuando se observen diferencias en promedio en algunos atributos psicoldgicos, no es
posible saber en ese punto qué ha causado esa diferencia (“nature or nurture”)

- Independientemente de cudl sea el origen, las diferencias de género pueden ser modificables
(por ejemplo, técnicas para que las trabajadoras negocien mejor...)
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m Diferencias de género en atributos psicoldgicos

6.3. Diferencias de género en atributos psicoldgicos

- Aunque una considerable evidencia empirica apoya la idea de que las variables
econdmicas son muy importantes a la hora de explicar las conductas y los resultados en el
mercado laboral, casi siempre sucede que una parte de esos comportamientos o
resultados no pueden ser explicados por esas variables econdmicas.

- Atributos psicoldgicos / competencias no cognitivas / (“soft skills”, tal y como las

denomina Heckman) http://en.wikipedia.org/wiki/James Heckman
http://heckmanequation.org/content/resource/hard-facts-behind-soft-skills

- Observaciones:

- Incluso cuando se observen diferencias en promedio en algunos atributos psicoldgicos, no es
posible saber en ese punto qué ha causado esa diferencia (“nature or nurture”)

- Independientemente de cudl sea el origen, las diferencias de género pueden ser modificables
(por ejemplo, técnicas para que las trabajadoras negocien mejor...)

- Las diferencias de género en atributos psicoldgicos no tienen por qué ser todas favorables a los
hombres.
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m Diferencias de género en atributos psicoldgicos

6.3. Diferencias de género en atributos psicoldgicos

- Aunque una considerable evidencia empirica apoya la idea de que las variables
econdmicas son muy importantes a la hora de explicar las conductas y los resultados en el
mercado laboral, casi siempre sucede que una parte de esos comportamientos o
resultados no pueden ser explicados por esas variables econdmicas.

- Atributos psicoldgicos / competencias no cognitivas / (“soft skills”, tal y como las

denomina Heckman) http://en.wikipedia.org/wiki/James Heckman
http://heckmanequation.org/content/resource/hard-facts-behind-soft-skills

- Observaciones:

- Incluso cuando se observen diferencias en promedio en algunos atributos psicoldgicos, no es
posible saber en ese punto qué ha causado esa diferencia (“nature or nurture”)

- Independientemente de cudl sea el origen, las diferencias de género pueden ser modificables
(por ejemplo, técnicas para que las trabajadoras negocien mejor...)

- Las diferencias de género en atributos psicoldgicos no tienen por qué ser todas favorables a los
hombres.

- Una parte importante de la evidencia sobre diferencias de género en atributos psicolégicos
proviene de estudios realizados con metodologias experimentales (laboratory experiments)
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6.3. Diferencias de género en atributos psicoldgicos

- Aunque una considerable evidencia empirica apoya la idea de que las variables
econdmicas son muy importantes a la hora de explicar las conductas y los resultados en el
mercado laboral, casi siempre sucede que una parte de esos comportamientos o
resultados no pueden ser explicados por esas variables econdmicas.

- Atributos psicoldgicos / competencias no cognitivas / (“soft skills”, tal y como las

denomina Heckman) http://en.wikipedia.org/wiki/James Heckman
http://heckmanequation.org/content/resource/hard-facts-behind-soft-skills

- Observaciones:
- Incluso cuando se observen diferencias en promedio en algunos atributos psicoldgicos, no es
posible saber en ese punto qué ha causado esa diferencia (“nature or nurture”)
- Independientemente de cudl sea el origen, las diferencias de género pueden ser modificables
(por ejemplo, técnicas para que las trabajadoras negocien mejor...)
- Las diferencias de género en atributos psicoldgicos no tienen por qué ser todas favorables a los
hombres.

- Una parte importante de la evidencia sobre diferencias de género en atributos psicolégicos
proviene de estudios realizados con metodologias experimentales (laboratory experiments)

- Muy importante: el estudio de las diferencias (en promedio) entre mujeres y hombres en una
serie de rasgos psicoldgicos no debe llevar a estereotipar ni a reforzar los estereotipos
existentes sobre las diferencias entre hombres y mujeres. 193
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m Diferencias de género en atributos psicoldgicos

¢ Actitudes hacia la negociacion

La evidencia empirica muestra que la propensién a negociar (el salario, una promocion, etc.)
de las mujeres es a veces menor que la de los hombres. Segun Linda Babcock (“Women
don't ask”), este fendmeno tiene que ver con el hecho de que a las nifias se les ensefia
desde pequeias que no es femenino o apropiado dar la apariencia de ser avasalladoras y de
que, ante una situacion de conflicto con otros (jefes, compafieros/as), no hay que poner
primero el propio interés.

Babcock y Laschever (2003) http://press.princeton.edu/titles/7575.html

e Actitudes hacia la competicion

Existe también alguna evidencia (experimentos de laboratorio) acerca de que los hombres
tienen mas inclinacidon a competir que las mujeres.

La investigacion llevada a cabo por Gneezy et al. muestra que los factores sociales y
culturales (el entorno) pueden tener una importante influencia a la hora de intentar explicar
esa diferencia.

Gneezy et al. (2009)
http://onlinelibrary.wiley.com/doi/10.3982/ECTA6690/abstract
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m Diferencias de género en atributos psicoldgicos

e Actitudes hacia el riesgo

- La evidencia empirica (experimentos de laboratorio) parece mostrar que en promedio las mujeres
presentan mas aversion al riesgo que los hombres.

- Como las ocupaciones en donde se asume mas riesgo suelen estar mejor remuneradas (diferencias
salariales compensatorias) - efecto negativo sobre los salarios femeninos (relativos a los masculinos).

- Estas diferencias se observan entre la poblacidon en general y entre los estudiantes, pero no entre lo
grupos de empresarios/as, directivos/as, financieros/as, etc:

- ¢ Por autoseleccion? (Sdlo las personas con baja aversion al riesgo eligen trabajar en estas
ocupaciones)

- ¢Por aprendizaje?

¢ Diferencias de género en los “cinco grandes” rasgos de la personalidad (OCEAN)

- Apertura a la experiencia (openness to experience)
- Diligencia (conscientiousness)

- Extroversion (extroversion)

- Afabilidad/cordialidad (agreeableness)

- Neuroticismo (neuroticism)

Se puede destacar el resultado de una investigacion en la que se concluia que ser un hombre poco
cordial en el trabajo (aspecto que satisface el estereotipo masculino) se asocia con un mayor salario, y
no asi en el caso de las mujeres.

Judge et al. (2012) http://psycnet.apa.org/journals/psp/102/2/390/
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ANEXO 1. CoOmo se miden las actitudes

- ¢Como se puede medir el grado en el que una persona tiene actitudes de género avanzadas?
- Esto nos lleva a la cuestion de como se miden las actitudes de las personas.
- Distinguimos entre
- constructo (la actitud, inclinacidn, rasgo, etc., que se quiere medir), que no es observable,

- items o indicadores, que si son observables y a partir de los cuales intentamos captar o
aproximar ese constructo.

A partir de las respuestas a esos items construimos una escala/instrumento/medida/test, a partir de
la cual nos aproximamos al constructo.

- Esas escalas deben ser validadas...

- Dos tipos de escalas:

- Medidas explicitas de una actitud

- Escalas de Likert
- Escalas semanticas diferenciales

- Medidas implicitas

- Test de asociacidon implicita (1AT)

- Evaluative priming

Véase cap. 6 de Hewstone et al. (2012), “"An Introduction to Social Psychology”
https://www.ucm.es/data/cont/docs/85-2016-01-17-Cap%206%20Hewstone%20et%20al%202012.pdf 196
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Ejemplos de “instrumentos” basados en escalas de likert

“Actitudes hacia el cuidado del bebé avanzadas”. Con este instrumento o escala (no validado) se

guiere medir en qué grado la persona encuestada concibe que los varones pueden estar tan capacitados

como las mujeres para cuidar y conectar emocionalmente con sus bebés.

Consta de 5 items, cuyas opciones de respuesta son en escala de Likert 1-5 (“1”=nada de acuerdo;

“5”=muy de acuerdo).

Calculo de la puntuacién de cada persona encuestada:
- Primero invertimos las puntuaciones obtenidas en los items a) y e), de manera que todos
apunten (en su interpretacion) en la misma direccion.
- A continuacién calculamos la media de las puntuaciones de cada encuestado

Interpretacion: cuanto mayor sea el valor (puntuacién) obtenido, mas avanzadas son las actitudes de
la persona encuestada hacia el hecho de que los varones cuiden bebés.

[R]: inviértase la
puntuacion del item

a) En la infancia, el carifio y la presencia de la madre y del padre son

imprescindibles, pero con el bebé el papel de la madre es realmente el mas

importante [R]

b) Una madre que trabaja puede establecer una relacién tan calida y segura con sus

hijos pequefios como una madre que no trabaja

c) Un hombre puede estar tan capacitado como una mujer para cuidar de su bebéy

conectar emocionalmente con él

d) Llegard un momento en el futuro en el que los hombres utilicen tanto como las
mujeres las medidas de conciliacion de la vida familiar y laboral que ofrecen las

empresas
e) La gestacion y la lactancia materna son factores naturales que explican que la

madre desarrolle una unién con el bebé mas intensa que la del padre [R]

i Bastante
Nada de Poco de Nlaculerdo Muy de
ni de
acuerdo  acuerdo acuerdo
desacuerdo acuerdo

1 2 3 4 5
1 2 3 4 5
1 2 3 4 5
1 2 3 4 5



e Family-supportive organization perceptions (FSOP) (Escala de Allen) [Instrumento validado, 14 items]
Escala Likert 1-5; 1=Nada de acuerdo; 5=Muy de acuerdo

Calculo escala: todos los items apuntando en la misma direccién y media de los 14 items.

Hay sub-escalas.

Interpretacion: cuanto mayor el valor mas percepcidon de que la empresa apoya la conciliacidn.

[R]: inviértase la puntuacién del item

a) En mi empresa se considera que el trabajo deberia ser la prioridad en la vida de una persona [R]

b) Estar muchas horas en la oficina es la via para conseguir el avance dentro de la empresa [R]

¢) Lo mejor es mantener separados los aspectos familiares del trabajo [R]
d) Esta considerado como tabu el hablar de la vida que existe fuera del trabajo [R]
e) Expresar implicacion e interés en cuestiones no relacionadas con el trabajo estd considerado como algo sano

f) Los empleados/das que estan altamente comprometidos con sus vidas personales no pueden estar altamente
comprometidos con sus trabajos

g) Atender a las necesidades personales, tal y como tomarse un tiempo fuera del trabajo para cuidar de un nifio
enfermo, no es visto con buenos ojos [R]

h) Los empleados/das deberian dejar sus problemas personales en casa [R]

i) La manera de avanzar en esta empresa es mantener las cuestiones no laborales fuera del lugar de trabajo [R]

j) Las personas que se ausentan del trabajo para atender a cuestiones personales no estdn comprometidas con
su trabajo [R]

k) Se supone que los empleados/das mas productivos son los que ponen su trabajo antes que su vida familiar
[R]

I) Los empleados/das tienen un amplio margen para realizar tanto sus responsabilidades laborales como sus

responsabilidades familiares

m) Ofrecer a los empleados/das flexibilidad para realizar su trabajo es visto como una forma estratégica de
hacer negocios

n) En mi empresa se considera que el trabajador ideal es aquel que estd disponible las 24 horas del dia [R]




Ejemplos de “instrumentos” basados en Escalas semanticas diferenciales

5-point semantic differential scales

1. Please rate the President of the United States on the following traits:

Strong
Decisive
Good

Active

O
O
O
O

Industrious O

Happy

O

O O O O O O
O O O O O O
O O O O O O
O O O O O O

Weak
Indecisive
Bad
Passive

Lazy

Sad
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1. A mi, la idea de utilizar activamente en el futuro las medidas de conciliacion que
ofrecen las empresas me parece que es algo:

Muy malo | 1 2 3 4 Muy bueno
Nada motivador | 1 2 3 4 Muy motivador
Nada atractivo | 1 2 3 4 Muy atractivo
Muy dificil | 1 2 3 4 Muy facil
Muy insatisfactorio| 1 2 3 4 Muy satisfactorio
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Ejemplos de test de asociacidon implicita (I1AT)

El test de asociacion implicita (implicit-association test, IAT) es una medida dentro de
la psicologia social disefiada para detectar la fuerza de la asociacion automatica que la
persona tiene entre las representaciones mentales de los objetos (conceptos) en la
memoria; se utiliza ampliamente en la investigacion en el campo de la psicologia social.

Test de asociacion implicita para medir en qué medida la persona asocia el cuidado del
bebé con la madre y no tanto con el padre

Las cinco fases de la prueba son:
12 [Practica] Clasificar imagenes de cuidado del bebé (izq.) y del trabajo (der.)
22 [Practica] Clasificar palabras femeninas (izg.) y masculinas (der.)

32 [Prueba] Clasificar imagenes-palabras en concordancia con estereotipo:
bebé/femenino (izqg.) y trabajo/masculino (der.)

42 [Practica] Clasificar imagenes, cambiandolas de lado: trabajo (izg.) y bebé (der.)

52 [Prueba] Clasificar imagenes-palabras en contra del estereotipo:
trabajo/femenino (izg.) y bebé/masculino (der.)

(Score positivo = hay asociacion cuidado del bebé-madre)
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B FreelaT

PR—_ AN, TS LT T L]

Cuidado del bebe

You will be presented with a set of words or images to classify into groups using the 'e' and 'i'
keys on the keyboard. Classify items as quickly as you can while making as few mistakes as
possible. Going too slow or making too many mistakes will result in an uninterpretable score. The
following is a list of category labels and the items that belong to each of those categories.

Category ltems
Femenino Ella, Mujer, Femenino, Chica, Esposa
Masculino El, Hombre, Masculino, Chico, Esposo
First set of images Cuidado del bebe
Second set of images Trabajo

Keep in mind

* Two labels at the top will tell you which words or images go with each key.

* Keep your index fingers on the 'e" and 'I' keys to enable rapid response.

* Each word or image has a correct classification.

* The test gives no results if you go slow — Please try to go as fast as possible.
* Expect to make a few mistakes because of going fast That's OK.

‘ | am ready to begin
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12 [Practica] Clasificar imagenes de
cuidado del bebé (izqg.) y del trabajo (der.)

B FreelAT

Trabajo




29 [Practica] Clasificar palabras femeninas
(izg.) y masculinas (der.)




32 [Prueba] Clasificar imagenes-palabras en
concordancia con estereotipo: bebé/femenino
(izq.) y trabajo/masculino (der.)

FreelAT

Cuidado del bebe Trabajo




49 [Practica] Clasificar imagenes,
cambiandolas de lado: trabajo (izqg.) y
bebé (der.)

B Freelat

Trabajo Cuidado del bebe




52 [Prueba] Clasificar imagenes-palabras en
contra del estereotipo: trabajo/femenino (izq.) y
bebé/masculino (der.)

B Freelat

Trabajo Cuidado del bebe




Algunos resultados de este IAT

Compatible
con
estereotipo

Incompatible
con
estereotipo

Compatible
con
estereotipo

Incompatible
con
estereotipo

2. The 3. The average |4.The average
5. The pooled

Greenwald, corrected corrected Stage 3 and 6. The average |7. The average

Nosek, and response time |response time Stage 5 response time |response time
1. The participant's ID Banaji (2003) |[(in ms) for (in ms) for resgonse time (in ms) for (in ms) for

overall IAT Stage 3 using [Stage 5 using P ! Stage 3 in the [Stage 5 in the

. . . . standard . .
score (GNB missed item missed item L raw metric raw metric
- o deviation

score) substitution substitution
10_Almudena 0,319 720,675 826,089 330,190 688,778 846,356
11_Angel 0,165 826,444 913,713 528,721 826,444 895,689
12_José Manuel 0,506 787,947 1387,717 1185,405 790,556 1704,844
13_Ana 0,996 636,077 985,485 350,794 631,111 953,844
14 _Rosa 0,635 597,905 1049,142 710,577 586,356 1185,000
15_Marisa 0,724 637,976 862,333 309,751 642,933 863,711
17_Alumna 0,875 612,577 834,292 253,473 594,622 813,467
19_Alumno 0,493 664,742 1005,976 692,813 724,933 1113,800
21_Alumno 0,533 766,000 949,681 344,621 761,089 862,067
23_Alumno 0,713 681,225 954,505 383,434 676,578 905,244
1 _Gh_Stud_M 0,862 821,792 1119,381 345,211 795,333 1094,978
2_Gh_Stud_M_Obed 0,750 685,310 1093,758 544,692 654,956 1018,133
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The next IAT is designed to test the association between race and weapons. As before, you

can begin the test with either Sheet A or Sheet B. Here are this IAT’s four categories:

Black Americans: faces with Afrocentric features
White Americans: faces with Eurocentric features
Weapons: pictures of a cannon, pistol, sword, etc.

Harmless things: pictures of a phone, Coke, camera, etc.
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Ejemplos de test de
asociacion implicita

For weapons and for African American faces, mark in the circle to the left. For everything
else (harmless objects and European American faces) mark in the circle to the right. Start
at top left, go from top to bottom doing all items in order, then do the second column. At
bottom right, record the elapsed time in seconds.

weapons harmless weapons harmless
or black objects or or black objects or
faces white faces faces white faces

™ O
-o

© AT Corp. 2004
Do not reproduce without permission
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For weapons and for European American faces, mark in the circle to the left. For
everything else (harmless objects and African American faces) mark in the circle to the
right. Start at top left, go from top to bottom doing all items in order, then do the second
column. At bottem right, record the elapsed time in seconds.

weapons harmless weapons harmless
or white objects or or white objects or
faces black faces faces black faces
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ANEXO 2. Estereotipos y sesgos en la evaluacion de los méritos profesionales; otras
teorias y autoras/es

Stereotypes function as “cognitive shortcuts”
in information processing.

https://www.youtube.com/watch?v=6fudKu8Pxak 21
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Qué dice la investigacion sobre los estereotipos:

I Categorization by sex (and race)

$

Expectations about the individual

$

Bias in how we process information

g

Evaluations, opportunities, influence

https://www.youtube.com/watch?v=6fudKu8Pxak 21
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Algunas teorias sobre como operan los estereotipos...

Status Characteristics theory (Shelley Correll y Cecilia Ridgeway)

En dreas masculinizadas las creencias acerca de las diferencias entre los géneros afectan
a los estandares con los que mujeres y hombres son evaluados (evaluaciones sesgadas);
pero, ademas, afectan a los criterios con los que los propios individuos se evaltan a si
mismos (auto-concepto). En estos contextos las mujeres se evaluarian a si mismas de una
manera mas exigente...

Menor autoconfianza acerca de sus habilidades en el terreno de la direccion, del
emprendimiento...

http://en.wikipedia.org/wiki/Expectation states theory

Ver también:

Amenaza del estereotipo (Claude Steele y Joshua Aronson)

http://en.wikipedia.org/wiki/Stereotype threat
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Social role theory (Alice Eagly,...)

Social role theory proposes that gender stereotypes arise out of men’s and women’s
distributions into social roles. Women are regarded as more communal and less agentic
than men because women have traditionally been associated with the homemaker role.
Men are regarded as more agentic because they have traditionally been associated with
the provider role. Differential judgments of agency and communality reflect social roles.
Indeed, when women are depicted as employees, they are assigned more agentic
qualities than otherwise, and when men are depicted as homemakers, they are assigned
more communal qualities than otherwise...

https://en.wikipedia.org/wiki/Role theory

Role congruity theory (Alice Eagly & Diekman)

Role congruity theory proposes that a group will be positively evaluated when its
characteristics are recognized as aligning with that group’s typical social roles. Prejudice
toward female leaders occurs because inconsistencies exist between the characteristics
associated with the female gender stereotype and those associated with the typical
leadership.

https://en.wikipedia.org/wiki/Role Congruity Theory
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Stereotype Content Model (Susan Fiske; Amy Cuddy; Peter Glick)

distinguishes among qualitatively different types of prejudice based on the relative status
and perceived interdependence (cooperative versus competitive) of target groups. The
model differentiates stereotyped groups along two dimensions, competence and warmth,
resulting in four combinations of warmth (high/low) by competence (high/low) stereotypes.
Unique patterns of four intergroup emotions admiration, contempt, envy, and pity
accompany each of the four warmth competence combinations.

Competence
Low High
Paternalistic stereotype Admiration
High low status, not competitive high status, not competitive
(e.g., housewives, elderly people, (e.g., ingroup, close allies)
< disabled people)
;
= Contemptuous stereotype Envious stereotype
Low low status, competitive high status, competitive
https://en.wikipedia.org/wiki (e.g., welfare recipients, poor (e.g., Asians, Jews, rich people,

[Stereotype content model people) feminists)


https://en.wikipedia.org/wiki/Stereotype_content_model
https://en.wikipedia.org/wiki/Stereotype_content_model

4.5
4.0 Ho.usewives
; Elderly « » Christians
» Retarded , elrish
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g « British_
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55 recipients Feminists ¢
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Competence



Social Structure
(Competition,
Status)

Overall Causal Model

—p Stereotypes == Emotions

(Warmth,
Competence)

(Disgust, Pity,
Envy, Pride)

a—s

Behavior
(Active,
Passive
Help &
Harm)
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Universal Warmth & Competence?

Over place

— Each country’s own groups
(Cuddy et al., BJSP, 2009; Durante et al., under review)

Over time
— Italian Fascists (Durante, Volpato, & Fiske, £/SP, 2008)
— American students since Katz & Braly, 1933
(Bergsieker, Leslie, Constantine, & Fiske, JPSP, 2012)
Over levels: Subtypes of
— Women & men (Eckes, PWQ, 2002)
— Immigrants (Lee & Fiske, IJIR, 2006)
— Gay men (Clausell & Fiske, Soc Cog, 2005)

— African Americans (Fiske, Bergsieker, Russell, & Williams, DuBois Review,
2009)

Over species?
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Ambivalent Sexism Theory (Peter Glick and Susan Fiske) to describe two forms of sexist
prejudice, expressly hostile and subjectively benevolent.

Men who score high on the Ambivalent Sexism Inventory (ASI) may be:

¢ hostile sexists who dominate women, suspect them for being competitive, and
resent them as sexual gatekeepers;

¢ benevolent sexists who paternalize women, value them if they cooperate, and
regard them as having a kind of moral purity;

e or ambivalent sexists who, depending on the type of women they interact with,
are alternately hostile or benevolent.

Ambivalent sexists can reconcile their seemingly contradictory attitudes by directing
hostility toward female professionals and benevolence toward homemakers (Glick et al.,
1997).
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The Ambivalent Sexism Inventory ( ASI)

Relationships Between Men and Women

Below is a series of statements concerning men and women and their
relationships in contemporary society. Please indicate the degree to
which you agree or disagree with each statement using the following
scale: 0 = disagree strongly; 1 = disagree somewhat; 2 = disagree
slightly; 3 = agree slightly; 4 = agree somewhat; 5 = agree strongly.

B(I) 1. No matter how accomplished he is, a man is not truly com-
plete as a person unless he has the love of a woman.

H 2. Many women are actually seeking special favors, such as
hiring policies that favor them over men, under the guise of

_ asking for “‘equality.’”

B(P)}* 3. In a disaster, women ought not necessarily to be rescued
before men. . .

H 4. Most women interpret innocent remarks or acts as being
sexist.

H 5. Women are too easily offended.

B(I)* 6. People are often truly happy in life without being romanti-
cally involved with a member of the other sex.

H* 7. Feminists are not seeking for women to have more power
than men.

B(G) 8. Many women have a quality of purity that few men possess.

B(P) 9. Women should be cherished and protected by men.

H - 10. Most women fail to appreciate fully all that men do for

them.
11. Women seek to gain power by getting control over men.
12. Every man ought to have a woman whom he adores.
13. Men are complete without women.
14. Women exaggerate problems they have at work.

. Once a woman gets a man to commit to her, she usually
tries to put him on a tight leash.
16. When women lose to men in a fair competition, they typi-
cally complain about being discriminated against.
17. A good woman should be set on a pedestal by her man.
18. There are actually very few women who get a kick out of teasing
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advances.
B(G) 19. Women, compared to men, tend to have a superior moral
sensibility.

B(P) 20. Men should be willing to sacrifice their own well being in
order to provide financially for the women in their lives.

H* 21. Feminists are making entirely reasonable demands of men.

B(G) 22. Women, as compared to men, tend to have a more refined
sense of culture and good taste.

Note. Copyright 1995 by Peter Glick and Susan T. Fiske. Use of this
scale requires permission of one of the authors. A Spanish-language ver-
sion of the ASI is available from the authors. H = Hostile Sexism, B =
Benevolent Sexism, (P) = Protective Paternalism, (G) = Complemen-
tary Gender Differentiation, (I) = Heterosexual Intimacy, * = reverse-
scored item.

Scoring Instructions

The ASI may be used as an overall measure of sexism, with hostile
and benevolent components equally weighted, by simply averaging the
score for all items after reversing the items listed below. The two ASI
subscales ( Hostile Sexism and Benevolent Sexism) may also be calcu-
lated separately. For correlational research, purer measures of HS and
BS can be obtained by using partial correlations {so that the effects of
the correlation between the scales is removed).

Reverse the following items (0 =5,1=4,2=3,3=2,4=1,5=0):3,
6,7,13, 18, 21.

Hostile Sexism Score = average of the following items: 2,4, 5, 7, 10, 11,
14, 15,16, 18,21.

Benevolent Sexism Score = average of the following items: 1, 3,6, 8,9,
12,13, 17, 19, 20, 22.
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7.
8.
9.
0.
11.
12.
13.
14.
5.

Aun cuando un hombre logre muchas cosas en su vida, nunca podrd sentirse verdaderamente com-

pleto a menos que tenga el amor de una muyjer (B)

Con el pretexto de pedir “1igualdad”, muchas mujeres buscan privilegios especiales, tales como con-

diciones de trabajo que las favorezcan a ellas sobre los hombres (H)

En caso de una catdstrofe, las mujeres deben ser rescatadas antes que los hombres. (B)

La mayoria de las mujeres interpreta comentarios o conductas 1nocentes como sexistas, es decir,

como expresiones de prejuicio o discriminacion en contra de ellas.(H)

Las mujeres se ofenden muy fdcilmente.(H)

Las personas no pueden ser verdaderamente felices en sus vidas a menos que tengan pareja del otro

sexo.(B)

En el fondo, las mujeres feministas pretenden que la mujer tenga mas poder que el hombre (H)
Muchas muyjeres se caracterizan por una pureza que pocos hombres poseen.(B)

Las mujeres deben ser queridas y protegidas por los hombres.(B)

La mayoria de las mujeres no aprecia completamente todo lo que los hombres hacen por ellas. (H)

Las mujeres intentan ganar poder controlando a los hombres.(H)

Todo hombre debe tener una mujer a quien amar.(B)
El hombre estd incompleto sin la mujer.(B)
Las mujeres exageran los problemas que tienen en el trabajo.(H)

Una vez que una mujer logra que un hombre se comprometa con ella, por lo general intenta contro-
larlo estrechamente.(H)



16.

17.
18.

19.
20.

21.
22,

Cuando las mujeres son vencidas por los hombres en una competencia justa, generalmente ellas se

quejan de haber sido discriminadas.(H)
Una buena mujer deberia ser puesta en un pedestal por su hombre.(B)

Existen muchas mujeres que, para burlarse de los hombres, primero se insintian sexualmente a ellos
y luego rechazan los avances de éstos.(H)

Las mujeres, en comparacion con los hombres, tienden a tener una mayor sensibilidad moral (B)

Los hombres deberian estar dispuestos a sacrificar su propio bienestar con el fin de proveer seguridad
economica a las mujeres.(B)

Las mujeres feministas estan haciendo demandas completamente irracionales a los hombres. (H)

Las mujeres, en comparacion con los hombres, tienden a tener un sentido mas refinado de la cultura
y el buen gusto.(B)

* La letra B indica que el item mide sexismo benévolo y la letra H, hostil.

Algunos resultados obtenidos con esta escala:
http://www.javiermiravalles.es/Sexismo%20Ambivalente/La%20Escala%20de%20Sexismo%20Ambivalente%20 ASI %20.pdf
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e Paula England
http://sociology.as.nyu.edu/object/paulaengland.html

England's research showed that both men and women earn less if they work in a
predominantly female occupation, even after adjusting for differences between
occupations in the skill and education they require. She called this a type of sex
discrimination distinct from lack of equal pay for equal work in the same job, and distinct
from the hiring discrimination against women trying to enter jobs. She argued that
employers—consciously or unconsciously—take the sex composition of jobs into account
when they set pay levels, acting as if jobs done by women can't be worth much. She
argued that this bias reflects a general cultural devaluation of women and roles
associated with women, and that institutional inertia cements this bias into wage
structures. She also showed that when occupations feminize, their pay goes down.

England has also studied how gender norms structure the college hookup culture, which
features nonrelational sex.
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® Arlie Russell Hochschild

Arlie Russell Hochschild is a professor emerita of sociology at the University of California,
Berkeley. Her books include: The Managed Heart, The Second Shift; The Time Bind, The
Commercialization of Intimate Life and the co-edited Global Woman: Nannies, Maids and
Sex Workers in the New Economy. Her latest book is So How's the Family? And Other
Essays. Hochschild explores the many ways we manage our emotions in personal life and
also perform emotional labor in the American workplace and around the globe. For
Hochschild's work on emotion management, see interviews (Key Pedagogic Thinkers) and
(Emotional Labor Around the World: An Interview with Arlie Hochschild). Her most recent
work explores the growing political divide in America, and the need for each side to climb
an "empathy wall" to begin dialogue with those on the other side. She reports on five
years of field work among Tea Party enthusiasts in Louisiana in her forthcoming book
(Strangers in Their Own Land: Anger and Mourning on the American Right) (September 6,
2016).

https://en.wikipedia.org/wiki/Arlie Russell Hochschild
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https://en.wikipedia.org/wiki/Arlie_Russell_Hochschild

Tema 7

Discriminacion en el mercado laboral

Bibliografia:
Capitulo 11 de Blau, Ferber y Winkler (2014)

Capitulo 10 de Borjas (2013)
http://www.mcgraw-hill.com.sg/htmI|/9780073523200.html
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7.1 Introduccion

- Nos centramos ahora en el “lado de la demanda” a la hora de tratar de explicar las
desigualdades de género en el mercado laboral.

- Los modelos desarrollados por los economistas para tratar de explicar la discriminacién en el
mercado laboral se aplican a las conductas discriminatorias basadas en el género, raza, etnia,
edad, orientacidon sexual, etc. (Por ejemplo, el modelo de Becker fue desarrollado pensando
inicialmente en la discriminacién racial)

- Modelos a analizar:
-“preferencia por la discriminacion” (Becker)
- “discriminacion estadistica” (Phelps, Arrow)

”, u

- otros: “barreras sutiles”; “overcrowding model”; “modelos institucionales”. Estos
modelos no tienen por qué ser incompatibles entre si.

In_ «“«
’

- Definicion de discriminacion de género en el mercado laboral: situacién en la que dos
personas igualmente cualificadas son tratadas de manera diferente solamente por razones
basadas en su género.

- Suponemos que las trabajadoras y los trabajadores tienen la misma cualificacidon y, en
ausencia de discriminacion, serian igualmente productivos (tendrian la misma productividad
marginal) y recibirian la misma remuneracion.



Preferencia por la discriminacion

7.1. Preferencia por la discriminacion

- Becker “taste for discrimination”

- Conceptualiza discriminacidn como un prejuicio personal, o un “gusto” o “preferencia” por no
asociarse con determinado grupo.

- Tanto los empleadores, los compaieros de trabajo, como los clientes, pueden ejercer esa
preferencia por la discriminacion.
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Preferencia por la discriminacion

7.1. Preferencia por la discriminacion

- Puede parecer extrafa la hipotesis de que algunos hombres no quieran asociarse con mujeres,
cuando generalmente se vive en pareja en la familia. Y es que, a diferencia del caso de la
discriminacion racial, en el caso del género se trata mas bien de una cuestion de roles
socialmente apropiados para cada género mas que de mantener la distancia social (como si
pasaria con el caso de la raza). Por ejemplo,

e empleadores que no tendrian ninguna reserva en emplear mujeres como secretarias o
como administrativas si la tendrian en contratarlas como fontaneras;
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7.1 Preferencia por la discriminacion

7.1. Preferencia por la discriminacion

- Puede parecer extrafa la hipotesis de que algunos hombres no quieran asociarse con mujeres,
cuando generalmente se vive en pareja en la familia. Y es que, a diferencia del caso de la
discriminacion racial, en el caso del género se trata mas bien de una cuestion de roles
socialmente apropiados para cada género mas que de mantener la distancia social (como si
pasaria con el caso de la raza). Por ejemplo,

e empleadores que no tendrian ninguna reserva en emplear mujeres como secretarias o
como administrativas si la tendrian en contratarlas como fontaneras;

* 3 algunos trabajadores-varones que no tendrian problemas en trabajar con mujeres en
actividades complementarias o subordinadas puede que no les guste trabajar con ellas
como iguales o como jefas;
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7.1 Preferencia por la discriminacion

7.1. Preferencia por la discriminacion

- Puede parecer extrafa la hipotesis de que algunos hombres no quieran asociarse con mujeres,
cuando generalmente se vive en pareja en la familia. Y es que, a diferencia del caso de la
discriminacion racial, en el caso del género se trata mas bien de una cuestion de roles

socialmente apropiados para cada género mas que de mantener la distancia social (como si
pasaria con el caso de la raza). Por ejemplo,

e empleadores que no tendrian ninguna reserva en emplear mujeres como secretarias o
como administrativas si la tendrian en contratarlas como fontaneras;

* 3 algunos trabajadores-varones que no tendrian problemas en trabajar con mujeres en
actividades complementarias o subordinadas puede que no les guste trabajar con ellas
como iguales o como jefas;

e algunas clientas que estarian encantadas de ser atendidas por una vendedora cuando se
compran unos pantys puede que eviten a vendedoras que se dediquen a vender coches...
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7.1 Preferencia por la discriminacion

7.1. Preferencia por la discriminacion

- Puede parecer extrafa la hipotesis de que algunos hombres no quieran asociarse con mujeres,
cuando generalmente se vive en pareja en la familia. Y es que, a diferencia del caso de la
discriminacidn racial, en el caso del género se trata mas bien de una cuestion de roles
socialmente apropiados para cada género mas que de mantener la distancia social (como si
pasaria con el caso de la raza). Por ejemplo,

e empleadores que no tendrian ninguna reserva en emplear mujeres como secretarias o
como administrativas si la tendrian en contratarlas como fontaneras;

* 3 algunos trabajadores-varones que no tendrian problemas en trabajar con mujeres en
actividades complementarias o subordinadas puede que no les guste trabajar con ellas
como iguales o como jefas;

e algunas clientas que estarian encantadas de ser atendidas por una vendedora cuando se
compran unos pantys puede que eviten a vendedoras que se dediquen a vender coches...

En estos tres casos si esos comportamientos discriminatorios reflejan
- la “incomodidad” de tratar con mujeres en esas posiciones,

-y no tanto la creencia de que las mujeres estan menos cualificadas que los hombres en
esas actividades tradicionalmente masculinizadas,

entonces esas actitudes o conductas pueden ser correctamente calificadas como de “gusto por
la discriminacion”.



7.1 Preferencia por la discriminacion

- La posibilidad de que las mujeres sean tratadas de manera diferente porgue se tiene la
percepcion de que son un grupo menos cualificado o con menor productividad entraria dentro
de la categoria de “discriminacién estadistica”.

- Para que ese “gusto por la discriminacidon” resulte en un efecto negativo sobre los ingresos o el
empleo de las mujeres, esa preferencia debe influir efectivamente sobre las conductas.

- De acuerdo con Becker, las personas con preferencia por la discriminacidon contra las mujeres
actian como si hubiera un coste no pecuniario por el hecho de tratar/asociarse con ellas.

- Un coste no pecuniario es un coste no monetario, tal como la sensacién de desagrado...

- La intensidad con la que la persona experimenta la preferencia por la discriminacion se mide a
través de su coeficiente de discriminacidn (el tamafio de ese coste no pecuniario en términos
monetarios).




7.1 Preferencia por la discriminacion

- La posibilidad de que las mujeres sean tratadas de manera diferente porgue se tiene la
percepcion de que son un grupo menos cualificado o con menor productividad entraria dentro
de la categoria de “discriminacién estadistica”.

- Para que ese “gusto por la discriminacidon” resulte en un efecto negativo sobre los ingresos o el
empleo de las mujeres, esa preferencia debe influir efectivamente sobre las conductas.

- De acuerdo con Becker, las personas con preferencia por la discriminacidon contra las mujeres
actian como si hubiera un coste no pecuniario por el hecho de tratar/asociarse con ellas.

- Un coste no pecuniario es un coste no monetario, tal como la sensacién de desagrado...

- La intensidad con la que la persona experimenta la preferencia por la discriminacion se mide a
través de su coeficiente de discriminacidn (el tamafio de ese coste no pecuniario en términos
monetarios).

Cémo quedaria el coeficiente de discriminacidon en cada una e estas tres situaciones:
- Discriminacion por parte de empleadores racistas contra trabajadores de color:

coste (para el empleador racista) de contratar a un trabajador de color = w,, + d
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7.1 Preferencia por la discriminacion

- La posibilidad de que las mujeres sean tratadas de manera diferente porgue se tiene la
percepcion de que son un grupo menos cualificado o con menor productividad entraria dentro
de la categoria de “discriminacién estadistica”.

- Para que ese “gusto por la discriminacidon” resulte en un efecto negativo sobre los ingresos o el
empleo de las mujeres, esa preferencia debe influir efectivamente sobre las conductas.

- De acuerdo con Becker, las personas con preferencia por la discriminacidon contra las mujeres
actian como si hubiera un coste no pecuniario por el hecho de tratar/asociarse con ellas.

- Un coste no pecuniario es un coste no monetario, tal como la sensacién de desagrado...

- La intensidad con la que la persona experimenta la preferencia por la discriminacion se mide a
través de su coeficiente de discriminacidn (el tamafio de ese coste no pecuniario en términos
monetarios).

Cémo quedaria el coeficiente de discriminacidon en cada una e estas tres situaciones:
- Discriminacion por parte de empleadores racistas contra trabajadores de color:
coste (para el empleador racista) de contratar a un trabajador de color = w,, + d

- Discriminacion por parte de los companeros blancos contra los trabajadores negros:
estos trabajadores blancos racistas actuaria como si su salario fuera= w, - d
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7.1 Preferencia por la discriminacion

- La posibilidad de que las mujeres sean tratadas de manera diferente porgue se tiene la
percepcion de que son un grupo menos cualificado o con menor productividad entraria dentro
de la categoria de “discriminacién estadistica”.

- Para que ese “gusto por la discriminacidon” resulte en un efecto negativo sobre los ingresos o el
empleo de las mujeres, esa preferencia debe influir efectivamente sobre las conductas.

- De acuerdo con Becker, las personas con preferencia por la discriminacidon contra las mujeres
actian como si hubiera un coste no pecuniario por el hecho de tratar/asociarse con ellas.

- Un coste no pecuniario es un coste no monetario, tal como la sensacién de desagrado...

- La intensidad con la que la persona experimenta la preferencia por la discriminacion se mide a
través de su coeficiente de discriminacidn (el tamafio de ese coste no pecuniario en términos
monetarios).

Cémo quedaria el coeficiente de discriminacidon en cada una e estas tres situaciones:
- Discriminacion por parte de empleadores racistas contra trabajadores de color:
coste (para el empleador racista) de contratar a un trabajador de color = w,, + d

- Discriminacion por parte de los companeros blancos contra los trabajadores negros:
estos trabajadores blancos racistas actuaria como si su salario fuera= w, - d

- Discriminacion por parte de los clientes racistas contra empleados negros:

Para esto clientes racistas el precio de bien ofrecido por un trabajador negro seria: P + d



¢ Discriminacion por parte de los empleadores

-En este caso, el empleador que tiene una preferencia por la discriminacién actuara
como si hubiera un coste no pecuniario de emplear a mujeres, medido en délares, igual
a d (el coeficiente de discriminacion).

- Para este empleador el coste de contratar a un hombre sera su salario, w,, pero el
coste “total” de contratar a una mujer sera su salario mas el coeficiente de
discriminacion (w,, + d).

- Un empleador discriminador contratara a una mujer solo si el coste total de emplearla
(w,, +d) no es mayor que el coste de emplear a un hombre (w,), y estara indiferente si
ambos costes son iguales (w,, +d = w,).



7.1 Preferencia por la discriminacion

- Ello implica que el empleador discriminador solamente contratara a una mujer a un salario
menor que el del hombre (w,,= w,, - d).

- Como estamos suponiendo que el hombre y la mujer son igualmente productivos, es decir
que ambos tienen la misma productividad marginal (PMg), y el hombre es remunerado
(competencia perfecta) de acuerdo con su PMg, entonces las mujeres solo serdn contratadas
(por empresarios discriminadores) si son remuneradas por debajo de su PMg.

- ¢Como se determina el gap salarial? Dos posibles situaciones:

- Cuando el nUmero de empleadores no-discriminadores (d =0) es relativamente alto o el
numero de mujeres que ofertan empleo en el sector es relativamente bajo, las
trabajadoras pueden ser absorbidas totalmente por las empresas no-discriminadoras, de
manera gue no se producira ningun gap salarial (ver figura 1)

- Cuando hay muchas empresas discriminadoras o el nUmero de mujeres que ofertan
empleo en el sector es relativamente alto, algunas trabajadoras tendran que ser
contratadas por empresas discriminadoras, lo que, en competencia perfecta, hace que el
salario femenino quede por debajo del masculino (w,,< w,) en todo el mercado (ver
figura 1).

- Por tanto, cuanto mayor sea la prevalencia y la intensidad del coeficiente de discriminacion
y cuanto mayor sea la oferta de empleo femenino, mayor sera la brecha salarial (w,— w,,)



Determinacion de la ratio salarial mujer/hombre en el mercado laboral (en un sector en

Figura 1 . .
8 donde existen algunos empleadores discriminadores). Competencia perfecta.
Oferta de
trabajo
femenina
pequeia
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D
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0
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Determinacion de la ratio salarial mujer/hombre en el mercado laboral (en un sector en
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Determinacion de la ratio salarial mujer/hombre en el mercado laboral (en un sector en
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7.1 Preferencia por la discriminacion

- El modelo predice que habra segregacion de género en las empresas. Como el salario
femenino (que esta por debajo del masculino) es el mismo para todas las empresas (en
competencia perfecta las empresas son precio-aceptantes de ese salario), sucedera que:

- Los empleadores con d cero o relativamente bajo, en donde
(wy, +d) <w,,

Sélo contratardn mujeres (que tienen la misma productividad que los hombres), ya que
para estos empleadores contratar mujeres tiene un coste “total” inferior a contratar
varones.

- Los empleadores con elevados coeficientes de discriminacion, en donde
(wy, +d)>w,,

solo contrataran hombres.

- Parece que la preferencia por la discriminaciéon de los empleadores puede variar bastante
entre unas ocupaciones y otras, como de hecho pasa con la segregacion ocupacional de
género.
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- El modelo predice que las empresas discriminadoras tendran menos beneficios y la

competencia las hara desaparecer a largo plazo. 2 razones:
- Aunque se trate de una empresa que solo contrate mujeres (con una d igual a cero o baja),
cuanto mayor sea d menor sera el beneficio, ya que se contrata menos trabajo que el que se

contrataria si d=0.

- Si d esta por encima del nivel a partir del cual solo se contratan
hombres (d > d},), la empresa paga por el factor trabajo mas (wy,
> w,,) y ademas contrata menos trabajo de lo que haria si no

tuviera una preferencia por la discriminacion Délares
A
Ddlares Empresa no
Figura 2 Beneficios y coeficiente de Wyt+d, discriminadora
T hax discriminacion. wy,+d, /(d:o)
Wm
VPMg L
> L
0 L, L, L*
Empresa con
n, | 6 (Empresa cor
plantilla femenina)
Empleadores que Empleadores que
contratan s6lo contratan sélo
mujeres hombres
0 dH Cf)efl.cu?nte_c?e 244
discriminacion



Preferencia por la discriminacion

- Como sostiene Becker, y parece que también la evidencia empirica (véase Blau et al., pags.
257- 258), cuanto mayor sea la competencia a la que esta sometida la empresa (en el
mercado de bienes y en el de trabajo) menor tendera a ser la brecha salarial. Es decir, la
brecha salarial puede persistir como consecuencia de la falta de competencia en los
mercados.

- Ademas, la brecha salarial puede persistir debido a la persistencia de fendmenos como la
discriminacion implicita o debido a la presencia de discriminacidn estadistica.

¢ Discriminacion por parte de los compaieros

Vamos a utilizar el ejemplo de trabajadores blancos y negros. Supdngase que:
- a los trabajadores blancos les desagrada trabajar con trabajadores negros,
- a los trabajadores negros les resulta indiferente trabajar con blancos.

Esos trabajadores blancos que reciben un salario wgzactuaran como si su salario fuera solo (wy,
—d), donde d es el coeficiente de discriminacion del trabajador blanco (coste no pecuniario de
trabajar con companeros negros). En cambio, para los trabajadores negros el salario efectivo y
el ajustado por la utilidad siguen siendo w,,. Por otra parte, igual que antes, ambos tipos de
trabajadores son perfectamente sustitutivos en la produccion.
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7.1 Preferencia por la discriminacion

El trabajador blanco racista solo estara dispuesto a trabajar con trabajadores negros si se le
paga un salario mayor (wy + d); este mayor salario seria un tipo peculiar de diferencia salarial
compensatoria (compensating wage differential).

Los empleadores no racistas (suponemos que todos los empleadores son indiferentes entre el
color de sus trabajadores) decidiran no tener una plantilla integrada (blancos y negros) ya que
en tal caso tendrian que pagar una diferencia compensatoria a los trabajadores blancos
racistas (que para ellos tienen un mismo valor que los trabajadores negros). Por tanto, el
modelo predice que en este contexto se producira una segregacion de la plantilla.

A diferencia de la preferencia por la discriminacion del empleador, la preferencia por la
discriminacidn de los compaiieros no tiene por qué generar diferencias salariales entre
grupos de trabajadores igualmente cualificados.

Como consecuencia de esto ultimo, la discriminacidn por parte de los compafneros no afectaria
a la rentabilidad de la empresay, por lo tanto, este tipo de discriminacidon no tenderia a
desaparecer a través de la competencia.

Dos enfoques relacionados con la discriminacidn por parte de los companeros:
-“Identity theory” de Akerlof y Kranton (2010)

http://book.taalipasand.com/MNG&ECON-General/Akerlof%20-%20ldentity%20Economics%20How%200ur%20ldentities%20Shape%200ur%20Work%20Wages%20and%20Well-
Being.pdf

-“Pollution theory of discrimination” de Claudia Goldin (2002)
http://www.nber.org/papers/w8985
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7.1 Preferencia por la discriminacion

Con su “Pollution theory of discrimination”, Goldin sostiene que es dificil justificar la
segregacion ocupacional de género sobre la base de que los hombres sienten desagrado por
tratar con mujeres; es decir, que el simil con otros dmbitos (racial, etc.) no acaba de funcionar.

A diferencia de eso, la hipodtesis basica de Goldin es que la contratacion de mujeres puede
reducir el prestigio o el estatus de una ocupacidon que previamente estaba total o muy
masculinizada.

¢ Discriminacion por parte de los clientes

Si los clientes tienen una preferencia por la discriminacidn, sus decisiones de compra no
estaran basadas en el precio efectivo del bien, p, sino que actuaran como si, ademas, hubiera
un coste no pecuniario, d, asociado con la compra de ese bien o servicio a una mujer, a una
persona de color, etc. Es decir, se comportaran como si el precio completo del bien fuera p +d.

Volviendo al ejemplo de los trabajadores blancos/negros, si los clientes tienen una preferencia
por la discriminacion contra los empleados negros, en la medida en que la empresa tenga
margen para ello, puede asignar a los trabajadores negros a las tareas que no son cara al
publicoy a los blancos a las que si lo son; es decir, que la empresa tenderia a segregar a la
plantilla (segregacién dentro de la empresa). En principio, el que las empresas se acomoden a
estas inclinaciones racistas de los clientes no tendria por qué generar diferencias salariales ni
menores beneficios.



7.1 Preferencia por la discriminacion

Pero esta discriminacion por parte de los clientes puede afectar negativamente a los salarios de
los trabajadores negros cuando la empresa no puede “ocultar” tan facilmente a los
trabajadores negros del trato con el publico. Una empresa con clientes racistas que tenga a un
empleado negro como vendedor tendra que reducir el precio del producto que vende (p — d)
para compensar a los compradores por su pérdida de utilidad (d). En este caso la empresa
reduciria el sueldo del trabajador negro para compensar esa pérdida de beneficios.

Ejemplo: investigacion de (Holzer & lhlanfeldt 1998) para el caso de Estados Unidos: équé porcentaje
de los trabajadores recientemente contratados eran de color?

Percentage of newly hired workers who are black:

. Over 50% of firm’s Over 75% of firm’s i
Type of firm . Difference
customers are black customers are white
Contact between customers and workers 58.0% 9.0% 49.0%

(“treatment group”)

Holzer, H. J. & lhlanfeldt, K. R. (1998): “Customer Discrimination and Employment Outcomes for Minority Workers”, The
Quarterly Journal of Economics, August 1998, pp. 835-867.
http://www?2.econ.iastate.edu/classes/econ321/orazem/holzer customer_discrimination.pdf
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7.1 Preferencia por la discriminacion

Pero esta discriminacion por parte de los clientes puede afectar negativamente a los salarios de
los trabajadores negros cuando la empresa no puede “ocultar” tan facilmente a los
trabajadores negros del trato con el publico. Una empresa con clientes racistas que tenga a un
empleado negro como vendedor tendra que reducir el precio del producto que vende (p — d)
para compensar a los compradores por su pérdida de utilidad (d). En este caso la empresa
reduciria el sueldo del trabajador negro para compensar esa pérdida de beneficios.

Ejemplo: investigacion de (Holzer & lhlanfeldt 1998) para el caso de Estados Unidos: équé porcentaje
de los trabajadores recientemente contratados eran de color?

Percentage of newly hired workers who are black:

. Over 50% of firm’s Over 75% of firm’s i
Type of firm . Difference
customers are black customers are white
C”ontact between c”ustomers and workers 58.0% 9.0% 49.0%
(“treatment group”)
I\Il(o contact bet\ﬁ/een customers and workers 16.6% 12.9% 34.4%
(“control group”)

Holzer, H. J. & lhlanfeldt, K. R. (1998): “Customer Discrimination and Employment Outcomes for Minority Workers”, The
Quarterly Journal of Economics, August 1998, pp. 835-867.
http://www?2.econ.iastate.edu/classes/econ321/orazem/holzer customer_discrimination.pdf
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7.1 Preferencia por la discriminacion

Pero esta discriminacion por parte de los clientes puede afectar negativamente a los salarios de
los trabajadores negros cuando la empresa no puede “ocultar” tan facilmente a los
trabajadores negros del trato con el publico. Una empresa con clientes racistas que tenga a un
empleado negro como vendedor tendra que reducir el precio del producto que vende (p — d)
para compensar a los compradores por su pérdida de utilidad (d). En este caso la empresa
reduciria el sueldo del trabajador negro para compensar esa pérdida de beneficios.

Ejemplo: investigacion de (Holzer & lhlanfeldt 1998) para el caso de Estados Unidos: équé porcentaje
de los trabajadores recientemente contratados eran de color?

Percentage of newly hired workers who are black:

. Over 50% of firm’s Over 75% of firm’s i

Type of firm . Difference
customers are black customers are white

C”ontact between c”ustomers and workers 58.0% 9.0% 49.0%
(“treatment group”)
I\Il(o contact bet\ﬁ/een customers and workers 16.6% 12.9% 34.4%
(“control group”)
Difference-in-differences - - 14.6%

Holzer, H. J. & lhlanfeldt, K. R. (1998): “Customer Discrimination and Employment Outcomes for Minority Workers”, The
Quarterly Journal of Economics, August 1998, pp. 835-867.
http://www?2.econ.iastate.edu/classes/econ321/orazem/holzer customer_discrimination.pdf

250


http://www2.econ.iastate.edu/classes/econ321/orazem/holzer_customer_discrimination.pdf
http://www2.econ.iastate.edu/classes/econ321/orazem/holzer_customer_discrimination.pdf

7.2 Discriminacion estadistica

7.2. Discriminacion estadistica

Los modelos de discriminacion estadistica fueron formulados inicialmente por Phelps (1972) y
Arrow (1973).

Se da una situacion de discriminacion estadistica cuando los empleadores creen que, en
media, las mujeres (o los trabajadores negros, etc.) son unas empleadas menos productivas o
estables, y juzgan a las mujeres individualmente como si se ajustaran a esa media.

Se supone que el empleador tiene que tomar decisiones de contratacion en condiciones de
informacion incompleta e incertidumbre. Asi, incluso aunque éste examine y analice
detenidamente las cualificaciones de los candidatos/as, nunca sabra con certidumbre cémo
sera en el futuro el rendimiento de los individuos en el trabajo o cuanto tiempo permaneceran
en la empresa si se les contratara. Y los errores en la seleccidon pueden ser costosos,
particularmente cuando los costes de contratacion y formacién son altos.

Las decisiones de promocidn conllevan también un riesgo similar, si bien, en este caso, el
empleador tiene mas informacién de primera mano sobre el historial en la empresa del
candidato/a.
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Discriminacion estadistica

Ejemplo:

- Supdngase que toda la informacién del candidato/a contenida en el cv, la entrevista 'y
cualquier otra prueba que se haya realizado queda reflejada en una “prueba” (escala) con una
determinada puntuacion individual, T.

Situacion de certidumbre:

- Supdngase que esta puntuacion esta perfectamente correlacionada con la
productividad de manera que, por ejemplo, una puntuacion de 15 indica que el
verdadero valor de la productividad marginal del candidato es de 155, una puntuacién
de 30 indica una productividad marginal de 30S, y asi sucesivamente.

- Entonces al candidato simplemente se le ofreceria un salario que igualara la puntuacion
obtenida en la prueba.
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Discriminacion estadistica

Ejemplo:

- Supdngase que toda la informacién del candidato/a contenida en el cv, la entrevista 'y
cualquier otra prueba que se haya realizado queda reflejada en una “prueba” (escala) con una
determinada puntuacion individual, T.

Situacion de certidumbre:

- Supdngase que esta puntuacion esta perfectamente correlacionada con la
productividad de manera que, por ejemplo, una puntuacion de 15 indica que el
verdadero valor de la productividad marginal del candidato es de 155, una puntuacién
de 30 indica una productividad marginal de 30S, y asi sucesivamente.

- Entonces al candidato simplemente se le ofreceria un salario que igualara la puntuacion
obtenida en la prueba.

Situacion de informacion incompleta:

- La opcidn anterior, en donde la prueba predice perfectamente la productividad de la
persona candidata es muy poco realista. En la realidad hay informacion incompleta:
algunos candidatos con baja puntuacion resultaran ser muy productivos y algunos de
alta puntuacidn resultaran ser un fiasco. Por ello los empleadores puede que deseen
vincular la oferta salarial que realizan no sdlo a la puntuacion individual obtenida en la
prueba sino también a alguna otra variable, como la puntuacion media obtenida por los
miembros de su grupo, T .
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Discriminacion estadistica

- Bajo determinadas condiciones (modelo de Phelps), resulta que la productividad esperada del
candidato sera la media ponderada de la puntuacién obtenida por el candidato en la pruebay
la puntuacién media del grupo al que pertenece:

w=aT+(1-a)T 0<a<l

- En el caso extremo de que a=1 (situacion de certidumbre), el salario del trabajador dependera
solo de la puntuacion obtenida en la prueba. En el otro extremo, a=0, la puntuacién individual
obtenida no aporta nada, y el empleador fijara el salario tan solo en funcién de la puntuacion
media del grupo.

- Por tanto, a mide la correlacidn entre la puntuacion individual obtenida en la prueba vy la
verdadera productividad del candidato: cuanto mayor sea @ mayor sera el poder predictivo de
la prueba.



Discriminacion estadistica

- Bajo determinadas condiciones (modelo de Phelps), resulta que la productividad esperada del
candidato sera la media ponderada de la puntuacién obtenida por el candidato en la pruebay
la puntuacién media del grupo al que pertenece:

w=aT+(1-a)T 0<a<l

- En el caso extremo de que a=1 (situacion de certidumbre), el salario del trabajador dependera
solo de la puntuacion obtenida en la prueba. En el otro extremo, a=0, la puntuacién individual
obtenida no aporta nada, y el empleador fijara el salario tan solo en funcién de la puntuacion
media del grupo.

- Por tanto, a mide la correlacidn entre la puntuacidn individual obtenida en la pruebay la
verdadera productividad del candidato: cuanto mayor sea @ mayor sera el poder predictivo de
la prueba.

- La ecuacidn anterior permite distinguir entre dos vias a través de las cuales la discriminacion
estadistica puede influir en los salarios de las trabajadoras y de algunas minorias.

a) Cuando la puntuacién media de la prueba (la - -
productividad media) es inferior en el grupo Tgrupo discriminalo <Tgrupo no discriminalo
discriminado que en el no discriminado, pero se

tiene la misma o agrupo discrimnado — agrupo no discrimnalo

b) Cuando las puntuaciones medias de la prueba — —
(la productividad media) es igual entre los dos S Tgrupo discriminalo — 'grupo no discriminalo
grupos, pero existe una mayor varianza en el

caso del grupo discriminado Ggrupo discriminalo < Ggrupo no discriminalo



7.2 Discriminacion estadistica

Vamos a volver a ver un ejemplo sobre los trabajadores de color.

Caso a) La puntuacion media (la productividad media) de los trabajadores negros es inferior a la de

los trabajadores blancos, mientras que las varianzas son iguales entre los dos grupos

— — /
Ty < Tg
GN = GB

Ejemplo de distribuciones hipotéticas desiguales de

Figur
BRI productividad (Q) de los trabajadores negros y blancos

%
A

.

Productividad del g
trabajador (Q)

N

é¢Por qué podria darse esa diferencia en
productividad media?

- Discriminacién previa: menor nimero de afios
de escolarizacion en promedio de los
trabajadores negros; menor calidad de esa
escolarizacion, etc..

- Valores culturales diferentes (cuestionarios y
preguntas realizadas por blancos de clase
media/alta)

- Subordinacion social/psicoldgica de minorias...
- “Amenaza del estereotipo”...

- Puede que no haya diferencia sino prejuicios e
ignorancia de los empleadores que podria llevar
a subestimar la productividad de esa minoria
(=preferencia por la discriminacién del
empleador)

- En el caso de las mujeres, la productividad
media puede ser menor en gran medida debido
a las interrupciones/desaceleraciones de las
carreras profesionales asociadas con las
maternidad (menor experiencia profesional...)



7.2 Discriminacion estadistica

- En este caso a), ante dos candidaturas iguales el empleador contrataria al candidato blanco.

- O, dicho de otra manera, ante dos candidaturas iguales, el empleador ofrecera un salario mayor al
candidato blanco.

Esta situacion se muestra en la figura 4, en donde se muestra la relacion entre el salario ofrecido a la
persona candidata (blanca o negra) y la puntuacién, T, obtenida en la prueba. La linea
correspondiente a los trabajadores blancos esta situada por encima de la correspondiente a los
trabajadores negros porque hemos supuesto que T, <T; . La pendiente es la misma porque oy =g

Figura 4
[Notese que en la figura 4 aparece la grafica de la

ecuacion (1), en donde a es la pendiente de la recta 'y

Salario ofrecido _ :
(1-a)T esla ordenada en el origen]

(ddlares)

A

Trabajador blanco - Como se puede ver en la figura, si los dos

candidatos obtienen la misma nota en la prueba,

T,, el empleador (que actua de acuerdo con la

: ecuacion 1) ofrecerd un salario mas alto al
candidato blanco que al negro.

Trabajador negro

- Si el ejemplo hubiera sido candidato/candidata...

.
>

T, Puntuacién
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7.2

Discriminacion estadistica

Caso b) La puntuacién media (la productividad media) de los trabajadores negros es la misma que la
de los trabajadores blancos, mientras que la varianza es mayor en el primer caso que en el segundo.

Como se puede ver en la figura 5, los dos grupos de trabajadores tienen la misma puntuacion
media, T.Sin embargo, al ser la varianza menor para los trabajadores blancos (a es mas elevado),
entonces la calificacidon individual, T, del candidato blanco predice mejor su productividad, de
manera que el salario que se le ofrece estara mas proximo a esa puntuacion obtenida. En el caso del
candidato negro, al haber mas dispersion alrededor de la media, la puntuacién individual obtenida
predecira peor la productividad del candidato; el empleador le da mas importancia al valor medio
obtenido para el grupo: la pendiente de la linea correspondiente al candidato negro es mas plana.

Figura 5

Salario ofrecido

(dodlares)

/

\

.

ay < Og

Trabajador blanco

Trabajador negro

.

>

Puntuacidn

- En este caso, si ambos candidatos obtuvieran
una misma puntuacion alta (a la derecha de T ), el
empleador le ofreceria un salario mas elevado al
candidato blanco, porque confia mas en que esa
puntuacion alta predice una productividad alta.

- En el caso candidato/candidata, ante una misma
puntuacion (alta) de ambos, el empleador puede
considerar que hay mas variabilidad (riesgo) en el
caso de la candidata (¢ decidira ralentizar su
carrera cuando sea madre?...), de manera que
ofrece un salario mayor al candidato varon...
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7.2 Discriminacion estadistica

- Discriminacion estadistica y efectos feedback. Arrow (1971) pone de manifiesto que las
consecuencias de la discriminacion estadistica son particularmente perniciosas cuando van
acompafadas de efectos feedback.

Por ejemplo, el hecho de que los empleadores piensen que el trabajo femenino es mas
inestable les puede llevar a ofrecer a las trabajadoras menos formacion especifica y a situarlas
en puestos en donde se dan los costes de rotacion mas bajos. Como consecuencia de ello las
trabajadoras tienen menos incentivos a permanecer con esos empleadoresy, por lo tanto,
responden reproduciendo exactamente el comportamiento inestable que los empleadores
esperaban.

- ¢Son discriminatorias las diferencias salariales provenientes de la discriminacion estadistica?
Desde el punto de vista del grupo, puede que no, en la medida en que las diferencias entre los
salarios medios de diferentes grupos reflejen diferencias en las productividades medias. Desde
el punto de vista individual, siempre supone una diferencia discriminatoria (la candidata,
incluso teniendo idéntica cualificacidon que el candidato, es rechazada o remunerada en menor
medida como consecuencia de la pertenencia a un grupo).

- ¢Qué se puede hacer para reducir la discriminacidn estadistica?...



Otras teorias sobre la discriminacion

7.3. Otras teorias sobre la discriminacion

¢ “Overcrowding model”
¢ Barreras sutiles a la promocion y glass ceiling
e Modelos institucionales

¢ Discriminacion implicita en la contratacion

Bertrand, Chugh y Mullainathan (2005)
http://pages.stern.nyu.edu/~dchugh/articles/2005 AER.pdf

Dan-Olof Rooth (2007)
http://ftp.iza.org/dp2764.pdf
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Medicion de la discriminacion: descomposicion salarial de Oaxaca

7.4. Medicion de la discriminacion: descomposicion salarial de Oaxaca

- La “descomposicion de Oaxaca” es la manera habitual de medir econométricamente la
discriminacion salarial, basandose en los microdatos provenientes de encuestas oficiales
(fuentes secundarias) relacionadas con el mercado laboral (en Espafia: Encuesta de Estructura
Salarial, Encuesta de Condiciones de Vida, EPA-submuestra, ECVT, MCVL,...)

- Oaxaca (1973)

- Vamos a ver el método a través de un ejemplo sencillo:

Salariomediodeloshombres— w,,

- Tenemos dos grupos de trabajadores: hombres y mujeres.... . . . o
srup J ymul Salariomediodelasmujeres— w,,

- Una primera definicion de discriminacion salarial consistiria en identificar ésta con la
diferencia en el salario medio entre hombres y mujeres.

- Identificar la discriminacidn salarial con la diferencia salarial no parece muy riguroso, ya que
habra diferencias en las caracteristicas de hombres y mujeres que explican parte de esas
diferencias (comparariamos peras con manzanas...).

- Una definicion mas apropiada de discriminacion salarial es aquella que compara los salarios
medios de trabajadores y trabajadoras con una misma cualificacion (mismas caracteristicas).

- Asi que nos interesa ajustar el diferencial salarial de género, Aw, por las diferencias en
cualificacién de hombres y mujeres. 261



7.4 Medicion de la discriminacion: descomposicion salarial de Oaxaca

- Para ello, en primer lugar, hay que estimar una ecuacion de salarios para los hombres y otra
para las mujeres (“ecuaciones de Mincer”). La ecuacion de salarios consiste en realizar una
regresion que relaciona los salarios de las mujeres o de los hombres con un conjunto lo mas
completo posible de caracteristicas del individuo (demogréficas, socio-econdmicas, relacionadas
con la cualificacion).

- Para simplificar la exposicidon, vamos a utilizar un ejemplo en el gue suponemos que sélo hay una
variable que afecta a los salarios: el nUmero de afos de escolarizacion, denotado por s.

- La ecuacion de salarios de cada uno de los grupos se puede escribir de la siguiente manera:

Ecuacionde salariosdeloshombres: wy, = ay + BySy
Ecuacionde salariosdelasmujeres: wy, = 0y, + BySwu @)

- El coeficiente B, indica en cuanto se incrementa el salario del hombre si éste incrementa sus
estudios en un afo mas; el coeficiente B,,indica lo mismo para la mujer. Si los empleadores
valoraran por igual la educacion adquirida por las mujeres y por los hombres, entonces sucederia
que B, = By, - De manera similar, los coeficientes a, y a,, indican la ordenada en el origen en el
grafico del perfil salarial de cada uno de los grupos. Si los empleadores valoran por igual la
cualificacion de los hombres y de las mujeres que tienen cero afios de escolarizacidon, entonces a,,
=0y -
- Ahora el diferencial de salarios se puede escribir como:

Aw =Wy - Wiy = 0y +ByS - Oy - BuSu ®)

Donde s, es el numero promedio de anos de estudios de los hombresy sy el nUmero promedio
de afios de estudios de las mujeres.



Medicion de la discriminacion: descomposicion salarial de Oaxaca

- En segundo lugar, realizamos la descomposicion de Oaxaca.

- Se trata de descomponer el diferencial Aw entre:

- la porcién que proviene del hecho de que los hombres y las mujeres tienen en promedio
diferentes cualificaciones

- la porcidn atribuible a la discriminacion en el mercado laboral.

- Sumamos y restamos (B - Sy) en el lado derecho de la ecuacion (3). A continuacion
reordenamos de esta manera:

Aw = ay +BySy - (BusSym) -9y - Buvsm + (BusSw)

AW =B (sy - S\) + (@ - ay) +(By - Bwm)Sw 4)
| J \ J
|| I
Diferencial debido a las Diferencial debido a la
diferencias en cualificacion discriminacion

- Como muestra la ecuacion 4, el diferencial de salarios se divide en dos partes. El primer término del
lado derecho seria cero si los hombres y las mujeres tuvieran el mismo n2 promedio de afios de
escolarizacién (Sy - Sy =0 ). Por tanto, una parte del diferencial salarial proviene del hecho de que las
cualificaciones medias difieren entre los dos grupos.

- El segundo término tendra un signo positivo si los empleadores valoran mas los aios de
escolarizacion de los hombres que los de las mujeres (B > By); o si los empleadores retribuyen mas
el trabajo masculino, independientemente del n? de afios de escolarizacion (ay > ay, ) 263



7.4 Medicion de la discriminacion: descomposicion salarial de Oaxaca

- La parte del diferencial salarial que proviene de este tratamiento diferencial del hombre y la mujer es lo

gue constituiria la discriminacion.

- En la figura se puede ver que la relacion entre el salario y los aiflos de escolarizacion tiene una ordenada
en el origen y una pendiente mayor para el caso de los hombres. Los hombres tienen una ventaja de
partida (recibirian mas remuneracidon aun en el caso de que los dos grupos tuvieran cero afios de
escolarizacion) y, ademas, posteriormente reciben una mayor compensacidn por cada afio adicional de

escolarizacion.

Figura 6 Impacto de la discriminacion en el salario

Délares

A Funcidon de salarios
de los hombres

Funcién de salarios
de las mujeres

.
>

H Afos de estudios

- Supdngase, ademas, que los hombres tienen
mas afnos de estudio en promedio que las
mujeres (hoy dia es al revés entre las
generaciones mas jovenes).

- El diferencial salarial viene dado por la
diferencia vertical (wy - Wy, ).

- La mujer promedio con Sy, afios de
escolarizacidn obtendria un salario Wy si
“fuera tratada como un hombre”. Por lo tanto,
la diferencia (WKA - Wp) puede ser atribuida a
la discriminacion.

- La parte restante del diferencial salarial
proviene de que los hombres tienen mas afios
de estudios que las mujeres: la diferencia

( Wy - Wy ) es la parte del diferencial
atribuida a diferencias en las cualificaciones
medias. 264



7.4 Medicion de la discriminacion: descomposicion salarial de Oaxaca

- Para simplificar se ha considerado una sola variable explicativa (n2 de afios de estudios). Logicamente,
este analisis de descomposicion de Oaxaca se debe hacer anadiendo variables como la edad, estado civil,
experiencia profesional, antigiiedad, sector de estudios, ocupacion, tipo de contrato, etc.

De hecho, de una manera mas general tendriamos:

_ _ _ _ . . _
Wh=Wy = (Wy-wy) + (Wy-Wy)
\ J \ J \ J
| | |
Diferencial salarial de Diferencial debido a las Diferencial debido a la
género diferencias en cualificacion discriminacion

En donde: WH = Salarios medios masculinos (evaluando las caracteristicas medias de los hombres
con los coeficientes estimados en la ecuacidon de salarios de los hombres)

W\ = Salarios medios femeninos (evaluando las caracteristicas medias de las mujeres
con los coeficientes estimados en la ecuacién de salarios de las mujeres)

Wpn = Salarios medios femeninos si las mujeres fueran tratadas como los hombres

(evaluando las caracteristicas medias de las mujeres con los coeficientes estimados
en la ecuacioén de salarios de los hombres)
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7.4 Medicion de la discriminacion: descomposicion salarial de Oaxaca

- ¢La descomposicion de Oaxaca mide realmente la discriminacion?

- La validez del porcentaje de discriminacion obtenido depende, en gran medida, de si se ha
controlado por todas las dimensiones en que pueden diferir las cualificaciones de los dos grupos.
Rara vez las bases de datos son completas en este sentido. Por ejemplo, respecto de la inversiéon en
capital humano, aunque tengamos el n2 de afios dedicado a los estudios, rara vez se dispone de un
indicador de la “calidad de los mismos” (en esta materia pueden existir diferencias muy importante
entre el grupo de trabajadores negros y blancos), y con frecuencia no se dispone del dato
correspondiente al sector de estudios (titulaciones realizadas). Por otra parte, existen variables que
con frecuencia son “no observables” como la motivacion, el esfuerzo, etc. que también influyen en
los salarios obtenidos y que el analisis no incorpora. En todos estos casos, en los que existe un
problema de variables omitidas, la descomposicion de Oaxaca genera una medida de la
discriminacidon sesgada (l6gicamente, ese sesgo serd mas importante cuanto mds incompleta sea la
base de datos utilizada). Normalmente la ausencia de estas variables en el andlisis lleva a una sobre-
estimacion del porcentaje de discriminacion.

- En sentido contrario, hay autores que critican el hecho de que la descomposicion de Oaxaca, al
definir la discriminacién como el diferencial salarial obtenido entre hombres y mujeres (blancos y
negros...) observacionalmente equivalentes, subestima el grado general de discriminacion existente
en la sociedad. Es decir, estos autores consideran que el fendmeno de la “discriminacion previa”
(desigualdad en el acceso a la educacion, la influencia de los estereotipos en la eleccion del area de
estudios, los roles tradicionales de género y su influencia en la falta de corresponsabilidad, etc.) son
factores de discriminacion muy importantes que la metodologia de la descomposicion de Oaxaca no
considera como tal.



7.4 Medicion de la discriminacion: descomposicion salarial de Oaxaca

e Extensiones a la metodologia de Oaxaca:
- Correcciones de posibles sesgos de seleccion...

- Regresidn por cuantiles (en lugar de minimos cuadrados ordinarios, MCO), que considera no solo
los salarios medios, sino la distribucion completa de salarios, pudiéndose realizar el ejercicio de
descomposicion de Oaxaca en diferentes tramos de la distribucion salarial, lo que permite también
extraer conclusiones relacionadas con el fendmeno del glass ceiling.

e {Hay otras maneras alternativas de medir la discriminacidn salarial?

Los estudios provenientes de |la economia experimental (experimentos de laboratorio y experimentos
de campo) permiten obtener una estimacion directa de conductas discriminatorias:

Bertrand y Mullainathan (2004) http://www.aeaweb.org/articles.php?doi=10.1257/0002828042002561

Bertrand, Chugh y Mullainathan (2005) http://pages.stern.nyu.edu/~dchugh/articles/2005 AER.pdf

Correll et al. (2007) http://www.jstor.org/stable/pdfplus/10.1086/511799.pdf?acceptTC=true&acceptTC=true&jpdConfirm=true

Albert et al. (2011) http://www.tandfonline.com/doi/abs/10.1080/09585192.2011.5401604#.U14Zf | vUI

Moss-Racusin et al. (2012) http://www.pnas.org/content/early/2012/09/14/1211286109
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